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Szaknévsor 
az interneten 


Elektronikus szakmai névsor, amo: 
lyan intemetés Yellow Pages létreho- 
zása céljából fogott össze az íparág 
több szereplőjével az Ariba, a Micro. 
soft és az IBM. A cégék valós problé- 
mára keresnek megoldást: az egyre 
terjedő és szétaprózódó internetes vi- 
lágban az üzleti felhasználóknak mind 
nehezebb lesz partnereket és beszál- 
lítókát találniuk. A kezdeményezés 
célja olyan szabványosított, elektr 
kus szaknévsor tervezése, amely leir. 
ná és kategorizálná a világ bármely 
részén megtalálható, az elektronikus 
Hareskedelemben érdekelt vállalkozá. 
Sokat, A tent emíített tó vezetné a fej- 
lésztést, de már közel 40 más gyártó 
Jelezte, hogy szívesen segít tanács- 
adással vagy technológiai fejleszté- 
sakkel. A most szeptemberre elkészű. 
lőjegyzék még c-ak alapvető Intormá- 
ciókat kinál majd. néhány katégóriá: 
ban. Három szekciója lesz, a jelenlegi 
terminológiával fehér, sárga és zőld 
oldalak, A fehér oldalakon lehet meg: 
találni a vállalkozás nevét, szakmal 
besorolását, azt, hogy miféle techno- 
lógját használ és milyen technológiák: 
ma tud reagálni, A sárga oldalakon a 
Kormányzati besorolás (kódszámok) 
szerni, Illetve földrajzi bontásban sze- 
répelnének a vállalatok, Részletesebb 
információkkal a zők oldalak szolgál- 
nak majd; ebben a szekcióban sze- 
repel, hogy milyen tipusú dokumentu: 
mokat tud fogadni a vállalat, melyek a 
tranzakciók belépési pontjai, és hogy 
melyek azok a technológiák, ama- 
Iyakket együtt tud működni. Jövő már- 
lusra, majd dacemberre tervezik a 
névjegyzék következő kát változatál, 
Szekben már Sokkal részletesebb 
adatok szerepelnek majd. (OGNS, 
San Francisco) 


Most érkezett. 
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a lepfrissebt TT-Tfékye,, 


(ZZRON 


mwwaztnjtasteekínikrhe 


, NK 


A Harris Bankcorp Inc. nem az [ 
egyeden olyan észak-amerikai pénz- ! 
intézet, amely mobil pénzügyi szol; 
gáltatással áll lakossági ügyfelei. 
nek rendelkezésére, A. Harrix mel- 
lett számtalan kisebb és nagyobb 
ámerikai bank vezetett be, vagy ép- 
pen készül bevezetni mobilszolgál- ( 
tatásokat 

Nem pusztán divatból, vagy 
szűk szakmai verseny nyomásának / 
engedve állnak át az új üzemmódra ( 
ezek a bankok, hanem sokkal in. 
kább a brókerek (Charles Schwab át 
€0., Merrill Lynch át Co., ETrade 
Group Inc. stb.), illetve a rangosabb 
portálok (például Yahoo) kezdemé 
nyezésének hatására, Ez utóbbiak ! 
ugyanis egyre nagyobb számban te- 
szik lehetővé felhasználóiknak, hogy 
valamennyi bankszámlájukat elér; 
jék, ez pedig közvetlen fenyegetést 
jelent a hagyományosan gondalko- / 
dó és működő bankok számára. 

George Barto, a Connecticut ál. 
lambeli CartnerGiroup elemzője sze- 
rint az a bank, amelyik belátható 
időn belül nem kínál mobil elérhe: 


tőséget, feltétlenül ügyfelet fog ve: 
Szíteni az ETrade és társai javá- 

ra. Pillanatnyilag hatalmas, de nem ! 
behozhatatlan előnyt élveznek azok ! 


Nem , csak" 


Szeptember 12-én a világ minden 
tájáról New Yorkba érkezett újság: 
írők és kiemelt felhasználók előtt je- 
lentette be Superdome elnevezésű 
megoldását a HP. 

Carly Fiorina, a Hewlett 
elnök-vezérigazgatója kifejtette: eb- 
ben a Unix-gépben egyesül a HP 
szinte minden ereje. Hosszan taglal. 
ta, hogy miben jelent előrelépést 
nemcsak a Unix világában, hanem 
az üzleti élet területén, A flexibilis, 
skálízható, százszázalékos rendel. 


Több milliárd 


az online brókerügynökségek. ame 
lyek már több mint három éve meg. 
kezdték mobilszolgáltatás-portfólió- ) 
juk kialakítását 

Mark Dickelman, a. Harris Bank. 
cop mobilkereskedelemért felelős [ 
elnökhelyettése a Global Concepis / 
felmérésére hívatkozva azt állítja, ! 
hogy jelenleg az amerikai felhasz; 
nálóknak legkevesebb 30 százalékát 
érdeklik a mobil számlalekérdezési 
fizetési és egyenlegolvasási lehető 
ségek. 

A salemi Wachovia pénzi 


et 
a Harrishez hasonlóan — szintén el; 
kötelezte magát a mobilszolgálta. ( 
tások beindítása mellett, Lawrence 
Baster, a Wachovia €-busínessért 
felelős vezetője azzal indokolja cé. 
zének döntését, hogy az elkövetke- 
ző néhány évben a különböző mobil. 
eszközök. forgalmának növekedési 
üteme ígencsak meghaladja majd a 
PC-k értékesítésének nőveket 
Arról sem Baxter, sem pedig a 
Harris vezetői nem nyilatkoztak. 
hogy konkrétan mennyibe kerül ne 
kik az átállás. Árakról egyébként a 
technológiaszolgáltatók sem szíve 
sen adnak információt. Az elmúlt né. 
hány hónapban őt egyesült államok. 
beli bank is a torontói 724 Solutions 


technológia 


kezésre állású gépben a felhasználók 
aktuális igényeit kielégítő megol: 
dást konstruáltak. Mindez azt fejezi 
ki, hogy a felhasználók többet igé 
nyelnek, mint csak" technológiát 
A bejelentés idején a HP szinte 
valamennyi vezetője élesen támadta 
a konküren tásuk szerint egy / 
olyan Superdome-megoldással áll 
tak elő, amilyet az IBM csak szeret 
ne megvalósítani, a Sun pedig csak 
elvileg lenne képes hasonlóra. 
Sz. A. 


digitális kép mobilon 


Philiope Kahn a pasadenai DEMI- 
mobile 2000 konferencián bemutat 
ta a Lightxurf vezetéknélküli digitá. 
lis fotótechnológiáját. 

Megjelent a színpadon, kezében 
egy következő generációs, ultra- 
könnyű, vezetéknélküli telefonnal, 
amelyhez a világ (eddigi) legkisebb 
digitális kamerája volt csatlakoztat- 
va — mindkettő Lightsurf-fejlesztés. 
Kahn készített egy fotót a közön. 
ségról, majd vezeték nélkül eljut: 
tarta egy webhelyre, alig. néhány 
másodperc alatt. 


A Lightsurf végponttól végpontig 
tartó teljes infrastruktúrával rendel- 
kezik, ebben benne vannak a fotó. 
képcs eszközök, a szabadalmazásra 
váró vezetéknélküli gyorsítási tech. 
nológia és n háttérkiszolgálók. A 
technológiát integrálni lehet egy sor 
vezetéknélküli és vezetékes termék. 
kel, így mobiltelefonokkal, PDA -k- 
kal, PC-kkel, sőt akár autókkal is. A 
vég képkezelő háttérrondszere egy. 
idejűleg több milliárd digitális képet 
képes fogadni, tárolni, megosztani 
és továbbítani, (/DGNS, Boston) 


) Hiárd dollár lenne 


] szakmai segítségét vette igénybe. A ] 
kanadai cég, amely a közelmúltban / 
üműködési szerződést a 

norcrossi CheckFrec Corporat 
) nel, két komoly ríválissal számol az 


PwC-üz 


Megerősítette a Hewlett-Packard, 
hogy tárgyalásokat folytat a Price 
WwaterhouseCoopérs gi infor. 
matikai 
megvételéről. Noha még 
kérdéseket kell tisztázni, an 
ni lehet, hog 


tanácsadási 


üzleti 


ának 


yit tud. 


a vételár 17-18 mit 
sezta HP részvé 
nyekkel és készpénzzel egyenlítené 
ki. Ha az akvizíció létrejön, a HP / 
forgalma minden bizonnyal erőseb- 
ben nő, mint az erre az évre előre 
tervezett 15 százalék. Ugyanakkor a 
mostani pénzügyi évben még nega: 


Igen gyors űtemben terjed majd a 
Bluetooth technológia, állítja az AI- 
lied Business Intelligence (ABD) 
Piackutató cég. Jövőre mintegy 56 
millió hálózati csomópont (node) 
lesz használatban, 2005-re viszont 
számuk eléri az 1.4 milliárdot, Ez 
csupán a Bluctooth-lapkák gyártói 
számára 5.3 milliárd dolláros for. 
Sülmat jelent majd 2005-ben. Az 
ABI kategorizálása szerint 17 piaci 
szegmensben fogják használni a 
Biluctooth-t, és ezeknek csak egy ré- 
szét teszi ki a mobil-számítástochni 


amerikai piacon. Elen 
nyek szedánt a New York-i W-Tna 


Techno fantsi SI ( 


rét a HP? 


2002-ben 


don a nye 


wC már évek óta 
bb rends; 


megvásárlásával 


tanácsadókkal segítse üg 


HP könyv 
a vélte 


kerrel jár. //D 


Gyors felfutás előtt 
a Bluetooth 


ka. A tochnológiát jóformán min 
denbe beépítik majd, belcértve ipari 
berendezéseket is. 

A mobiltelefónia mind kisebb ré 
szét teszi majd ki a Bluctooth-vi. 
lágnak: 2002-ben a mobiltelefonok 
az abban az évben forgalomba ke 
rülő Bluctooth-csomópontoknak 65 
százalékát adják, 2005-ben viszont 
már csak 47 százalékát A terjedés. 
sel együtt csökken az ár ís: 2003 
után 5 dollár alatti áron ís hozzá le- 
het majd jutni Biuetooth-modulok. 
hoz. (IDGNS, Szingapúr) 


NPC Direct műholdas programcsomaggal házhoz jönnek a legkedveltebb TV csatornák. jobbnál jobb 
tudományos és ismeretterjesztő műsorok, filmek, gyereksorozatok és mesék digitális 
minőségben, magyar nyelven. A UPC Direct programcsomag mindezt bárki számára elérhetővé teszi, 


lakjon bárhol ís az országban. Spektrum, Discovery Channel, National Geographic, Travel, HBO, Hallmark, Le 
c 


inema, CNN, Nickelodeon, Fox Kids, Romantica, Reality TV, MTV, VHT, Animal Planet, Cartoon Network. 
Eurosport, Eurosport News, SPORT1, Private Gold és további 80 digitális csatorna. Fizessen elő 
programcsomagra a kijelölt elektronikai szaküzletekben! 


Ön ís a UPC Direct 


[UPC Direct 


Égből kapott szórakozás 


PIAC 


Tények, termékek, tervek 
Psion (Schopp Ar 
Háttértáralrendszerek 
Vácról 
IBM (évő 
Átszervezés és új t 
Novell (C 
Értékesítési és vezetői készségek 


Gábor 
ék 


fejlesztése — Door-Synerg 

(Mártonffy Attila) f 
Bemutatkozott a Bellini 

(Révész Gál 6 
Szemi 


náriumot rendez 
4 TNS Modus 
(Mártonffy Atrita, 6. 


oldal 


VEZÉRCIKK 


A nevesség kötelez 
(Seres Iván; 6. 


TÁVKÖZLÉS 

HÍREK 

UMTS-tender 
várhatóan 2002-ben 
(Mallász Judil 


Virtuális OSS 
EuroMACC 
Mallás: 


Tudít 
Mon 
Ju 
180 9001 a P; 
Mallász Ju 
Nemzetközi kai 
Mm. 


Judin) dal 


HÍRHÁTTÉR 


A Lycos két élete 
Katali 1 


TESZT 

HÍREK 9. oldal 
Monitorcsődűlet 
Harminckét 17 hüvelyk 
képernyő tesztje 


NÉGY KERÉKEN 
HÍREK oldali 
Forma-I: elő a pénzzel! 

(Mártonffy Artila) 13. oldal 
A BMW és a Bluetooth 

Más Arrila 16. oldali 
SAP a Gemenc Volánnál 

Mártonffy Ara; 6. ala 


na-1: elő a pénzzel! 


13. oldat 


INTELLIGENS KÁRTYÁK 
Kártyák a videv- 

és audioiparban 

Mártonffy A 
nt Wallet 
Mártonffy Artlai j 
Okos fizetés tévén keresztül 


Mártonffy Arúla 8 


Fle 


KONFERENCIA 

Új processzorok közelednek — 
Intel Developer Forum 

Az ígéret földje - 


UJ GAZDASÁG 
HÍREK 


A Visa e-kereskedelmi víziója 


Előzetes 


Informatikai részvények 
árfolyama a tőzsdéken 
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E számunk hirdetői 


MELLÉKLET 
IBM 


ALL YOU NEED IN LAN WE BACK YOU UP" 


MTI Tel: (06-20) 9- 


iz ősz folyamán piacra kerülő új eszközeink. 
KU:200 - USB — 10/100 Fast Ethomot 

KS-105 — mini gwitch (5 UTP) 

KS.2240 - 19" switch (24 UTP, Gigabit opci 
KS-B16F/824F — 197 switeh (16/24 UTP. c 
KC-1000 — 19" konverter központ. 


adaptoi 


jotika 


3-KTI (9333-584) Fax: 318-6813 
mail: ktiínetEdktinet.hu Web: http://www.ktinet.hu 


wilehek. média k 


Tarmékeinket keresse forgalmazóinknál! 


http:/www.ktinet.hu/forg.htm 


oldal 


A HÉT HÍREI 


Törvényt sértett az 
MP3.com 


Egy amerikai szi 


aségy bí 


ró szerint az MP2.xom lú 
szándékkal 
és üzleű haszonszerzé 
jából (ha úgy tetszik: nye 
reségvágybál) sértette meg a 
jersal Music Group szer 
zői jogait. Az MP3.cot 
azannal megfellebbezett íté 


re. megfontolt 


tet szermt minden egyes fel. 
rakott zenei CD után 25 
jár a Uni 


y a telje 
(mivel közel ötezer CD.ről 


van szó) meghaladja a 100 
Jed 5. Rakaf) 
téletéhen 


millió dollárt, 


szövetségi bíró 
kifejtette: az 
gek által alkalm 
technológiák nem jelentenek 


mentességet a szerzői jozok 


betartása alól. Az MP3.zom 
négy másik lemezkiadó cég 
gel — a Warner Brothers Mu 
Grouppat. a BMG Ente 
tainmenttel, az EMI Group 
pal és a Sony Music Enter 
tainmenttel — peren kívül 
egyezett meg. mindegyiknek 
20-20 millió dollárt 


ve. (IDGNS. Boston 


Bővúlőben 
az intormatikai ipar 


informatikai kiadás 


báli 
véli a kaliforniai SPS/Spe 
mum Economics eler 
Kutatói szerint az infe 

kai termékek és sze 

sok 2000-re számít 
milliárd. dolláros 

2003-ra. 2000 milíiárú dol 
lárra nő, 2005-re pedig eléri 
a 2600 milliárdot Az SPS, 


Spectrum tanulmányában a 
Áll. hogy 200$-ig a kormár 

és ipani IT-kiadások 13 
izalékkai nőnek évente 
leggyorsabban . Latin-Ame 
rika, a közel-keleti és afrikai 


mint Európa következik. La 
tin-Amerika most ért el odátg 
a fejlődésben, 


nyú számítógépesíte 


nem lehet továbetépni. Ar 
kában és a Közet-Keteten pe 
dog at informatika alacsoni 
zárta képryszeríti ki a nd 
kzdést (IDGNS, Baton 
Akadály a túzió előtt 
Meg akarja akadályoz 
Wamer tervezet f a 
lentette 

Post. Az új 

jövő óriá 

ken monopol e 
Time Warner műkö 
kábeltévés rendszerek 


Továbbra ís gond van 
a Carnivore-val 


Az FBI k 
betotakodór h 


noermábrzzak dható 
K 


Az online kereskedők 
konzervatívok 


Tények; termékek, tervek 


yacég [ sokhoz, az utóbbi alapján pedig! hívátalás ok- [ millió font, s ezáltal a Psion egyréset meger 


ms ee gázsszzásázű közl van] CGvőn, Székesfehérvárt, Debrecent, Miskol- ) Több minden történt az unyacég háza táján ( olyan technológiákhoz férhet hozzá, amely 
ímolt be a ST] car Zalnogerszeget, Szegedet, Pécset és végül ) ís. A cégcsoport újubb taggal gyarapodott: a a következő években fontosak fehetnek a mi 
Szóta kerüttek új termékek, a cégcsoport ) opt, özlseerszégek SEKEN S es. ] Prionllernék, miat nevéből kiderül, az inter: ) tilinternetezáshez. 

ez Dzs Ta. állomásokon előadásokkal és termékbemuta- ! netes technológiákkal foglalkozik majd, ellát" ) A termékek közötr újdonság u budapest 
zzjisi erő teszía. ) tókkal igyekeznek közelebb vinni a terméke: ! ja a csoport többi tagját vezetéknélküli kom- ) sajtótájékoztató előtt egy nappal Londonban 

1. R ház ügyv x bemutatott Rcvo Plus, A kéziszámítógép előd, 

A cégcsoport vi forgalma elé jére emlékeztet, de nagyobb (16 megabájta 

tor, és ; memóriával és WAP-os böngészővel látták 

9 hasonló kához képest cl. A Psion-sorozat gépeihez ajánlott szoftv 
s előtti e 7-7 millió font, el rek közül Dés Tamás kiemelte az Oracle $i 
tól Bit tönk ásd e Líte ügyfélprogramját, amellyel nagyvállalati 


jokboz lehet csatlakozni, valamint 

Citrix-ügyfelet (ez távoli Öffice-dokumentu 
mek szerkesztését is lehetővé teszi). A már 
említett WAP-os böngészón kívül elkészült a 
Psi 
netPad is, egy billentyűzet nélküli, de színe 


ra az Opera böngésző is, Friss termék a 


eszköz, amelyet elsősorban olyán al. 


kalmazásokhoz használnak, amelyeknél nem 
annyira az adatbevitel a fontos (ilyenek pél. 
dául a navigációs berendezések), 


on jövőbeni termékterveit illeti 
azok szorosan kötődnek a Symbian elképzelé 


eihez. Három termékcsoport készül: az első 
egy billentyűzet nélküli, némiképp a Pálmra 
lékeztető 
gens telefon; végül a harmadik a klassziku: 
kéziszámítógép. Az első kategóriában már 


zköz; a második egy intelli 


Dés Tamás, a Psjon Rendszerház ügyvezető igazgatója meg is született a Ouartz referenciaterv és 


Ericsson erre épülő prototípusa, Ebbe a gyár. 
kk Jásokat a poten- ) munikációt lehetővé tévő kkel és on- ( tó az általa preferált kézírás-felismerőt ép 
§ k pia atásokkal. Nemrégiben fel- ) heti be; rendelkezik integrált GSM-modullal 


a kanadai SIM-kártya behelyezésével mobiltek 


1um Support Dx 1 ban ) fonként ís használható), operációs rendszere 
Center p: nem állomány alapú, hanem feladat alapú 
á ások és színes képernyővel látják el. 

k f tén. Az üzlet érték Sch. A. 
(e Sok szeretettel meghívjuk Önt, hogy cégünk 

k etésnapját együtt ünnepeljük egy 

ezentúl minden évben megrendezésre kerülő 

KEERA a (a -i eseménnyel az szakmai nappal, 

Ha meghívás esetleg nem elég vor 
akkor. összegyűjtöttünk hogy miért 


VÁLTSON velünk vel káren arra jár falán jogy vart haltál, ak 
SEBESSÉGET! eszre 


IGANET — GIGÁSZI FELADATOK MEGOLDÁSA 


pa; BYTE 4. 


Háttértár-alrendszerek 
Vácról 


Szeptember 4-én az IBM bemutatta az újság- 
íróknak tárolóalrendszereket gyártó váci üze- 
mének tevékenységét. Merbert Gerber, az 
IBM Magyarország vezérigazgatója beveze- 
tájében a tárolóeszközök üzletágának fontos- 
ságát hangsúlyozta, kifejtve, hogy az elektro. 
nikus kereskedelem és az intemethasználat 
előretörése nagymértékben növeli a nagy tá- 
tolóalrendszerek iránti igényeket, és egyben 
szükségessé tente a különböző gyártmányú al 


Szerelik a háttértárakat a váci gyárban 


rendszerek. összekapcsolhatóságának megvar 
lósítását is, Erre szolgál az Open Storage Ar 


chitecture névre keresztelt kezdeményezés. / 


melynek keretében partnerükkel, a Compag 
kal közös termékeket jelentettek be, és ezek. 
nek egy része Magyarországon készül, 

Az IBM az utóbbi három évben 3 milliárd 
dollárt ruházott be a tárolóalrendszerek ter. 
felén, a megtérülést a piaci szerkezet változá. 
sától ramélik: ugyanis a statisztikai adatok 


szerim a szerverek és a háttértárak ráfordítá- 
sainak 50-50 százalékos beruházási aránya 
25-15 százalékra módosul. Az üzletágra az 
IBM összesített forgalmából évi 10 milliárd 
dollár jut, és ez a gyártási tevékenység egy- 
harmadát jelenti. Nagyon fontos tény, bogy 
a merevlemezes technológia az elmúlt évek 
/ egyik legdinamikusabban fejlódó technoló- 
giája volt; jellemző például az az adat, hogy 
10 év alat az egy négyzethüvelykre árszámi 
tor adatsúrúség 01 gigabitról 17. gigabitre 
nőtt, a 3.5 hüvelykes egységekből pedig már 
75 gigabájtos kivitel ís létezik. Ami a terme- 
Jési láncot illeti az alkatrészeket a mainzi 
gyár állítja elő, az Önálló merevlemezes egy- 
ségek Székesfehérváron készülnek, az alrend- 
szereket pedig Vácott állítják elő. 

Edmund Marz. a váci gyártás irányítója el- 
mondta, hogy a gyár rulajdonosával, a Zollner 
Elektronikkal immár húsz évre visszatekintő 
kapcsolatuk van. A váci gyárat 1996-ban vá- 
lasztották ki, még akkor, az év végén megkez. 
dődtek a múszaki teszek, és a következő év 
ben a gyártás is megindult. Az IBM jelenleg 
540. Zollnersalkalmazottnak ad munkát, és 
a székesíchérván gyár állományából további 
1 100 fő dolgozik Vácott. Az itt készülő termé- 
) kek közé nemrégiben egy új elem is került. Ez 

az IBM 7133 Serial Disk Systern nevű rend- 
) szer, amely 9.1-36A gigabájtos egységek be. 
fogadására alkalmas, és Unix, Windows NT 
és NetWare alatt működtethető. A rendszer ka. 
pacitász 420 gigabájt és 11.2 terabájt között 
változtatható, és teljesíti a SAN rendszerek. 
kel szembeni elvárásokat 


R.G. 


Előző számunkban már röviden hírt adtunk 
róla — szeptember 6-án jelentette be a Novell ! 
-, hogy tekintettel a tevétel csökkenésére 4t. 
szervezi a működését, és 900 ember elbacsá 
tásával 16 százalékos létszámlsépítést hajt 
végre. Ezután 4600 lesz az alkalmazotzúnak a / 
száma. A leépítés révén negyedévente 4$ mil. ) 
lió dollárnyi megtakarításra számítanak. eb. ( 
ből az első negyedévben 20 milliót elvesz az 
elbocsátások költsége. 

A hazai képviselet szeptember 7-én tartott 
sajtótájékoztatóján. Szírtya Tamás, a Novell 


Hargitai Zsolt rendszermérnők 


Magyarország ügyvezető igazgatója két olyan 
kot említett, amely a céget erre a lépésre 
késztette, Az első, hogy a 2000. év körüli 
problémák utóhatásaként a vállalatok vissza 
fogták az informatikai kiadásokat, erért idén 
az egész iparág bevétele csökkent Több 
Í olyan informatikai céget említett példaként a 
Novellen kívül, amelyeknél ez világvsan ész. 
lelhető; van, amelyik már korábban bejelen. 
tett átszervezést ezzel kapcsolatban. A másik 
ok. hogy tovább kell lépni azon az úton, ame- 
lyet a két évvel ezelőtti stratégjaváltáskor je. 
öltek ki: a hálózati szoftverek eladásáról az 
integrált szolgáltatások felé kell elmozdulni 
Utóbbiak ma a cég teljes bevételének n: 
ból a felét teszik ki, a cél pedig a részarány 
további növelése. Az ügyvezető igazgató el 
mondta, hogy a speciális magyar viszonyok: 
nak köszönhetően ezt itthon már sikerült elér: 
ni, a címtár alapú különböző hálózati szolgál 
tatások adják a bevétel 75 százalékát 

Az új stratégia jegyében az átszervezés $9- 
rán négy új üzleti csoportot alakítanak kic Net 
Mimagement, Net Directory, Net Content és 
Novell Customer Services néven. 

A Net Managementhez tartoznak majd a 
klasszikus Novell szoftverek, a NetWare, a 
GroupWisc, a BorderManager és a ZEN ter 


Átszervezés és 
új termék 


mékek. Szíttya Tamás szerint ma 90 millió 
NerWare.felhasználó van a világon. a Fortane 
50D-as listáján szereplő cégek BI százaléka 
alkaimaz valamilyen Novel) hálózat; opers 
csón rendszert, a GroupWise-4 28. millkóen 
hissználák 

A Net Directory csopogt a címtárukat fogja 
ússze, az ellírecsotyt, az NDS Corpoeztz Edi 
toe és az új DirXML-t. Ma 68 millióan hasz 
sálják az eDszeciogyt, így a cég 2 felhusználáói 


lésszámot tekméve 88 százalékos nagyrálla 
esedésr mondhat magáénak A Ner 
dá az kmtermet Cacházg Sjatezn (CS. 
tanozd, amely sikeres - a hatdvezparne 
ldául az IBM. a Compag 
a Dell —. de olcsó termék. égy nem generál je. 
lemtós bevételt. V 


lati rés 


közt tartori 


il a Novell Cowomcz 


növelni az elé 
ket. 


A most w 


zalékos növ 


ZENworks for Desítops éj. harmadik w 
ját. amelyet a saftótájékoztatón Hor gási Z. 
szermérnők mutatott be. A ZEN s 


stops a W 
gépek hálózan f. 
idd 


pítés, a munkzállorni 


verek egyséi elése 


NT-s környezetben való működés. 


szetesen ekkor ís szűk 


ra. Az új funkciók m 


szinte valamennyi képesség 
tették. 
vagy a távol 


finomították. például a leltárt 


A bemut 


felügyelet 
munkaállomás 


és Office 2 
kiszolgálóról. 
Jekler Rudolf keenmunikációs 


mondta. hogy tavaly óta 
ZENworks for Desktops forgalma 
idézett IDC-felmérés 
100 vállalati felhasználó 
tettek, az asztahi gépek üzemeltetési költége 
50 százalékkal csökkenthető a ZENworks far 
Desktaps bevezetésével, és a beruhá 
goszn öt hónap alat megtérül 


A. 


Cs. S. 


Országos kiskereskedeimi hát 
rendelkező vállalat 


rendszergazda 


munkakörbe gyakorlott kollégát keres 


SAP bázis alapismeretek, 
Windows NT magas szintű merete 
és Un-ismeret követelmény 
Orace-, ABAPI4- , Cipper-ismeret előny 
Hosszú távra megbizható kollégát keresünk, 
tudasszínnei és tejesítménnyel arányos 
Auttatás! teztosítunk. 


A tényképes őnéletrajzot jövedelemgény 
megjelölésével RENDSZERGAZDA" jelgére 
a következő címre várjuk 


1525 Budapest, 114. Pt- 1057 
vagy e-mai: ototopomail matavnet hú 


f-3 


b 


vi az AIX SL. operák. 
Bejetentészadászi szemmel né 
CO Forum volt a neve; 
zni, Mert ez a cég a Tarantellával fi 
aló szíve egyúttműkédésben), s mert 


fémjelzésére Lám 
pen a név elhagyására 


ehez Doug Mic 


nem nátha indokolja. bár van 


J.A 
ceskéhez a; 
a Cnu 
rumán kap 


a náthának a címhe 


dol az em 
lőlő betű helyébe mé 


a és elnők-vezérigazgatója, 


architektúrán futó Unix 


a: SCO 


tal majd. 


megőrzi az $C0-s azé 


mellett: a Tarantella. Ez 
élytársa, a Cítris-féle Me 


a Forum I000-et (mert c: 


etet volna fel, 


Taranteti 


eják ne 
glatkozni (a Calderával 
$CO név kell a kiszolyáló. 


akugyan kötelez: néha ép: 


Seres [ván 


Értékesítési és vezetői 


készségek fejlesztése 


A hagyományos képzési mődszere- 
ket és az elektronikus oktatás leg: 
Training Central Europe Kft. és a 
Synergon Informatika Rt. közös fej 
lesztéseként létrejött Synedu e-lear- 
ming-t 

működé. 


képzés ab- 
szokott online 
téningektől, hogy míg a hagyomá. 
nyos, számítógéppel segített oktatás 
főként informatikai ismereteket ad. 
addig e program keretében a Door 
által kifejlesztett móds; 


ban különbözik a m. 


ekre épü 
tői készsé- ] 


16, értékesítés 
geket fejlesztő tananyagok készül- [ 
Az első e-learming-tréning üz- / 
Jeti matematikával foglalkozik. de / 
már fejlesztik a kő 

vezetői visszajelzésekről 


etkező kurzust a 


Pozvai Zsolt, a Door Training 


Kft. ügyvezető igazgatója elmond- 


az. ismeretátadáson, készségfej 
lesztésen és attítűdváltoztatáson ala- 
Puló képzésnek több előnye is van. 
Elérése egyszerű és hatékony, mivel 
a tananyagot a vállalati belső háló. 
zaton vagy az interneten juttatják el 
a célcsoporthoz, ugyanakkor a tanu- 
lás módszere, intenzitása és időzíté- 
se testre szabható és munka mellett 
is végezhető. 

A tanulási folyamat egyes lépé. 
Sci folyamatosan dokumentálhatók, 
a tesztek eredményei, illetve a részt- 
vevő tudása határozzák meg a tema. 
tikát. Erény a költséghatékonyság 
is, mivel kisebbek az oktatásszerve- 
zésre, az oktató díjazására, a terem- 
bérletre fordított összegek, és meg: 


Bemutatkozott a 


Szeptember 5-én tartott sajtótájé 
koztatóján a Danka Magyaror 
atta a cég új termékét, a B 
márkanévre keresztelt, 85 lagy 

digitális fekete-fe 


zető elmondta, hogy a cég a 
Kodak irodatechnikai üzle 
bázisán jött létre, é. 
infos 


€ márkanevű berendezéseket 


énékesít. A termékválasztékot szín 


Szemináriumot rendez 
a TNS Modus 


Fedezze fel marketing kommu- 
nikációs, értékesítési és piacku. 
tatási leherőségeit az intemeten" 
címmel egynapos szemináriumot 
rendez szeptember 28-án a Hélia 
Szállóban a TN$ Interactive. A 
rendezvényen nemcsak a cég sar 
ját szakértőt adnak majd elő, más 
Szervezetek képviselői is meg- 
osztják tapasztalataikat az érdek- 
lődőkket. 


A marketing, reklám- és pine. 
kutatási szakembereknek, felsőve- 


E 


te teljes mértékben digitális eszkő: 
zök alkotják, ezek sebessége 10 és 
85 lap/perc között van. Kiegészí- 
tő berendezéssel lapolvasóként és 
nyomtatóként. ís. alkalmazhatók. a 
kisebb sebességűckhez faxkiegészi. 
tés ís van. 

Tavaly fénymásolóból 500 millió 
forintnyi bevétele származott a cé; 
nek, a vevők között sok más in 


! mény mellett megtalálható az egyik 


zetőknek szóló szeminárium több 
témát érint, Az internet magyar 
gazdaságra gyakorolt hatásán be- 
1ui foglalkozik a vállalatok szol- 
Fáltatásainak intemetes bővítésé 
vel, a piackutatás új eszközeivel, 
az online és offiine termékek, szol: 
gáltatávok  összehangolásával 
az onlioe marketingkommuniká- 
ció hazai fejlődésével, Az efőadá- 
Sokat esettanulmányok és gyakor- 
Tatt példák támasztják alá. 

M.A. 


takarítható a származékos költségek 
— szállás, utazás, étkezés — jelentős 
része is. 

A távoktatás lebonyolítását szol- 
gáltatói oldalról nagy sávszélessé- 
gen elérhető szerverek biztosítják, a 
felhasználó azonban már 28.8 kilo- 
bit/másodperces modemsebességgel 
hozzáfér n multimédiás anyaghoz 
Az oktatási anyagokat a szolgálta; 
tók mellett akár a tanár is feltöltheti. 
A képzésnek egyébként két fő mód- 
szere van. A szinkron e-leaming 
esetében a hallgatók az oktatásszer- 
vezők által meghatározott ütemben 
sajátítják el a tananyagot, az aszink- 
ron tanulás esetében az elektronikus 
anyag önállóan, tetszőleges ütem. 
ben is feldolgozható. 


legnagyobb magyarországi termelő- 
üzem is; ott egy, a közelmúltban be. 
vezetett erőforrás-kihelyezési szol- 


MA. 


gáltatás keretében használják az 
eszközöket. A Danka Magyaror: 
szág inkább a nagy sebességű (40 


lapíperc. fölötti) berendezések pit: 
cán szerzett jó pozíciókat, ítt saját 
adataik szerint mintegy 25 százalé 
kos a piaci részesedésű. 

A Bellini műszaki paraméterei 
azonosak a Ricoh Aficio 850-essel; 
másolni 85 lap/perces sebességgel 
képes, nyomtatóvezérlőjének telje. 
sítménye pedig 105 lap/perc. A négy 
csatornás CCD — 256 árnyalat meg: 
különböztetésével — 600. pant/hú 
velykes felbontást biztosít, lapolvar 
sója 72 lapperc sebességű. A nyor 
tatórész ugyanolyan felbontású, s 
simító technológia segítségével 
megduplázható. Többféle nagy tel 
jesítményű kiegészítő  berendezét 
illeszthető az alapgéphez, így az al 
kalmassá válik kisebb példányszás 
mú könyvek nyomtatására is. Nagy 
megbízhatóságot és különösen nagy 
teljesítményt igénylő feladatoknál 
úgynevezett tandem-konfiguráció ís 
kialakítható, ítt a két gépet egy ká: 
bel köti össze. Fontos tulajdonsága. 
hogy önálló üzemre alkalmas, azaz 
segítségével a tárolt eredetik számi 
tógép nélkül ís kinyomtathatók. 

R.G 


! 
] 
? 


net Compatbilty Alliance (WECA) tej. 
lesztése. A WECA szintén az iparág 
óriásait— Lucent, Cison, Apple — tudhat- 
Ja tagjai között. és az IEEE 802118 
szabvánnyal kompatibilis megoldása 
szintén a 2.4 gígaherizes sávot hasz- 
nálja. Szintén 11 megabívmásodper- 
Ces ámtolt tesz lehetővé, de az úgy" 
nevezett közvetien szekvenciális (di 
rect segvenoe) technológiával, amely 
az elérhető csalomák között egyen- 
lően osztja meg a jelet. A kétféle tech. 
nológia nem kompatibilis egymással, 
így a Garner attól tart, hogy a helyi 
hálózatok szintjén is megismétlődik az 
a rémálom, ami a celluláris mobilhá. 
lózatokkal történt az Egyesült. Álla- 
mokban, (IDGNS, Framingham) 


ÚJ ipari csoportosulás alakult az- 
7al a céllal, hogy megvalósítsa a 


Over Broadband (ÖpenVoB) névre ke 
resztelt könzörelüm különféle. arohi- 
tokturális lehetőségeket és egymással 
égyüttműködni képes berendezéster: 
vekgt kínál fel a gyártóknak és a szol 
gáltatóknak, A tesztelt technológiák 
között lesz a DSL, valamint a kábeles. 
és a vezetéknélküli megoldások, A 
gyártók számára az tette sürgetővé az 
együttműködés megvalósítását, hogy 
a szolgáltatók nem szívesen vezették 
be a Vo technológia első, többnyire 
egyedi megoldásokon alapuló ganerá: 
óját. Ezek esetében pedig egy olyan 
egyszerű funkció, mint a hivásvára: 
Koztatás is gondot okozhat, ha tőbb 
gyártó termékéből lett összeállítva a 
rendszet, Az ÖpenVoBi nagy lépés a 
helyes irányba; elemzők azonban f- 
gyelmeztetnek rá, hogy olyan fontos 
Szereplők nom vesznek részt a mun. 
kájában, mint a Lucont vagy a Cisco; 
a szörvezet előttük is nyítva áll (IDGNS, 
Alharáson) 


Tovább híreink: 
www szamitastechnika hu 


kor jelenik meg a kormányzati rá 
díókommunikációs rendszerre Vo- 
natkozó tender, tudtuk meg Sík Zal. 
tán informatikai kormánybiztostól. 
A legutóbbi kormány-előterjesztés 
— amelynek tárcaközi egyeztetése 
folyamatban van — a korábbiakhoz 
képest strukturális változásokat tar 
talmaz, Ezek célja a jobb szólgálta- 
tásminőség, a teljesebb lefedettség, 


illetve a megfelelő finanszírozási 
konstrukció biztosítása. Az előter. 
jesztés határozottan kimondja, hogy 
) a kormányzati rádiórendszernek meg 
kell felelnie az ETSI szabványának. 
Csak -a Tetra jöhet tehát szóba, a 
kormány elvetette a Tetrapolt 

Sík Zoltán hangsúlyozta, hogy a 
meglévő készenléti analóg rádiós 


rendszerek üzemeltetése és javítása 
rendkívül nagy terhet jelent a költ 
ségyetésnek. Problémát okoz a le- 
hallgathatóság is, valamint az, hogy 
a különböző szervezetek rendszerei 
nem tudnak együttműködni. Éppen 
ezén a kormánybiztos úgy véli 
hogy bár a Tetra induláskor valóban 
drágának tűnik. hosszú távon mégis 
az az olcsóbb megoldás. 

A civil Tetrát illetően még nem 


Virtuál 
Új szolgáltatással bővítette komp- 
lex ügyfélkezelési, számlázási, hi. 
bakezelési szoftverrendszerét (OSS, 
Opecrational Support System) az Eu. 
TOMACC Kft. tudtuk meg Haw- 
ser Gábor ügyvezető igazgatótól. 
A. COSMOSS-t — amely jelenleg 
4 magyarországi helyi koncessziós 
telefontársaságok. előfizetőinek 80 
százalékát szolgálja ki — egy úgyne- 
vezett esourcing szolgáltatással egé. 


frekvenciákat, vagy más technikát 
alkalmaznak. Bár a kormányzati és 
a polgári Tetrára vonatkozó kor- 
mány-előterjesztések együtt futnak 
ez nem jelenti azt, hogy a két rend. 


Zoltán informatikai kormánybiztos 


is 0SS 


a Vivendínél, a jövőben szeretnénei 
az új termékkel a kábeltévé-társasá- 
gok, az intemetszolgáltatók. majd 
a mobilszolgáltatók piacára ís be. 
törni. Az EuroMACC 1996-ban 1 
millió dolláros alaptőkével alakult. 
Többségi tulajdonosa (75 száza. 
lékos részesedéssel) az amerikai 
HunTel Systems csoporthoz tartozó 
MACC International Inc. a fenn 
maradó 25 százalékos tulajdoni há: 


szítették ki: ezzel lehetővé váli 
hogy a kisebb szolgáltatók kihelye 
zetterőforrásokkal dolgozzanak. Az 
EuroMACC tehát saját hardver- és 
szoftverbázisán, saját szakemberei 
nek közreműködésével mintegy vir- 
tuális OSS nyújt a felhasználók. 
nak. Mind a COOSMOSS, mind az e. 
sourcing koncepció hazai szakem. 
berek terméke. 

Az e-soutcing egy korábbi válto. 
zatát már működteti az BuroMACC 


Közép-Európa vezető hálózati inf. 
rastruktúra-szolgáltarójává. szeretne 
válni a németországi székhelyű In. 
figáte, Az 1999-ben slapíton tár 
ság saját hálózat építését tervezi, s 
azon szándékozik szolgál 
nyújtani elsősorban távközlési vál. 
lalaroknak és. intemetszolgáltatók- 
nak. Az Infigate Budapesten, Prá. 
gában, Bécsben és Varsóban már 
megnyitotta helyi képviseletét. 

A tervek szerint 2001 januárjától 


nyadot a magyar RER Rt. birtokol; 
ja. A cég ma több mint 70 főt fog: 
lalkoztat, és az év végéte a munka 
társak száma megközelíti a százat. 
A tavalyi forgalom 616 millió forint 
volt, a 2000-es terv 840 millió. 

Az EuroMACC a magyar piacon 
kívül eddig Hollandiába és Len. 
gyelországba szállított Tervei kö. 
zött további európaú terjeszkedés ís 
szerepel, 


M.J. 


2001. júliusáig Budapestet Béccsel 
és Pozsonnyal STM-1-es bérelt vo. 
nalon kapcsolják össze, majd 2002 
januárjáig ugyanezekben az irá. 
nyokban kiépül a. saját szálopti 
hálózat. Ezt követően kerül sor a 
Budapest-Bukarest üvegszálhálózat 
létesítésére. Az Infigate a távolabbi 
jövőben előreláthatólag eléri majd 
Kijevet, Szentpétervárt, Minszket és 
Moszkvát ís. 


M.J. 


Már biztos, hogy nem lesz Tetrapol 


UMTS-tender 
várhatóan 2002-ben 


Egyelőre nem lehet tudni, hogy mi- ! dőlt el, hogy aukción értékesítik-e a ( szer megvalósítása is teljesen pár- [ 


) huzamosan zajlik majd, csup 
hogy a döntések valamiképpen ősz 
szefüggnek. Remény van rá. hog 
előterjesztés szeptember folyamán a 

! kormány elé kerül. 

A. 48/1997-es kor 
mányrendelet módo. 
sításának elfogadása 
révén szabaddá vált 
az úl a 3.5 gigaher 
izes frekvencissáv 
nukciója előtt 

A következő lépés 
hogy egy n 
közlemény 
dítsa a szóban forgó 


Az árverést a 
követő 
napon kell 
tartani. Sík Zol: 

nt az 
mtóan 
ban kerül sor. Párhu. 


ulkció. 


zamos árverés lesz. a 


felkínált 4 
egyenrangúként 


vagy 5. 
zelt sáv 
osztják 


ország 
ki. 


osan 


Senkit 
nem fosztanak meg a 
licitálás . lehetőségé. 


Minőség 
A telefon-és kábeltévé-szolgálta- 
tásra egyaránt kiterjedő ISO 9001 
minőségbírtosírási tanúsítványt 
szerzett a Monor Telefon Társa- 
ság (MTT). A minősítés s társn- 
ság minden tevékenységére kiter- 
jed, beleértve a tervezést, a ki- 
vitelezést, az ügyfélszolgálatot, a 
humánerőforrás-kezelést, a szám- 
lázást, a pénzügyet, a beszerzést 


Teljes vállalati működésére 
9001 minőségbiztosítási tanúsítványt 
( szerzett a PanTel. A felkészülés so. 
rán szakítottak a klasszikus minősít. 
tési megközelítéssel, helyette folya 
matszémléletből indultak ki. Hat 
kulcs. és nyolc támogatófolyamatot 
definiáltak, ezek gyakorlatilag lefe 
dik a vállalat teljes működését A 
minőségírányítási rendszer mind- 
ezekre a folyamatokra - így az egy 
távközlési vállalat életében kulcs. 
fontosságú termékfejlesztésre. is 
kiterjed. A projekt másik meghatá- 
rozó eleme, hogy a minőségme. 
nedzsment rendszetbe beépítették a 
folyamatos fejlesztés lehetőségét 

A PanTel 1999 tavaszán kezdte el 
a felkészülést az ISO-minősítésre. 
A projekt 7 emberévnyi munkát vett 


ISO [ igénybe és mintegy 


161. így a Matáv ís éndulh suk 
Minden résztvevő egy 
nyerhet el 

Szintén párhuzamos árverése 
tékesítik majd a 26 
Ebben a sávban azon 
frekvencsák 


előterje: 


informatikai 


Maliász Judit 


Monoron 


és a könyvelést ís. Az MTT 
várja. hogy a tanúsítvány megszer- 
zésének következtében a társaság 
által fizetett minőségfelügyelet 
díjak 50 százalékkal csökkennek 
Az MTT jelenleg 75 ezer telefon. 
és 34 ezet kábeltelevízió-előtize. 
tőt szolgál ki a monori primer 
körzetben. 


M.J. 


150 9001 
. a PanTelnél 


rintba. került. 
Gy 
Horv 


súlyozta, 


tájéko 


szinte már túlnépesedett verseny 
piacon kell megállnia a helyét. Eh. 
hez elengedhetetlen, hogy a folya: 
matokat nyomon lehessen követni, 
ősségeket pedig el lehessen 
határolni egymástól. A minő 
nyítási rendszer hozzásegíti 


a vál 
lalatot a transzparens működéshez 
Egyébként a közbeszerzési eljárá 
soknál ís egyre inkább elvárják az 


) ISO-tanúsítványt, a NATO-szállítá: 


soknál pedig egyenesen alapköve. 
telmény a minőségbiztosítási tanú: 
sítvány 


M.J. 


HÍRHÁTTÉR 


Vörös és fekete 


A Lycos két élete 


Tetemes veszteséggel zárta legutóbbi üzleti negyedévét a Lycos Europe, ugyanakkor az anyacég — az 
egyesült államokbeli Lycos Inc. — él és virul. Hogyan lehetséges az, hogya forgalom hatalmas, 400 szá- 
zalékos növekedése legfeljebb a veszteségek enyhítésére elegendő? Mitől megy jobban az egyiknek, 
mint a másiknak? A kérdésre Zimányi Katalin keresi a válaszokat. 


egatív rekordnak tekinthető, 
NESSSszessüs 
lentett a június 30-án lezárult 
pénzügyi negyedévre a Lycos Eu 
rope NV. A Bertelsmann AG, a 
Gruner und Jahr AG £ Co. és az 
amerikai Lycos Inc, közös vállalata 
eptember 6-án hozta nyilvános. 
a a rossz hírt Tavaly ilyenkor 


esen jobban teljesített a cég 


fejezte 


sápzáemzegssez zt 


miközben az elé 
tához mérten 4 

alomnövekedést 
os Europe? Nos, a 
al mindent megmagya- 
tárom hónapban 
iró eurót költött a vegyesvál. 


ketingre; illetve 


ködés fenntartására Ilyen körülmé- 


nyek között nem sokat nyom a lat 
a mvalyi 


képest 


es, a spanyol Te. 


tés még nem te 
százszázalékosan  befeje. 
kk hiányzik az Európai Unió, 
valamint a Lycos részvényeseinek 
Uwe írzat, a Lycos Eu 
ppe pénzügyi fönöke szerint sem 
Szbet abszolút Biztosra menni ebben 
a kérdésben. katat szot a vélemé 
nyen van. hogy nem szabad ölbe tett 
érzel amíg hívatlosan is ! 
befejezem isznzakciósak tekinthető 
a Terrz és a Lycos fúziója sddíg is 
haladni kell a marketing. és minden ! 
egyéb munkával. Ráadásal a Lycos 
Europe zsebe sem teljesen úres, net. 
16 640 millió eurót eredményezett a / 
megjelenés a tőzsdén, úgyhogy a 
cég még mindig tödb mára 580 mí 
lió eurós vastartalékkal retdetkezik. 
Jóllehet a legfrissebb pénzügyi ! 


igaza 


eredmények nem feltétlenül tás 
maszják alá Intat üzleti filozófiájá- 
nak helyes voltát, abban mégis csak 
lehet, hogy a felhasználók 
roppant türelmetlenek az intemetes 
cégekkel szemben. 

Elképzelhető. hogy néhány hóna- 
Pos várakozás a mostaninál lénye. 
gesen nagyobb, többek között presz- 
tizsveszteségbez is vezethet. 


Az óceán túlpartján. a Mássscha- 
sztis állambeli Walthamben műkö- 
dő Lycos Inc. (hrrp-f/wwwlycos 
comj a Lycos Europe-pal szemben 


jedévet zárt július 
7 üzleti híradásokban a 


tszebb eredményeket mindig 
törülbelűl másfél-két hónapos fázis 
sészel jelentik be. — A Szerk.) A 


sztrált 3. millió 
ényenként 4 centes) 
vettó veszteséggel szemben most 13 
millió dolláros (értékpapíronként 12 
centes) tiszta nyereség volt a vég. 
eredmény 

Ugyancsak július 31-én zárult a 
Lycos Inc. első, valóban nyereséges 
úzleti éve: 21 millió dolláros (rész- 
vényenként 19 centes) nettó profitot 
hozott. Összehasonlításul a megelő. 
16 pénzügyi évben 52 millió dol: 
láros (értékpapíronkéni 59 centes) 
vesztesége volt a Lycosnak. Száztíz 
százalékkal, a tavalyi 139 millió 
dollárról 291 millióra nőtt a bevétel. 

Az évzárás hónapjában, azaz jú. 
Tiusban napi 201 milliós átlagnézett- 
séget jelentett a Lycos. Ez az érték 
36 százalékos növekedés a megelő. 
16 negyedév forgalmú adataihoz vi. 
szonyítva. 

Amennyiben minden rendben ha- 
Id, októberre lezárulhat a Terra 
Networksszel tervezett összeolva. 
dás folyamata. A Telefónica inter- 
etes leányvállalata minden egyes 
Lyros-zészvényért 2.15 Terra-papírt 


Stere Case, az AOL elnőke ínternetvezérek társaságában 


kínál, és a Terra Lycos — mert ez 
lesz a közös vállalat neve — straté- 
giai szövetségre lép a Lycos Eu: 
rope-ban partner Bertelsmann. mé- 
diakonglomerátummal, 

A világ 38 országában lesz jelen 
a Terra Lycos, élén a Li 
jelenlegi vezére, Röberr Davis áll 
majd, Davis május óta mást sem 
hangoztat, mint hogy az új megacég 
ékes példája a globalizációnak. A 
Washingtonban lévő National Press 
Cub egyik közelmúltbeli rendezvé- 
nyén azzal dicsekedett a szakújság: 
íróknak, hogy a Terra Lycos 65 szá- 
zalékkal szélesebb világtérrel fog 
rendelkezni, mint bármelyik más 


(Fotó: IDGNS Image Bank) 


portálüzemeltető vagy intemetszol 
záltató. 

Davis szerint az m szolgáltató, 
amelyik megmarad a saját országá- 
nak határain belül, és nem képes te- 
vékenységi körét a szó geográfiai 
értelmében ís messzebbre kiterjesz: 
teni, a jövőben csupán regionális 
piaci szereplőnek számít majd. 

A Lycos vezére a 2001-es eszten- 
dőre nem kevesebb mint 900 millió 
dolláros összbevételt jósol a Terra 
Lyecosnak, azt követően pedig 80 
(1 százalékos éves forgalomnöve. 
kedést. Ha valóban beteljesedne ez 
a jóslat, az azt jelentené, hogy a 
konkurenciánál. (America . Online 
Inc., Yahoo Inc. stb.) kétszer-ötször 
sebesebben növekedne a cég. 


Davis arról nem volt hajlandó nyi. 
latkozni a National Press Club ren. 
dezvényén, hogy a Lycos mihez 
kezd a rendelkezésére álló 3.2 mil- 
Hiárd dolláros készpénztartalékkal. 
Ami biztos; a Terra és a Lycos 
együnesen legkevesebb 50 millió 
intemethasználó figyelmére számít. 
hat, Ha ehhez még hozzávesszük a 
spanyol és portogál ajkú világ 550 
millió fős potenciális intemethasz 


nálói táborát, akkor a felső határ már 
valóbán a csillagos ég. 

Napjaink. számos más. iitemet 
vezéréhez hasonlóan. Davis ís úgy 
tartja, hogy nincs demokratikusabb 
médiatípus a világhálónál. Nem sza: 
bad. szkeptikusan tekinteni azokra, 
akiknek ma még egész egyszerűen 
nem áll módjukban online használó- 
vá válni. 

Ha áttekintjük az elmúlt félév 
Lycos-befektetéseit és -vásárlásaűt, 
világosan látszik az a trend, amelyet 
Davis Washingtonban olyan , de- 
mokratikusan" felvázolt. Július 19- 
én a Lycos Asia bejelentette, hogy 
India-specifikus portált helyez üzem- 
be, azt követően, hogy a Yahoo Inc. 
és az AltaVista Co. ís hasonló lé- 
pésre szánta el magát. 

A Lycos Asiának helyi gyökerei 
is vannak: a walthami Lycos és a 
Singapore Telecommunications Ltd. 
(SingTel) vegyesvállalataként mű- 
ködik. A LLycos India (hrrp.JIin.lyei 
asiazom) többek között online kö- 
zösséget építő eszközöket, kercső- 
gépet, és ingyenes e-maúllehetősé- 
get kínál felhasználóinak. A helyi 
tartalmat természetesen helyi forrá- 
sokból, illetve más. speciálisan in. 
díni témáról szóló webhelyektől 
kölcsönözve szolgáltatják. A Lycos 
egyik dívíziója, a Tripod Asia szin- 
tén hozzájárul az ingyenes honlap- 
építési és elektronikus levelezési 
szolgáltatáshoz. 

Mary Ong, a Lycos Asin vezér. 
igazgatója szerint nem ís annyira az 
India-specifikus, mint inkább a kö. 
zösségspecifikus jelző illik az új 
portálra. Az azonos érdeklődésű on- 
line használók számára lehetővé te- 
szi. hogy minél könnyebben és mi- 
nél gyakrabban kommunikáljanak 
egymással, Mind a tartalom, mind 
a szolgáltatások elérhetők angol és 
hindi nyelven egyaránt. 

Miért tartja most hírtélen fontos- 
nak minden valamirevaló portálűze- 
meltető, hogy megjelenjen az indiai 
Piacon? Az IDC elemzői szerint 
nincs szó különösebb mágiáról, csu- 
pá arról, hogy Nyugat: Európa után 
ez az intemerpinc bővül a leglátvá- 
nyosabban. India hívatalos intemet- 
ipari szövetsége, a NASSCOM azt 
jósolja, hogy 2005-re a jelenlegi 3.2 
millióról 10 millióra nő majd a helyi 
hálóhasználók száma. 

Augusztus végén a Lycos Inc. 
illetve a Síngapore Telecommunica- 
tons Ld. újabb közös vállalkozás. 
ról adott hírt. Ezúttal a Fülöp-szíge- 
tek lakosságát célozták meg kifeje- 
7etten a számukra szóló belépőol- 
dallal, A Lycos Philippines (http:J/ 
now Iycosasla eom phv) helyi. hír- 
ügynökségekkel, valamint induló ín- 
temetes cégekkel együttműködve 
kínál lokális tartalmat és szolgálta 
tásokat. 

A Lycos Asia által kiadott sajtó- 
nyilatkozat arról is szól, hogy egy 
helyi mobilszolgáltató, a Globe Te- 
Vecom Inc. vállalta: WAP-os elérést 


biztosít az új portálhoz. Ezen a pia. 
con egyébként a Cable dt Wireless 
HKT Ld. számít a Lycos legádó. 
zabb ellenfelének. 


Pályatársak 


Végezetül essék néhány szó a Lycos 
egyesült államokbeli és európai ver. 
senytársainak pillanatnyi. állapotá- 
ról. Teljesen önkényesen választot: 
tunk ki kettőt (AOL és T-Online) a 
sorból, mindez persze nem jelenti 
azt, hogy csak két riválisa lenne a 
"cégnek. 

Az America Online Inc. széptem. 
ber 5-én vegyes híreket tett közzé; 
egyrészt hogy minden korábbinál 
nagyobb mértékben nőtt használói: 
nak száma, másrészt hogy kínosan 
komoly veszteséget szenvedett el a 
dél-amerikai piacon. A. Virginia 4l- 
lambeli Dullesban működő cég azt 
állítja, hogy előfizetői tábora világ- 
szerte meghaladja a 24 millió főt. 
Az elmúlt egy évben 6 millióval nö. 
vekedett az előfizetők száma, és ez 
nagy valószínűséggel az AOL 50 
tavalyi sikeres bevezetésének kö- 
szönhető. 

Az AOL Latin America viszont 
határozottan rossz passzban van: 
46.7 millió dolláros (részvényen- 
ként 18 centes) veszteséget jelentett 
a negyedik üzleti negyedévre, 
egész év teljesítményét mérő erei 
mény pedig 97.9 millió dolláros (ér- 
tékpapíronként számítva 38 centes) 
mínusz. Az AOL jelenleg Argentí- 
nában, Brazíliában és Mexikóban 
üzemelteti szolgáltatását. Az AOL 
Latin Americát az anyacég és a ves 
neznelai Cisneros Group. közösen 
működteti. 

Európa legnagyobb intemetszol- 
gáltatója, a német T-Online Inter- 
national AG szeptember 6-án hozta 
nyilvánosságra, hogy 495 millió dol: 
lárért megveszi a spanyol Ya.com 
Intemet Factory portált. A vételárat 
részben készpénzben, részben pedig 
értékpapírban törleszti a T.Önline. 
Ez az üzletkötés lehetővé teszi a 
Deutsche Telekom többségi tulajdo: 
nában lévő cég számára, hogy siker" 
ret versenyezzen a spanyol és na pot- 
tugál piacokon is. 

A Ya.comról úgy tudja a The In 
dustry Standard című lap, hogy 
Spanyolország második számú por 
tálüzemeltetője és intermetszolgálta 
tója. Előfizetőinek száma a legutób: 
bi adatok szerint meghaladja a 23 
milliót. és ez kétségtelenül jól kív 
egészíti a T.Online saját, 6.5 milliós 
előfizetői körét. 

A Yacomot alig 14 hónappal ez 
előtt alapította egy argentin szármar 
zású vántemetmogul", Martin Var 
savsky. A 40 éves vállalkozó kalan- 
dos és hányatott élete során már jó 
néhány internetes és távközlési cég 
létrehozásánál segédkezett, —Var- 
Savsky nevéhez fűződik többek kö- 
zött a spanyol Jazztel és a német 
ASP Eínstein.net megalapítása. 


Ész seem mezes e 


Harminckét 17 hűvelykes képernyő tesztje 
Monitorcsődület 


A nyári uborkaszezon idején kellemes kis monitortesztet terveztek be a tesztlabor- 
ban, Azt gondolták, hogy 10-20 megjelenítővel majd csak átvészelik valahogyan ezt 
a szabadságos időszakot, de balszerencséjükre — és az olvasók jó szerencséjére — 
harminckét különféle monítor érkezett a felhívásukra. Krizsán György alaposan 
megizzadt, amíg mindegyiket kicsomagolta, feltette az asztalra, végigvízsgálta, s né- 
melyiket — előbb egy másik szobába átcipelve — le is fényképezte. 


tesztet előbb úgy terveztük, 
Az gyártónként kérünk egy- 

egy 17 hüvelykes képátlójú 
katódsugárcsövés monitort, de. er- 
re többen nekünk támadtak, hogy 
miért csupán egyet, hiszen nekik 
négy- vagy ötféle van a kínálatuk- 
ban. Melyiket adják közülük? A 
legjobbat vagy a legolcsóbbar? Egy 
idő után kénytelenek voltunk beadni 
a derekunkat: elkértük a legjobbat 
és a legolcsóbbat, vagyis gyártón- 
ként kettőt. Ezzel elméletben a két 
véglet jelent meg a tesztlaborban, 
de persze könnyen előfordulhat, 
hogy az egyik gyártó legjobbja csak 
egy másik legolcsóbbja után követ- 
kezik. Mindenesetre teljesen körbe: 
vettek bennünket a dobozok, mert 
kiderült, hogy nagyon sokan foglal 
koznak monitorokkal. Ez természe: 
tes ís, hiszen a PC-k mellett álta: 
lában van valamilyen megjelenítő 
is ma már talán LCD alapú, bár 
anyagilag még mindig a katódsu- 
gárcsövesek az elérhetőbbek. Egy 
ídőben 14 hüvelyknyi képátló volt a 
dobozokra írva. de mára ez a méret 
szinte teljesen kihalt. Most a 15 hü. 
velyk a legkisebb szokásos méret, s 
egyre többen vásárolnak 17 hüvely. 
kes megjelenítőt. Ennek oka az. hogy 
a 17-esek a rövid nyakú képcsövek 
jóvoltából már nem kétasztalnyi he. 
lyen terpeszkednek el, s az áruk ís 
csökkenésnek indult, mert egyre 
nagyobb a gyártott darabszám. A 
tesztláborba érkezett monítorokhoz 
visszatérve: tizenöt került a , kisebb 
tudású" változatok közé, tizenhetet 
pedig a csúcsmodellek" kategóriá. 
jába soroltunk. Ezek képpontszáma 
általában 1600x1200, a másik csa: 
Patban, a tízenőt tagúban főként az 
1250-1024 pontos képméret dívik: 
Kivételek persze ítt is, ott ís adódnak. 


Kötelező gyakorlatok 


Bizonyos dölgök mindegyik mon. 
torról elmondhatók a 17 hüvelykes 
kategóriában. Mindegyik működik 
a 100 és 240 volt közötti feszültség 
tanományban, 5 némelyik még tá 
sasabb tartományban ís, Ez azt je- 
lem, hogy a feszüliségbeállítással 
nem kell bíbelődni, a tápegység 
megfelel a feladatának a földkerek- 
ség minden pontján. A fogyasztást 
mindegyik csökkenti, ha lehet (ké. 
szenléti és alvó móddal); a táblázat 
ban felsorolt műszaki adatokból és 
mérési eredményekből kiderül, me. 
lyik mennyire sikeresen 

A beállításokból a fényerő és a 
kontraszt ma már minden monito- 
ron — az itt, a tesztben szereplőkön 
ús — a többinél közvetlenebbül sza. 
bályozható. A szabályozható kép. 
geometrini paraméterek. között or 
van a méret, a hordó-, a trapéz- és a 
parilelogrammatorzítás, valamint a 
körépeltolás. A kisebb képártójú 
monitorokon nem mindíg lehet állí. 
tami a színhámérsékletet. az össze. 


gyűlt 17 hüvelykeseken azonban le. 
het, sokon színenként egyedileg is. 
A kézi lemágnesezésre ís lehetősé. 
get adnak, búr bekapcsoláskor sok 
Sépben nyomban megindul az auto- 
matíkus letnágnesezés. A készülé. 
kek nagy része a moarét (moiré: za 
varó képpontmintázat) is eltüntet 
hetővé teszi, némelyiken azonban 
csak a függőleges irányú moxré el; 
len lehet tenni valamit, a másik 
irányról remélik, hogy az jó (és a 
gyakorlatban általában jó ís) A 
konvergenciát, a línearitást és a fő- 
kuszt már csak elvétve lehet szabá. 
lyozni. s akad néhány különleges 
lási lehetőség is. például 
a sarkok kihúzása vagy az oldalhul- 
lámvonal-állítás. 


Környezeti hatás 


A környezetvédelem a számítás- 
technikában leginkább a megjeleni- 
tők körében ért el sikereket: a mo- 
nítorokról alkották meg a legtöbb 
nemzetközi szabályozást és aján- 
lást. A legfontosabbak a sugárzással 
kapcsolatos megszorítások. A. mo. 
nitorokból többféle sugárzás is ki 
lép, A monitor egy elektroncsó. és 
abban éppen a legkellemetlenebb 
irányban áramlanak az elektronok: 
a monitor nézője felé. Igaz, hogy 
nagy részük a foszfort elérve lefékc: 
ződik, de a régi csövekből még szép 
szárnban távozott elektron, ez pedig 
béta-sugárzást jelent, s ahhoz még 
jött egy kis fékezési gamma-sugár- 
zás is. A képcsőgyártási technoló- 
giák fejlődésével mára elenyészővé 
vált a sugárzás intenzitása, de az 
emberek félelme megmaradt. 

Van, aki képernyővédőt szerel a 
monútorára. Vannak persze jó kép. 
eryővédők, de azokat - drágák lé. 
vén — nemigen veszik az egyszerű 
felhasználók. Sokszor egyszerű ab. 
laküveget tesznek a monitor elé, pe 
díg azok végül is nem csökkentik a 
sugárzást, hanem — közvetve — ín 
kább megnövelik: az üveg két olda: 
lán a sztatikus töltés és a hőhatás 
miatt ugyanis por rakódik le, az 
tompítja a monitor fényét, ezért 
megnöveljük u fényerőt, s azzal erő. 
sebb lesz a monítorból kilépő sugár. 
zás. Azt persze nem tudom meg- 
mondani, hogy az , ablaküveg" mi- 
lyen sugárzást hogyan gyengít, de 
az biztos, hogy a visszaverődést 
növeli, Egy antisztatikus, csillogást 
És visszaverődést enyhítő bevonatú 
monitor elé odatett, előbb-utóbb el: 
koszolódó és visszatükröző üveg a 
képcső minden bevonatát, védelmét 
baszontalanná teszi; 

A monítorban az. elektronágyún 
kívül ís. vannak sugárforrisok. A 
legfontosabb a tápegység, csatolt 
függelékeivel, A tápegység kap. 
csoló üzemű, belül viszonylag ámyé 
kolt, a kijövő vezetékek kellően 
szűrve vannak, de a nagyfeszültség 
ís hatással lehet a környezetére. 


meg a különböző eltérítő áramkörök 
ív a maguk oszcillátoraival. Egyszó- 

val a monitorok sugároznak hátrafe 

16 és oldalt ís, sőt le- és felfelé, 
vagyis minden irányba, amerre csak 
lehet. Ha ezt az elektromágneses su- 
] gárzási megmérjük, akkor kiderül, 
! hogy melyik cég az, amelyik csak át 
akar csúszni a környezetvédelmi mé. 

réseken (képernyő előtt, megadott 
távolságban méri meg a sugárzást), 


és melyik tesz valamit azért is. hogy 
minél kevesebb elektroszmog tódul; 
Jon ki a monítorból. 


Beállítás 


) A monítori szakadatlanul bámuljuk. 
reggeltől napestig vagy egész éjjel 
aszenint, hogy ki mikor ér rá, v 
mikor kell rátapadnia a gépére. Tár 
vényileg szabályozott pihenőt kelle. 
ne tartani időnként, de azt hiszem, 
ezt még a törvényalkotó titkárnője 
sem tudja betartani, Sokat segíthe. 
tűnk magunkon a jó beállítással; a 
pozícióra, a megvil 
niítor jellemzőinek beállítására érde- 
mes odafigyelni 

A monitor elhelyezésekor azt ketl 
szem előtt tartani, hogy a szemünk 
És a monitor között bizonyos távol; 
ság legyen: kisebb képernyőt kö. 
zelebbről nézünk, nagyobbat távo- 
( Tabbról. A lényeg az, hogy a moni. 
tort a szemnek kellemes távolságból 
] nézzük, ne kelljen hunyorgó szem. 
mel a képemyőhöz hajolni, csak 
mert nem látjuk a kicsinyre sikere 
dett ikont vagy rajzrészletet. A mo. 
nítor olyan magasságban legyen. 
hogy a nyakunk ne merevedjen ter 


) mészetellenes tartásba, vagyis hogy 
] ne kelljen felfele néznünk 
Munkalapunkat célszerű felülről 
megvilágítani, mert ekkor kerül a 
legkevesebb fény a monitor: 


lehet, a bánunk mögött ne kk 
fényforrás, mert az visszatűkröző. 
dik a képernyőről. Legjobb a négy 
falú, retőablakos szoba, de én sem 
ilyenben dolgozom. Megoldás: fül 
göny az ablakra, és egy mennye: 
lámpa adja a fényt 

A monitort lehetőség szerint sar 
kalljuk másodpercenként  legatább 
72 kép — ha lehet, 90-I00 kép 
előállítására; az efeletti szaporaság 
a monitorokkal kísérletező munka 
egészségügyi. szakemberek szerint 
már nem hoz nevezetes javulást. az 
ennél ritkább meg villódzással jár 
a villódzás pedig erősen kifárasztja 
a szemet, és ezzel fejfájást okoz. A 
képet is ajánlatos a lehető legjobb- 
ra beállítani: a kép geometriáját és 
flességét is. A beállításokat érde. 
més a monitor bemelegedése. urán 
elvégezni, mert melegedés közben 
csetleg megváltoznak a jellemzők. A 
felbontás nagyra állításával a képer 
nyőn csökken a különféle alakzatok 


az ikonok és a feliratok mé. 
1. de egy 17 hüvelykes képátlójú 


mérete. A Windowsban fel lehet na- ( nak fogva, valószínűleg 


( monitoron az. IGOOxIZO0-as kép- 
) poniszám már csak nagyítóval él 
vezhető. Az ajánlott felbontás az 
) 10245768-aw, ez igazán jó képmi 
nőséget ad, és a képrészletek is kel. 
lemesen, erőlködés nélkül kivehe 
) tók. Az 128051024-es felbontást a 
jó szeműek még használh 
monitorok is bírják. de a kép szerin. 
lem már nem az ígazi — egy kicsit 
arra hasontít: mint amikor (.2-es Rot 
ringgal ír az ember puskát egy dol. 
gozat elé 
Hz sikerült mindent jól beáltítam 
akkor következhet a munka, m, 
Éppen a monitorok egymás at 
elemzése; régi szokásunkhoz híven 


a gyártók neve szerinti ábéc 
rendben ismertetjük őket 
Axion 
A Fefo hozta a laborba e 
) 1770 jelő monitort: mi az alacsc 
! nyabb kategóriába soroltuk be. F 


építése egyszerű. mondhatni kon 


zervatív terverésű, vonala szintén 
Négy gombbal lehet állítani a kicsi 
ap 
] Képminőségével elég 
a tápegysége azonban 
t. ha 
gárzás is ebből fakad. A táp g 
nek a több 


5. több szinten megjelenő menüt 


az átlag felet 


képest aránytalanul kis értékeiben 
megjelenik 


Az egyre több helyen 
Belinca sorozat két pé 
Ramiris Rubin Kft. hozta 


nekünk 


és az RCE-től kaptunk egyet 
! csúcsváltozatból. A német Maxd. 
által Belines márkanévvel fongal 
mazort tajvani gyártású monstorok 
mind ugyanolyan formájúak, a káva 


alsó szélén a jelk 


gombbal /1. kép), 


) csak a középsőt lehet valamire has: 
) nálni. az a két oldalán nyomogatha- 
Í tó; a forgatógomb alulról érhető el 
A kisébbik változatnak, a 103010/15 
Í ösnek gyengébbek a képességei: ez 
) az énékelésben is megjelenik; su 
tárzási jellemzői nagyobbak. 

A 103050-es modell nagyon kel 
lemes benyomást keltett. Érdekes 
módon a fényerőértékei vissza van- 

ettől kicsik 
a kisugárzási értékei. A teljes febér 
És a kis fehér aránya (részletesebben 


lásd a keretes szövegrészben) ked- [ 
vező, azaz a febér felület méretétől / 
kevéssé függ a fényerő értéke. ! 


-z hi 
Az RCE hozta két CTX megjeke- 


nítónek. más-más a konstrukciója; 
a kis változatnak, a VL710T-nek 
lomború a képcsőve, a másiké, a 
PRT11F-é már 0.24 millimétet pont- 
sági felületű  képcsöv 
kapott, ugyanakkor mindkettőnek 
600x1200 pont a maximális fel 
bontása. 

A VE 
ak szó 


10T né 


lakú kávájá- 


tességét a képemyő felett 


s alatt elhelyezett ívelt felületek 
myhítik. A menüvezérlést hat gornb. 
bal oldották meg; képminősége nem 


szett hibás volt a főkn 
a menüből jav 


beállítás 
tani. 


ati 


egy USB elosztót építettek (2. kép), 
A vezérlést ítt négy gombra bízták: 
ez a paraméterei szerint jó képcső 
szebb képet ís adhatna; lehet, hogy 
belső beállítással lehet rajta javítani. 


Daewoo 


A. Daewoo. monitorok. behozatalá- 
ban volt egy kis zavar; most a CHS 
lakozik velük, tóle kaptuk ezt 
a két készüléket. Mindkettő 712-es 
modell, az egyik B jelzésű, a másik 
D — ez utóbbinak jobbak a para- 
méterei. A káváknak ugyanolyan 
az alakjuk, s mindkét monito 
gombbal állítható be. A képcső és 
az elektronika már eltérő. A kiseb. 
bik monitor képe jobban tetszett, ta: 
lán mert a teljes/kis fehér arány 0.9. 
Jó valt persze a másik monitor képe 

de kissé szerénynek találtam a 
fényerőt, viszont legalább gyenge a 
Mindkét. monitorhoz 


vű gépkonyv 


Eizo 


alkozik az Eizo moni 
2 az FS20-as is 


álóasztalra. Egy 


( telő. mindenbei 
Í valót: a külső kivitel valahogy nem / 


3.kép 


kezett és a csúcskategóriába került 
Minden tekintetben jó értékekkel je 
leskedett. De egy szőrösszívű tesz. 
talál. kifogásolni. 


illik ehhez a monitorhoz; nem tet- 
szik a spártai egyszerűségű káva, 
meg alatta a kezelőszervek sávja a 
vízszintesen bordázott előlappal (3. 
kép). Érdekes az ide tett kombinált 
gomb: ez négy irányban nyomogat: 
ható, de nagy biztonsággal be is le- 
het nyomni; attól tartottam pedig, 
hogy valamelyik oldalirányt érzékeli 
előbb. Mir is írjak róla? Pompás gép. 


Fujitsu-Siemens 


AM jozzánk. egy 
Fujitsu-Siemens. x178-as monitort. 
Ez a két elődcég Fujitsu ágából 
származik, a dobozon még nincs 
rajta a Siemens név, de a domború 
képcsövet magában foglaló káván 

ár megjelenik a kék szín ís a piros 
mellett. Ettől a gyártótól csak egyet- 
len, a magasabb kategóriába tartozó 
monitor érkezett. Eredményei na- 
A me. 


erod küldött 


gyon jók. sugárzása gyenge. 


nű vezérlésére hét gombot szántak, 


tán egy kicsit feleslegesen. Szolíd 
külső, jó eredmények 


Gaba 


robbant be haz 


Nemré ikba ez a 


kín 


két példányt, az alsóbb kategóriába 


márka; mi a CHS-től kaptunk ! 


IEEE zo 


sorolható 1770J-t és a csúcskutegó: 
riás 1785J.t. A két monitornak ha- 
sonló — a igen egyszerű — u külseje. 
A kezelést egy banyomható forga- 
tógombra bízrák (4. kép), mellyel 
gyorsan megy a beállítás: megnyo- 
más, elcsavarás, megnyomás — eny- 
nyi. Az elektronika már eltér ben. 
nük, és más a kér domború képcső 
is. Vélhetőleg a tápegység gyenge 
sége miatt a monitornak konvergen- 


4.kép 


ciahibái vannak és ezért kapott kö- 
zepes osztályzatot a képminőségre, 
sugárzási értékei viszont jók. A na- 
gyobbik monitor képe és a tápegy- 
sége is sokkal jobb, de még nem 
tökéletes. 

Sajnos, a sugárzáserősség-éntékek 
rosszabbak a másikéinál — kivéve az 
elülső és hárulsó írányt: ott nagyon 
jók. A monítorokhoz magyar nyel 
vű gépkönyvet is kaptunk. 


Hyundai 


A Hyundai különböző termékeivel 
szép lassan terjeszkedik hazánkban 
ís. Már monitoraikkal is találkozha: 
tunk. s közülük kettőt a HRP kül. 
dött tesztlaborunkba. A két masina 
teljesen eltér egymástól, a kisebbik. 
re — az 5770-ésre — egy tekerőt és 
három gombot szereltek, a csúcs: 
épre — a BT908-re — meg négy 
gombot. Mindkettőnek domborított 


5. kép 


képcsőve van. A kisebbik monitor 
forgatógombja előtt van egy gomb 
(5. kép), de ennek a kezelése nem 
ígazán tökéletes: ezen u példányon 
rossz volt az érintkezése. A két to. 
vábbi gomb közül az egyiken a 
arecall" felirat ált, Ehhez mién kelj 
vajon külön gomb? Én csak szét 
hangolni tudo, a gyári beállítás az 
egyedül biztos? Nem is volt oly 
egyszerű elállítani, 

A két monitor képe nem volt 
teljesen. kifogástalan, a kisebbik. 
nek pedig gyengécske a tápegysé. 
ge. Mindkettőnek az átlagnál kicsit 
rosszabbak a fényerőértékei és a su. 
gárzási értékei, 


Ez a márka hol feltűnik hazánkban, 
hol eltűnik. Most a Ramiris Rubin 
kezdte meg a behozatalukat, mi is 
tőle kaptuk az alább bemutatandó 
két monitort, A kisebbek kategóri 
jába sorolt 5700JT1 egészen jó érté. 
keket adott, egyedül a kép felső 
részén tapasztalt konvergenciahiba 
rontotta le az összképet. 

A másik iiyama, az ATOZHT jel. 
zésű, a káváján a Vision Master Pro 
410-es fedőnevet is viselő csúcsgép 
már sokkal jobban vizsgázott. En. 
nek sík a képcsöve, s hátul öt BNC 
csatlakozóval ís ellátták, de csak 
160 megahertz az átviteli sávszé. 
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tessége; lehetne egy kicsit nagyobb. 
ín. A beállítást ezen n gépen már 
om gombbal ís sikerült megol 
dani, egészen használható módon 
A fehér fényerő kicsit gyenge. 


LG 


Az LG monitorokat a magyáror 
szági LG képviselet küldte el egy 
kis ismerkedésre. Az alsóbb kategó. 
niába sorolható Studioworks család 
T15N jelű monitórának dornbarú a 
képcsóve, 5 nem rosszak az eredmé; 
nyel, leszámítva a tápegységét. Do. 
kumentációja CD-n. található; be- 


ködöt. tem lem—t.—— 


6. kép 


Ú  úlításához har gombot terveztek a 
konstruktőrök, s ebből a hatból négy 

Ú kört alkot (6. kép) 
Ú A 0224 milliméteres képponttá: 
volságú sík köpcsővel szerelt 795FT 
a csúcskategória tagja, s jó helyet ét 
cl. A beállítést szolgáló hat gomb 
gombbá alakult, és újszerű az 
elhelyezésük. Egy kicsit zavaró volt 
a többi nyomogatós urán, hogy mi. 
lyen érzékenyen reagál az érintésre 
de ha az ember megszokja, akkor 
kétségtelenül ez a kellemesebb. VI. 
szonylag sok különleges dolgot ís 
beállíthatunk a monitoron. Fényere- 
je egy kicsít visszafogottnak tűnik. 
de ehhez kellemesen alacsony su. 


gárrásierősség-éntékek . párosulnak. 
Az LG ís azon kevesek küzé tarto 
zik, amelyek magyar gépkönyvet 
adnak a monjtorhoz. 


A Juventus Team hozott a teszt 
laborba két MAG monitort. Az 
XII96-os domború, 0.26 milliméte- 
res képponttávolságú képernyőt kac 
Polt, a nagyobbiknak, a 796FD 
típusjelőnek 0.24 milliméteres kép. 
ponttávolságú sík képcsöve van. 
Elektronikájuk. paraméterei Viszont 
megegyeznek, A monitorok beállí- 
tását egy benyomható forgatógomb- 
ra bízták, s azzal a felhasználó elég 
sok mindent beállíthat. Érdékes mó- 
don a domború képcsőves monitor 
jobb osztályzatokat kapott; lehet, 
hogy szigorúbb voltam a sík kép. 
csöveshez, csak mert sík képcső- 
Ves, de alighanem inkább a gyen 
ge fényerő benne a ludas, Minden 
összevéve, mindkét monitor jól sze. 
repelt. A tápegység megoldása nem 
tökéletes, és ez a nagy sugárzás- 
erősségben ís meglátszik 


NEC 


Az EMI hozott két 17 hüvelykest 
az NEC monitorok közül. Mindkét 
megjelenítő 0.25 milliméteres kép- 
pontávolságú sik képcsővel dolgo: 
zik. Az FE700-as — a kisebbik — rosz- 
szabbul szerepelt, mint gondoltam, 
mert ettől a márkanévtől bizony 
Sokat vártarn. Valószínűleg a táp- 
égységproblémák rontották a képmi. 
nőséget és adták az erős sugárzást. 

A nagyobbik, az FE750-es egé- 
szen jó eredményeket adott. Ezen a 
monitoron találtam egyedül. auto- 
mata beállítást. Ha ezt a lehetőséget 
választjuk, akkor az elektronika 
kiénékeli a bejövő jelet és ráhangol- 
ja a monitort. Igen érdekes, hogy a 


konvergenciát be lehet áltítani az 
égész képre nézve, valamint az alsó 
És a felső részképre ín, A beállítást 
mindkét monútoron hét gombbal le. 
het elvégezni, 

A kisebb monitor választéka egy 
kicst szűkebb, a csemegék kima. 
radtak. A gombok fölött úzernálla- 
pottól függően zölden vagy sárgán 
világít a MultiSyne felirat, hiába, ez 
az NEC szabadalmaztatott techno- 
lógidja. Összegezve, a 750-es igen 
szímpatikus eszköz. 


A. Nokiu monitormárkanév még lé. 
tezik (egy ideig még). ezt bizonyítja 
a C2000-tól kapott két monitor, Az 
alsóbb kategóriába sorolt 447ZiPlus 
a maga 0.27 milliméteres képponttá- 
volságú domború képcsövével két; 
ségtelenül nem csúcsmodell, A No- 
kiától korábban megszokott navigáló 

komb helyett három gomb szolgál 
rajta beállításra; azért ezek is jók. 
A tápegység színtén igénytelenebb 
változat — legalábbis a nagyob- 
bik géphez mellékelt CD-n található 
Nokia tesztprogram szerinti értéke; 
lés szerint, Mindkét géphez CD-n 
adják a gépkönyvet, de egy telepítő. 
füzetet ís mellékelnek hozzájuk. 

A 447PRO modell már sokkal ín. 
kább kitett magáért. Ez a monitor 
egy USB elosztót kapot a talpába, 
valamint két kis hangszórót a keze- 


7. kép 
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Nészervek mellé, két oldalra. Ez az ) A felbontás gyázi énéke I920—1440 
elhelyezés a szlercohatásnak nem ) képpost, az átvitel sévszélemégé 


ígen használ, szinte minden előlről 
hangzik (7. képj A kezelőszervek 
közül az egyik egy nagyobb tekerő- 
gomb; a mellette levő két kisebb te. 
keróvel a hagyományos módon lehet 
beállítani a fényerőt és a kontrasztot. 


Philips 


A Ptúlips monítorokkat most legin. 
kább a Macroda foglalkozik; tóle 
érkezett a márkát képviselő két egy 
ség. Külsőre ugyanolyan a kettő, a 
belsejük persze már nem. Hátulról 


8. kép 


(8: kép). Az alsóbb kat 
tolt 107E11-es modellnek valami; 
vel szerényebbek a műszaki parz- 
méterei; ez a hátránya a méréseknél 
is előtűnt. A monitorok vezérlését 
őt gombbal oldják meg. a gépköny 
vet pedig CD-n mellékelik a telepí 
tőfüzet mellé. 

A. nagyobbik modell, a I07B10. 
es jól szerepelt, fényerő- és 
záserősség-értékei is jók 


riába so. 


is voltak 


234 megahenz. s a menitor tzdta ís 
ezeket - ehhez a felbontáshoz azam 
ban szár nagyító kell 


Fefőtól ka- 
pott a A dobozra 
tett kép két hatalmas hangszóró tár 


) saságában mutatja a monitort, de a 


nézve is érdekes látványt nyújtanak ) képe mégis nagyon 


kapott változatnak nez voltak bany 
szótói, csak csatiskozás 
monúlor fcibon 


künnyebb kategóriába soroltatot a 
Jónaik 


végr lehetne 
enyhébb Szahalyoz 
mu egy tekerógombtral 
bi gomb 


táp 


lehet 


Samsung 


A 700NF-nek 
már hét gombjás 


( hoz nyomkodni: ezek min k 
lenyíló. pancion kaptak he 

2 monitoron van a legtöbb egzotik 
beállítás. Hátul szen 

BNC-s bemenetet 

tzes átviteli sás 

hozzájuk 


A képpel kapc: 
A su 
annak. 5 
mondható el a fényeri 
2. A leírás CD- 


Tam Éz 
kkápcső átt 


icspontávotság ime] 


Mazur tutbontás Igeregortótütl 


Et 


-ezszmeg fett] 


-üggeges Dole] 


Vid závszátesság [01 
A rrutó háp mánia [even] 


Vdnazat bemenet — 


Kezelészeevek 


Botétáignet 
Uzrrnát togyacaáa (VI 


tárg foruma] 


Témegdat 


j Hogyan teszteltünk? 


(A moritorók kicsomagolás után a teszt- 
asztalra (B1. képj korúttok. Az első tázis a 
bemelegedés szakasza volt; ez idő alatt 
meg lehet ismerkedni a beálítóménű sa- 
Játosságaival, és az emberben kép alakul 
4i a monftor kazethetőségéről. Ebben az 
édtékalésben azok a monütorok vesztettek 
Pontot, amelyeken többszöri kisérletre se 


9. kép 


dják a Colocific Sikerült eltalálni a megfelelő gombot, Ma- 
imái pontszámot adtunk minden olyan 
monitornak, amelyik így vagy úgy megje- 
Sony tenitette azt, hogy melyik gomb mire való. 
Első mérésként a különdöző alapszi 
t kapott két Sony mo- 


ában megegyezik. csak 


nak lényerómóréseit végeztük el a mar 
gunk fényérzékelő detektorával (ez. rola 


fissítésű beállításban mértük. A fehér, pr 
fos, zőkd, kék színek után a tesztprográm 
egy kis fehór négyzetet mutat a tekete kép 
közepén. Ezen az ábrán a fekete terúlaten 
s a kis négyzetben is megmértük a lényt. 
Ha a fehér szin az egész képernyót tött 
— ilyenkor inkább kissé. szúrke, mintsem 


ViewSonic 


A szel Muldrmédneípelie be hoz 


bb kategóriás 


szokásos beállításokat 


J végezhetjük el. 
[Pi 


ragyogó fohér —, akkor jóval kisebb a té. 
"nyessége, mintha csak egy kis négyzetre 
korlátozódik (az utolsó tesztábra kis fehér 


tor különböző irányaiban, az egyszerűség 
végett közvetlenül a monitor mellett, Mivel. 
egy nagy menetszámú tekercsem volt, 
zért — a Foldar Tráda jóvoltából kölcsén- 
kapott TOS 210-es oszalloszkóp segitsé- 
gével — igen érzékenyen mérhettem a 
monitorból távozó jeleket (ez a. mérés 
ésszehasonlító adatokat ad csupán). A 
táblázatban az indukált feszültség csúcs- 
értékét írtuk be. A jelek jobbára kétféle 
alakúak voltak: egy lecsengő jel 2.5-3 klo- 
herizes ismétlődései (B2. háp), Illeve 
egy torz szinuszjei 31 kilohertzés frekven- 
ával (B3. kép). Akadt azonban olyan 
monitor ís, amelyből teljes összevissza: 
ság jótt kí: Jókéletes" elektroszmog, A 
mért értékeket a táblázatban adjuk közre. 
Még agyszar hangsúlyozzuk: a mért si 
gárzás nem veszélyes, az eredmények 
Csak a készülékek közötti különbségek kk 
mutatására valók. 

Ez időre a monitor bemelegedett, s ek- 
kor a megjelenítést 10242768 képpontos; 
ra álltotuk át, a képsméltést pecig 85 


tűk el. Ha a monitor valamely állapota 
nem volt tókéletes, akkor megpróbáltunk 


A. csűcskategóriás 


775-ös változaton igen gazdag 
a beállítási választék, vetekszik a 
Samsung 700-asáéval. Összességé. 
ben véve mindkét monitornak jók 
a teszteredményei, Az E771-esben 
gyengébb volt a tápegység, mégis jó 
volt a kép. A PF7JS-ös képe egy 


hajszállal gyengébb volt, ráadásul 
ennek a gépnek intenzív v 
gárzása. 


állítással segíteni rajta — ha lohotett. A 


minőség 

finált tesztábrál, A tápegységet a teszt. 
Program erte kialakított vizsgálóábrájás 
val lenőíízk. Ez három vot vátoger 


B2.kép 


B3. kép 


a képemyőn - egyszer egy fekete-fe- 
hér-fekete. hármast jelenít meg, máskor 
pedíg egy fehér-fekete-lehér hármast, s 
ha jó a tápegység, akkor a képméret nem 
változik. 


Összefoglalás 
A. monítorokban hibát kerestem, és 
találtam is. Ezek a hibák azonban 


gyakorlati használatban. (Persze egy 
] 2-es, 3-as osztályzatú tápegységre 
) ez már nem áll.) Ezek a monitorok 


italában az igényesebb vevők ki- 
szolgálására hivatottak, ezért én is 
magasabbra emeltem a mércét. 36 
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A Ford közös vállalatot atapít a 

A Wingcast nevű vált 
alat internetelőrási és biztonsági szok 
gáltatásokat - például országúti segít 
séget — nyújt az autós felhasználók. 
nak. Jacgues Nasser, a Ford vazár: 
igazgatója úgy jolemezte a közös vál 
alatot, hogy annak révén az autóból 
losz aa következő mobil portál". A wiág 
második legnagyobb autógyára ezzel 
be akarja érni vetélytársát, a General 
Molorst; az ugyanis OnStar néven 
négy éve már elindított hasonló tale- 
matikal szolgáltatási, Az Onőtar már 
gyárilag benne van a GM 32 modelíjé: 
ben, és 270 ezet előlizető veszi igény- 
be szolgáltatásait. A Ford azt s térve. 
2], hogy FordOirect-com néven inter. 
netes vállálalót hoz létre. A honlapon 
az ügyleleknek lehetőségük nyiúk új 
Ford gépjárművek koníigurálására vagy 
kiválasztására és áralkuval tónénő vá. 
Sártására. (www ford com) 


A BP Amoco olajipari társaság a 
következő két évben kétszázmii- 
Iló dollárt költ 28 ezer benzinkút- 
jának webesítésére. világszerte. 
Az intemetkapcsolattal . rendelkező 
benzinkutak. vásárlói megtervézhetk 
Úútvonalukat, hotelszobát foglalhatnak, 
és persze a számlát is oníine lehet ki- 
fizetni, A BP szóvívője reméfi. hogy az 
Új kutak segitségével akár tízszázajé- 
kos bevételnövekedést ís elérhetnek 
Az első új BP Connect űzemanyagtól 
tő állomások még az idén megnyílnak 
az amerikai Clevelandben és Indiana: 
polisban. A kütoszlopon : énnióképer 
nyők lesznek, és a megrendeléseket ítt 
lehet leadni. ,Benzines" szolgáltatást 
nyújt a bat Pelrol Busters honlapja 4: a 
felhasználó optímalzálhatja az üzem. 
anyag-vásárlást, mivel a weblap adat 
bázisa 13000 bat benzinkút teljesen 
friss üzemanyagárait tartalmazza, és 
az integrált kereső segítségével kike- 
resi az egy és tizenöt mérfőkd közöti 
távolságokban megtalálható legolcsóbb 
benzinárakat. wnw.bp.com) 


A General Motors részvényei 
százalékkal emelkedtek. Emögött 
az a hir áll, hogy egy neves amerika 
Pánzembet, Car! lcahn a GM.biroda: 
lom egy darabjának. megvásárlását 
tervezi, A befektető hirek szennt fó- 
ként a Hughas Electronics iránt érdek: 
Tódik; a GM-ieányvállalat műholdas te- 
"vízlózással és szélessávú intemetes 
alkalmazások fejlesztésével foglalko- 
zik (www.gm.com) 


Tér működését A Ford, a General 
Motors és a DaimlerChrysler Covisint 
nevű, várhatóan évi 240 miliárd dollá: 
fos forgalmat lebonyolító 828 portálja 
a Federal Tradó Commission szerint 
nem hogy az árak mesterséges ala: 
Csonyan tartására kényszerít a be- 
szállítókat, hanem rendkívül hatékony 
és költségtakarékos, mivel egyszerű 
Sí a beszarzósi folyamatot, kálktatva 
Néhány szemet az ollátási láncból. 
Ahhoz azonban, hogy a portál giobáás 
Piactórró. váljék, még. a német var. 
Sonytívátal, a Bundeskartalami jóvá: 
hagyására is szükség van. /The Wall 
Sregt Joumalj . , 
További híreink: 
wwww.szanítastectrka hu 


Forma-1: elő a pénzzel! 


Köztudomású, hogy a Forma-1 drága sport, de arra az örök kérdésre, hogy va- 
jon mennyibe kerül egy Grand Prix csapat fenntartása, csak találgatással lehet 
válaszolni, mert a versenyekben részt vevő 11 csapatból ezer lóerővel sem lehet 
kihúzni, hogy évente melyik mennyit költ a cirkuszi játékokra. Következtetni 
mindazonáltal lehet néhány közzétett kósza számból. 


konstruktórók költségvetésének 
1: TöZESZSZEGYRETÉB 

nált versenyautók emésztik fel, 
s tekintélyes summa megy el olyan 
, mellékes" dolgokra is, mint a ver. 
Senyuutók szállítása éz a versenyzők 
uusztatása, a szállás, a szponzorok 
szórakoztatása, a személyzet fizeté. 
sc, a marketing, a csapat egyenruhás 
ja stb. Csak a személyzet ruhájára 
péklául évi 100 ezer font megy el, a 
tervezéshez és a tesztekhez szüksé. 
ges szélcsatorna költségei pedig — 
teljes kihasználtság esetén — elérhe- 
tik a 2 millió fontot. 

Általánosan elfogadott vélekedés, 
hogy az összes csapat közül a Ferra: 
rinak a legnagyobb a költségvetése, 
évi mimegy 140 millió font Nem 
hagyható azonban figyelmen kívül, 
hogy a Scuderia istálló maga építi a 
motorjait, külön nem kell tehát 
fizetnie értük. Azok a csapatok, ame: 
lyeknek nincs saját gyáruk vagy 
nem kapnak ingyen motort valami. 
lyen gyártóval kötött partneri meg: 
állapodás révén (mint a Jordan, a 
Sauber, az Arrows, a Minardi és a 
Benetton), bizony jó mélyen a zse- 
bükbe kell, hogy nyúljanak: egy For- 
ma-1-es versenyautó erőforrásának 
beszerzése ugyanis a teljes évi költ. 
ségvetés 13-18 százalékát viheti el. 


Ha már megvan a motor, akkor 
gondoskodni kell az autó többi ré. 
széről is. Ez szintén nem olcsó mu- 
latság, mivel egy Formu-1-es kocsi 
12500 alkatrészből áll össze. A csa. 
Pátok évente 8-9 karosszériát készf- 
tenek, ha azonban súlyosabb baleset 
tönénik, akkor többre is szükség 
van, Évente 17 sebességváltóművet 
használnak el, a kuplungot minden 
verseny után cserélik, a hűtőrend 
szert minden második után. Ha a 
karosszéria sértetlenül túléli a ver- 
venyhétvégét, akkor leszerelik, és 
újrafestik. AZ autó legkevésbé tar 
tös része a fék, ezekből egy szezon 
alatt 60-RO készlet ís elfogy, A ko- 
csi lapos alját általában kéthetente 
cserélik vagy javítják. § a kerekek, a 
felfüggesztés. az (lés cseréje és ja. 


vítása még tovább hízlalja a szám- ) el; a kilencediknek és a tízodiknek 


lát. Pénzbe kerül a tesztelés ís, mi. 
vel a tesztcsapat nem azonos a ver. 
senycsapattal: őket is kell utaztatni 
és fizetni. 

Egy átlagos számla a fő tételek 
felsorolásával valahogy így festhet 
4 Motor: 13.3 millió font 
4. A személyzet fizetése: 6.6 millió 

font 
4 Nyersanyag és alkatrész: 6.6 

7.8 millió font 
4 A versenyzők bére: 3.3-6.6 mil- 
lió font (de csak akkor, ha nem 
Michael Schumachert. szerződ 
tetjük..) 

Utazás; 3.3 millió font 
Marketing: 3.3 millió font 
Egyéb költség: 2.2 millió font 

Árfolyam- és egyéb veszteség; 

1733 millió font 
Mindebből évi 46 millió fontos 
költségvetés ís kijöhet. 

Ezek után kézenfekvő a kérdés 
miből teremtik elő a konstruktőrök 
a szükséges summát? A kézenfekvő 
válasz: hát a szponzoroktól. A For: 
ma-1-es autóversenysport  tudniit- 
lik rendkívül nyereséges tevékeny 
ség. s ezért kiváló marketingeszköz 
azoknak, akik valamilyen formában 
partnerségre léptek egy csapattal 
Egy visszafogott becslés szerint a 
szponzorok évi 500 millió fonttal 
járulnak hozzá a csapatok támogatá- 
sához, s ennek az összegnek nagyjá- 
ból 70-80 százaléka a nagy cigaret- 
tagyáraktól származik. A csapatok 
kettes számú bőségszaruja az. uta- 
zó cirkusz ügyeit igazgató Formula 
One Administration (FOA). Ez a 
szervezet — nem hivatalos adatok 
szerint — ebben az évadban is 
hozzávetőleg 250 millió fontot sze: 
dett be televíziós jogdíjakból. A 
FOA bevételéhez kell még számolni 
a sport marketingjéből befolyó évi 
körülbetül 25 millió fontot; ide tar. 
tozik például az a pénzmennyiség 
is, amit a VIP-jeiket megvendége. 
16 társaságok hagynak a Paddock 
Clubban, A sornak azonban még 
mindig nincs vége, mivel maguk a 
versenypályák is fizetnek a szerve. 
zetnek azért a privilégiumért, hogy 
megrendezhetik a futamokat. 

Miután a FOA és a Forma-1-es 
sportot felügyelő szervezet, a FIA 
levette a maga részét a bevételből, 
a maradékot — bonyolult és titkos 
Pontrenászer szerint — elosztják a 
csapatok között. 

A mérlegelendő szempontok közé 
tartozik például az, hogy egy csapat 
hány éve van az első tíz között, 
hogy hány világbajnokságot nyert. 
A bajnokságon szerzett pontokat 
kétféleképpen. számítják be: egy. 
részt két pontot adnak a megelőző 
harminckét futamon elért minden 
egyes pontért, másrészt további ösz. 
szeget kap a csapat aszerint, hogy 
hányadik helyen végzett a legutóbbi 
nagydíjon, Ez az összeg a Formula 
One Holding fix bevételének felén 
alapszik, s ehhez még hozzájön a té- 
véközvetítési díjak 11.75 százaléka. 
Az év világbajnok csapata ennek a 
summának 23.33 szárálékát viheti 


4.666 


meg kell elégednie 3.33 százalékkal 
A pénzt egyébként négyhavi részle- 
tekben fizetik ki 

Ezek a számok csak hozzávetőle: 
ges becslések, de arra jók, hogy lás; 
suk: miért fontos a marketing ennek 
a sportágnak, s miért ölnek bele 
annyi időt és fáradságot. Az ís nyil 
vánvaló, hogy minél nagyobb egy 
csapat, annál röbb pénzzel rakják 
körbe, ha sikert arat. 


A Compag és a Williams 


A. Forma-1-es csapatokat nem csak 
a dohánygyárak támogatják na 
hemenciával — bár a reklám 
előírások miatt fogyatkozó eséllyel 
— nyomulnak az informatikai cégek 


is. Annál ís inkább, mivel a támo 
gatás egyik formája a technaló 
Partnerség lehet: az tehát, hog 
nemcsak pénzt adnak a csapátoknak 
zőknek —. hanem 
számítástochnikai, kommunikációs 
És egyéb szaktudást is. A csapatok 
nak pedig jól jón az IT-cégek segít 
sége, hiszen a mai világban egyre 
kevésbé lehet meglenni a csúcstech 
nológiában elengedhetetlen . infor. 
manikai ipar nélkül. 

Így van ez a Compagkal ís, mely 
ettől az évtől a Forma-1 történeté. 
nek legsikeresebb csapatát, a konst 
ruktőrök versenyében kilenc első he. 
lyezést elért Williams Fl-et szpon- 
zorálja. Mint azt Andrew Collis, a 
Compag európai szponzorálási igaz: 
fatója az augusztus 13-ai Magyar 
Nagydíj alkalmával elmondta, cége 
három ok miatt vetette bele magát a 
Forma-1 világába. Egyrészt azért, 
mert a Compagot mint márkanevet 
párhuzamba akarja állítani a sikeres 
Forma-1-es versenyekkel, s e csúcs: 
technolóitjai" üzenetet a média nézők 
százmillióihoz juttatja el. Másrészt 
azért, mert a Compag már korábban 
is kapcsolatban állt a Williamsszel, 
5 ügyfélkörébe tartozik a csapatnak 
motorokat szállító BMW ís. A szpon- 
zorálás harmadik célja, hogy a ver. 
senyeken megfelelő alkalom kínál. 
kozzék a kiemelt ügyfelek szóra 
koztatására, Az öt évre kötött, s még 
tovább hosszabbítható támogatás te. 
hát technológiában és készpénzben 
nyilvánul meg, de az összeg nagy 
ágát a Compag hétpecsétes titok. 
ként kezeli — mint minden más cég 
ís. (Véleményünk. szerint nem kis 


összegről lehet szó, mivel a Comm 
pag neve a karosszéria mind a kér 
oldalán, vi 

légtetelőkős is feltűnik, im 
jó nagy betűkkel) 

A Compag technológiai piztlarm 
ja teljes, végportak ki 
dást ad a csapatnak. A terve; 
rai szakaszától a finomítás 
állornásán, a prototípus-készíl 
gyártáson. a tesztelésen, a korni 
nikáci 


menüg 


át az információmeni 


ánden folyamatban vas 
lamilyen szerepe a cég 


Station munkaállomásokon 
a számítógépes tervezés. 


kiszolgálók fogadják és dolgozzák 


k és a versznyek uk 
adatokat, AlphuServerek 
iködsetik a hártér-infrastruktús 


illetve adatközpont jellegű 
tatást adnak az 
Deskpro. számítógépei 
kalmazások futtatás 
az Armada nateszgépekke: 
szélén dolgozó mérnökök rögtön e 
mezhetik az adatokat, az Aero kézi 
számítógépeket pedig az úton levő 
menedzsment használja, k ka 
feladatok megoldására. Mindezt a 
Compag 24 órás globális támogatá 
sz egészítik. 


ah 


Az Imation és a Jordan 


Nem csak g 
matikai konszernek támogathatnak 
egy F-T csapatot — minden bizony 
nyal így gondolta ezt a kivehető 


gantikus méretű infor. 


adattároló eszközök piacán jeleske- 
ő Imation Corporation is, és szpon- 
zorálásról állapodott meg a silver 


Ki képes ellenállni 


k egy ilyen vonzó ajánlatnak? 


A HewlettPackard hálózati szerverek és switchek mindig is 


kedvező áron kínálták a kíváló teljesítményt a felhasználók 
számára. De most egy ellenőllhatatlanul vonzó ajánlatunk ís 
van az Ön szömára, Minden egyes HP ProCurve Switch 4000M 
és B000M vásárlásakor választhat, hogy milyen ajándékot 
szeretne: egy HP CD-Writer Plus B210e külső CD írót, egy 
HPZ1 17" mónítórt vagy egy HP Desklet 950C színes tinto- 
sugaras nyomtatót. HP ProCurve Switch 2424M és I600M 
vásárlásakor pedíg egy HP Deskjet 840C színes tintasugaras 
nyomtatót, egy S13400€ lapolvasót vagy egy PCMCIA MPEG 


dekódert ajándékozunk Önnek." 


HP NetServer LC2000 HP Hálózati eszközök 


- Intel" Pentium" III Processzor 667-800 MHz (dvól bővíthetőség] 
133 MHz rendszersin órajel 
kár 4 GB memória 
144 GB Ultra2 SCSI merevlemez kapocitós 

: 6 db forrócserés törhely, forrócserés ventillátörok 
6 db PCI csatlakozó 
TopTools for Servers, HP DiagTools, Wired Manogement 2.0, 
integrált HP Remote Assístont 


HP ProCurve Switch 2424M 


"hez lető 2000, dos mintbor J13g érvényes 


The irtal fmdg logó and Ponnum are regjatarod mademarka al taal Carpareses. ] 


invent 
További információkért látogamon el webláponkra: 


hírps//wwww.hp:ho/networking vagy bivio a HP Vevőszolgólatot: 382-T11T ] 
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s100c-i Jordan Grand Prix csapattal 

wanw jordangp com). Ennek a nem 
minden előzmény nélküli támoga 
tásnak a fejében az idén először 
megjelent az Imatjon logó a Jordan 
Mugen: Honda EJ-10-es sárga ver- ) 
senyautók karosszériáján. 

A noteszgépekbe való kivehető 
Imanon adattárolóknak fontos fel: 
használási területük a verseny-, il 
letve a tesztkörök adatainak pálya 

A versenynutóktól 
gabájtnyi, rendkívül / 


menti 


z adatokat folyamatosan / 
A Jordan korábban 

hajlékonylemez 
s azokb 


adattárolásra, 


néhányat kellett 


Az Imation Corporation termé: 
ket azonban nemcsak a pi 
ten hasz sak, hanem a Jordan. 


Mártonffy Attila 


A BMW és a Bluetooth 


technikában az információ ma 
Az: kábeleken. árumlik, 

de ez a helyzet változóban 
Van: a számítógépek, nyomtatók, 
mobiltelefonok és  táskagépek a 
Bluetooth technológia jóvoltából rá; 
diójelekkel fognak egymással kom- 
munikálni. egy kábel nélküli, rövid 
távú hang- és adatátvítelre all 
peocesszorlapkán át, Ez 
olcsó, kompatibilis minden nemzet. 
közi szabvánnyal, kicsi az energia 
fel a sávszélessége 
árvi- 
Imas 


jasználása, na 


átása van az 
biz 


teli hibák kiszűré 
információk kódolására. 
A BMW csoport ezzel a technoló: 
nozgó informá. 
iós platformmá" alakítaná át. A 
Bluetooth lapkával a kocsin belül / 
össze lehet kapcsolni a navigációs 
és a hifirendszert, a telefont, a no- 


giával a gépkocsi 


Egy kocsi 
tartama sokkal hosszabb, mint / 
gitális berendezésé — mondra 
Burthard Göschet, a BMW fejlesz- ! 
A Bluetooth szab- 


fél bármikor al. 
új lapkát, és azt 
lt beszerelés nélkül 
az a Például a 
könnyedén útvonal-in: 
het note 
ciós rendszer 


érhetők lesznek a kocsitelefonról is. 


a gyerekek hárul tévét nézhetnek, 


( Unásoftware először helyz 


/ E 
u! 


zenét. hallgathatnak, . íntemetezhet: 
nek, apuka pedig lekétheti a legíris 
sebb részvényárfolyamokat. 

Ez a technológia azonban nem csak 
a vásárlóknak lehet hasznos, nagy se. 
gítség lehet a gépkocsi forgaln 
zásban és -javításban is, Ha minden 
kocsi Bluetooth lapkát kap, akkor a 
kocsikat folyamatosan nyomon le 
hez követni a gyártási folyamatban, 
s minden autót egyedileg. a vásárló 


SAP a 


debis IT Services Unisoftware 
A: szakemberei befejezték a 
(Gemenc Volánnak kiépítendő 
SAP integrált informatikai rendszer 
finomkoncepciójának a kidolgozá. 
Sát, s megkezdték a prototípus rend: 
szer kialakítását. A szerződés sze- 
rint a debis az év végéig telepíti a 
Tolna megyei közlekedési vállalat 
gazdaságos és átlítható működésé. 
z szükséges modulokat (a pénz- 
ügyi-számviteli terület támogatására 
az SAP FI modult, a kontrolling tá- 
mogatására a CO modult, az anyag: 
gazdálkodás/beszerzés. támogatásá- 
ra pedig az MM modult), továbbá 
felkészíti a cég dolgozóit az SAP 
fogadására és szakszerű kezelésére. 
Az éles üzemmód 2001 januárjában 
kezdődik. 
A projekt 2000. április végén indult 
Szekszárdon. A debis IT Services 
mé. 


A GTS-DatNet teljes körű Internet-megoldása 


KMEI 
MERET 


kívánsága szerint lehet összeállíta: 
ni. Ennek a logisztikáját sokban se: 
gítené a Bluetooth lapka. Persze 
lenne feladata a gyártás után ís: se. 
gíthetné a készletnyilvántartást, és 
információkat adhatna a kocsi javí- 
tásakor, Ma a különféle márkájú ko- 
csikban más-más fajta számítógép 
van, s a szabványos Bluetooth lap. 
ka sok tekintetben jobb lenne ennél. 
Szakértők szerint azonban még leg- 


résre és finomkoncepció-rendszer- 
terv kidolgozásra kötött szerződést. 
A Gemenc Volán és a debis közös 
munkájával kialakuló új rendszer 
révén megbízhatóbbá, kezelhetőbbé 
válik a Gemenc Volán pénzügyi, 
számviteli és kontroltingrendszere, 
És áttekinthetőbbek lesznek a kapott 
adatok. A Gemenc Volán korábban 
alkalmazott szigetmegoldású rend. 
szereit korszerűbb átfogó rendszer- 
J rel cserélik fel, s azon át a külön- 
böző területek pontos és naprakész 
információkhoz jutnak a teljes vál. 
/ lalati tevékenységről, az érintettek 
) azonnal értesülnek mindenfajta vál- 
tozásról. 

A debis TT Services Unisoftware 
idén áprilisban adta át rendeltetésé- 
nek a BKV TrarsIT elnevezésű rend- 
szerét; ez Közép-Európában először 
kapcsolta össze a Uniface eszköző- 
ket, az SAP pénzügyi, számviteli, 


IMPUTERWORi c 
SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


alább két év kell ahhoz, hogy az elő 
Bluetooth technológiájú gépkocsi le. 
gördüljön a gyártósorról. 


MA. 


költségkontrolling-, anyaggazdálko- 
dási-karbantartási és emberierőfor 
rás-moduljait, továbbá áz iktatásér 
felelős Kontor és a dokumentumke. 
zelő PcDocs szoftvereit. A TransIT 
integrált. informatikai rendszerhez 
több. mint 1000. munkaállomáson 
kapcsolódnak a felhasználók, Az 
idén a debis IT Győrben, a Kisal. 
föld Volánnak is átadott üzemszerű 
működtetésre egy SAP rendszen. 
január óta élesben működnek a pénz- 
Ugyi-számviteli, az állóeszköz-, a 
konrrolling-, az anyaggazdálkodás. 
És az értékesítés-számlázás mod 
lok. A Kisalföld Volán a debis IT 
Unisoftware-re bízza a karbantartá 
si, szervizfelügyeleti és készpénz. 
felügyeleti modul bevezetését, vala: 
mint a humánerőforrás-kezelés rend. 
szerének bevezetését és rendszerbe 
foglalását is. 


M. A 


Ön keztében, Ptlálkó egy Tart cég hazát Ircsábja Bárná vazalan kapcsólósál ez Intnrnérra, ág virmváka privát hálözazán 


ejha, valto szálkezfatsárváni gyiregységéret. Az aditok bészorzágáz a tegkorstár bb tizfbé 


veg 
cendsteres 


GTS DataNet 


A határtalas lehetőségek világa 


a 


melantősen nével a hatékonyuágot 


Kártyák a video- 


2 online szolgáltatások vételé- 
A: ís alkalmas intelligens me. 

móriakártyák gyártói szerint a 
következő néhány évben valóságos 
forradalom robban majd ki a szabad 
idő felhasználásában és beosztás 
sában, Ezen lapkák ma még magas 
ára vélhetően előbb-utóbb mégiscsak 
esésnek indul. 

Júniustól az európai vásárlók is 
megvehetik a Sony új audioleját- 
szóját. A japán elektronikai óriás- ) 
cég korábbi korszakalkotó terméké: ) 
hez, a walkmanhez hasonlóan ez az ( 
új eszköz ís hanganyagok szemé- ] 
lyes meghallgatására szolgál, de ez 
zel vége. ís van a. hasonlóságnak. 
A legtőbb Sony audiolejátszó szala- ( 
gon, CD-n vagy minídiszken tárolja 
a zenét, az új, Memory Stick Walk. 
Ilgató lejátszót viszont 
, hogy a PC-ről vagy 
az internetről töltse le a banganya; 
$ot, s új típusú memóriakártyán tá- 
rolja, Ezeket a flash memóriakártyá. 
kat egyébként a digitális kameráktól 
a noteszgépekig egyre több eszköz 
be építik be — nem nehéz kitalálni, 
hogy miért. 

A flash memóriákártyák kicsik, 
könnyűek, nincsen mozgó alkatré. 
szük, csekélv az energiaigényük. s 
kikapcsolás után ís megtartják a tar- 
talmukat. Noha a memóriakártyák 
ára a hagyományos tárolóeszköző. 
kéhez képest még mindig magas, az 
árak csökkenőben vannak, a tároló. 
kapacitás meg növekvőben. A Tech. 
nology System Research nevű piac 
kutató cég becslése szerint a kt 


man névre. 


arra terve 


et. 


kező öt évben világviszonylatban 
erőteljesen nő majd a memóriakár- 
tyák iránti igény: a piac értéke a je. 
Venlegi 18 milliárd dollárról 2005-ig. 
9.5 milliárdra emelkedik 

Ma a SmartMedia és a C0 
Flash kártyák uralkodnak a piacon, 
de várhatóan új típusúak fogják őket 
kiszorítani, olyanok, amelyek több 
funkciót, nagyobb biztonságot és 
kapacitást, illetve gyorsabb adatát; 
vitelt kínálnak, s ezzel ideális esz. 
közül szolgálnak zenci és video- 
anyagok tárolására 

A jelek arra utalnak, hogy egyre 
több adatot, zenét, valamint videót 
szolgáltatnak a fogyasztóknak on. 

ne módon, s ők a kapott informá. 
ciót hordozható eszközökön — audio- 
lejátszón,  kézi-PC-a,  mobiltelefo- 
non — használják fel. A Sony Europe 
elnöke szerint a következő néhány 
évten forradalmi változások várha 
tók a szabadidő eltöltésének módjá- 
ban, a Toshiba alelnöke pedig azt 
hangsúlyozta, hogy az új korszak a 
memóriakártyák új, intelligens nem. 
zedékét hívja majd életre, Az új 
móriakártyákkal új  másolásvéde; 
mi eljárások ís megjelentek, s új 
adattömörítési algoritmusokat ís ki. 
dolgoztak. 

A Sony 1998 őszén kezdte kifej- 
leszteni Memory Stick nevű kár 
tyáját, s ez a rágógumi méretű lap. 
ka ma már 64 megabájtnyi adatot 
képes tárolni — 120 percnyi zenei 
anyagot. A kétszer ekkora kapacitá. 
sű kártyát jövőre ígérik. A Memory 
Sticket mintegy 60 számítástechni. 


INTELLIGENS KÁRTYÁK 


) lesztésére. Ez a bély 


Az SD memóriakártyát használó 
elsó termék parányi, rihán viselhető 
mudrole játszó 


és audioiparban 


tartalmazó lejátszómedálba, karórá 
Kai, elektronikai , távközlési és autó- [ ta. Az SD kárnyák célpiaca kezdet. ) ba van belefoglalva. Ilyenek más 


ípari cég fogadja el, köztük a Com- ) ben az audiolejátszók, mobiltelefo 
Pag, a Fujitsu. a Hitachi, a Pioneer, ) nok. kéziszámítógépek és kézi GPS 
a Sharp, a Frünce Télésom és a Ge. ) eszközök piaca lesz; ezt kártyát ké 
neral Motors, A Memory $ticket ) sőbb elektronikus könyvekhez. já 
egyébként audiolejátszókba, digítá- ) tékkonzalakhoz és konyhai eszkö- 
1is kamkorderekbe, Vaio nöteszgé fel lehet a 


június ósz kaptutók Japánban, s r 
megjelennek a piacox 


c-mai] ter 


! zökhöz h ajd használ 


pekbe, asztali PC-kbe szerelik be, ) Az SD kártyát már több mint " 

sőt az Aíbo nevű robotkutya agyá ís ) informatikai cég fogadja el, például ? 

egy Memory Stick. ] a Canon, a Microsoft, az IBM. a els 
Más területeken is be akarja ve- [ Motorola, a Samsung. a Hewlett 

zetni a Sony a Memory Sticket. Áp- ) Packard és a Symbian. Mártonffy Attika 


rálisban bejelentette eme kártya mi- / 
niztűrizált változatát, a Memory 
Stick Duót; s például mobiltelefo- 
nokba és PDA-kba szánja. további 
felhasználási területek lehetnek a 
modemek, a mikrofonok és a GPS 
autós navigációs rendszerek. A Me. 
mory Stick Duo prototípusait már 
bemutatták különféle elektronikai ki. 
állításokon: rádióerősítőkben. hang; 


Europay International bejele 
Az kiszolgáló alapú Eleme 
1 PA wallet elektronikus pénztán 
beve Az Element Walletet a 


szórókban és biometrikus azonosító ) Europay tagbankjai vehetik meg, a ) tintássa 

rendszerekben. A $ony szerint Me- ! Europayjel kötött speciális megálla: ! bony 

mory Sticket tartalmazó termékek- ) podással. Az e-buksza révén a ban- ) riasztar 4. 
ból eddig világszerte mintegy 2 mil- ( kok biztonságosabbá és kényelme- ) sárlástól 


liót adtak el, de ez a mennyiség 
2002-re 20 millióra is felmehet 


sebbé tehetik az int vásári: 


te 
sokat a Eurocard-MasterCard és a 


A piacon azonban nem csak a Me- ) Maestro kártyák tulajdonosai: 

mory Stick él meg. Tavaly augusz- ) Mivel az Element Wallet SET (Se 

túsban a Matsushíta és a Toshiba ) cure Electronic Transaction) speci. 

szövetkezett az amerikai SanDisk ! fikációjú. a kibocsátó bankok még a 

memóriakártya-gyártóval az SD (Se- ] vásárlás megkezdése előtt azonosít. n 
cure Digital) memóriakártya kifej- ) hatják a kárryabirtokost, és ez alap. 


ján engedélyezhetik a tranzakciót 

A fogyasztóknak az ís jó 
nem kell maguknak installálniuk és 
) konfigurálniuk a szoftvert, 
PC alapú pénztárcák 
egyszerűen csak beviszik személye: 


eg nagyságú lap. 
ka most 64 megabájtnyi adatot tárol 
hat, az 1 gigabájtos változatot 2003-ra 
ígérik. s ha meglesz. 16 órányi zenét 
vagy 30 percnyi csúcsminőségű di- 
is videót lehet majd tárolni raj. 


mint $4s 


Tue faster, 597 
T smarter pETSE 


Lexmark Optra E310 


lézernyomtató 


5 5000 tagra elegendő testókkaz 


a Nyomtatási sebesség: 8 iapiper 
2 67 MHz-es processzor 

2MB alzokívtetben, 56 M8B-g vi 
bővíthető 
" 1200 ímage Oualty nyomtatás 
" Kevesebb, mint 17 másodperc 
az ééső okai elkészütég 


Level 2 Pt 
adoketeder 
korni agy 


ártott végtatasznátótár 79. 990,-Ft--áfa 


Hivatalos nagykereskedő  JCII 1118 Budapost, Szurdok u. 1, Fivé Azték wwnw.ron.hu 


INTELLIGENS KÁRTYÁK 


Okos fizetés tévén keresztül 


A, dígítális forradalom lassan eléri 
nappali szabánk sarkát ís, legalább- 
is azt, amelyikben a tévékészülék 

All A készülék interaktívvá válik, s 
ebben ni az imtellí- 
skártya-tochnológiának, a tetszés / 


zerinti videózástól kezdve 4z on: 


tine bevásárlás 

A digitális technológia jóvoltából 
ék passzív eszköz 
á. többfunk- 
e kor. 


nyitott meg 


iókészi 


telev 
ből mieraktív 
lehetősé 


s ezzel szít 
ket 
ők és a fogyasztók elé 


Tészt 


új tecfinoli vén 


-salomál mű. 
kábel) lehet ugy 

y őség. Mind. 

emellem nem ható körűl 

za mér szeznélyre szibati 


vetnek piacra. 


mjesztésének 


szabadon váltogathat a csatornák és 
a műsorok között — hiszen a való vis 
lágban sem. vagyunk kénytelenek 
mindíg. ugyanabban. az. áruházban 
vásárolni, Az intelligenskártyatech. 
nológia tehát már adott a fizetések 
lebonyolítására; az újabban boltok: 
ba kerülő set-top-boxokban (évé. 
teteji dobozokban) már van interak. 
tív kártyaolvasó; 


stb. Az egész család kihasználhatja 
tehát a digítálís tévé előnyeit; a gye. 
reknek. például zsebpénz-kiegészl; 
tésként előre feltöltött chipkártyát 
adhatunk, hadd nézegesse kedvenc 
rajzfilmjeít, vagy vehessen részt ve 
le online játékokban, 

A Daramonítor . pinckututó cég 
szerint a fizetősprogram-piacnak jók 


fizetés; Most csak a Mondex fize. 
rési rendszerrel lehet ilyen esetben 
azonnali készpénztizetési  tranzak: 
ciót indítani. Ennek az eljárásnak az 
az előnye a bank-/hitelkártyás vagy 
enlítéssel szem. 


az előfizetéses kies 


mazhatják, akik nem akamak hitel, 
kártyát használni, Az e-pénzzel való 
fizetés a tévétársaságnak és a néző- 
nek ís jó. A szolgáltató az impulzus 
alapú terhelés révén nagyobb nyere- ] 
éghez jut, és a kereslet alakulása ] 
rint módosíthatja az árazást: pél 

ményt adhat, ha a néző 
őn kívül kér / 
Az ís haszonnal jár. 


a kilátásai: a kereslet évi 49 száza ! 


dául 


le videofilmet. 
hogy az intelligens kártya révén 
csökken a hitetkártya-hamisítás koc 


zata, és a társaság 


észletes ada- 
król. A néző: 


választani egy 


am-összeállítást, és ) Felvétel indul... 


tranzakcióval 


tni lékkal nő, 2003-ra az összes fizetett 
A. dígitális tévén keresztül azon- ) tartalom 47 százalékát teszi majd ki 
sak programok érhetők el, ) Európában és az Egyesült Államok- 

leg mindent tális ] ban — s ebből világosan az adódik, 
révén pél- ) hogy az előfizetéses 
A. Datamonitor elem. 
zői szerint a pay per view modell 


A PC-t is helyettesítheti a digitá: 
lis tévékészülék: elintézhetjük vele 
e-bevásárlásainkat vagy kedvünk- 


re .e-bankolhatunk", azaz komoly 
szerepet játszhat az elektronikus ke- 
reskedelemben. A lehetőségek ki. 
meríthetetlenek, s egyre bővülnek; a 
Datamonitor szerint az európai fo: 
asztók tavaly 775 millió dollárt 
tóttek online bevásárlásra, s ez az 


fog szorulni 
ámokat vásárolhatunk az 
ről, bekapc 


jölódhatunk online 


azért lesz népszerű, m 
előfizet 
ien társasás 


sel ho 


összeg 2003-ig 8.6 milliárd dollár, 
ugrik. Ma meglehetősen szűkösek a 
lehetőségek az online vásárlások ki. 
fizetésére: hitelkártyával fizetherünk, 
illetőleg hozzáírathatjuk a költsége 
ket valamilyen előíizetéshez vagy , 
telefonszámlához. Ezek a módsze. 
rek — szakértők szerint — visszaf; 
ják az e-kereskedelem terjedését 
többek közt azért, mert a fogyasztók 
nincsenek meggyőződve a (ranzak- 
ciók biztonságáról, Az elektronikus 
pénztárca megoldás erre a problé. 
mára; a fogyasztónak csuk be kel 
illesztenie intelligens kártyáját a Jé. 
vé tetején trónoló fekete doboz ol, 
vasójába, s a készülékkel hozzáfór 
hető árut vagy szolgáltatást mind ki. 
fizetheti - még a közüzemi számláit 
ís. Ilyenformán a digitális tévé u fo. 
gyasztók, a felhasználók körében 
Könnyen népszerűbbé válhat az in. 
temetnél. 

Minthogy az intelligens kártyák 
többfunkciósak, nemcsak fizetésre 
alkalmasak, hanem azonosításra ís, 
Ha kártyánkon ilyen alkalmazás is 
van, akkor egyfajta külcsként ív 
szolgálhat tévénkhez: . tulajdonos. 
ként elérhetünk vagy éppen letiltha- 
tunk bizonyos műsorokat, szolgálta- 
tásokat. Ennek különösképpen a 
kiskorúak — s az illetéktelen haszná- 
lat miatt a pénztárcánk — védelmé- 
ben van jelentősége. Törzsvásárlói 
alkalmazásokat is rá lehet tölteni a 
kártyára: például azt, aki rendszere: 
sen fizet sportműsorokért vagy ze. 
nei programokért, különböző ked. 
vezményekkel további költekezésre 
lehet bírni, vagy speciális klubokba 
lehet becsalogatni a fogyasztót. 


Mártonffy Attila 


gondolná. 


megoldás akár 30 nap alatt 


ORACLE 


SOFTWARE POWERS THE INTERNET 


www.oracle.hu/estart 


Nyugalom, hamarabb 
kezdheti e-business 
alapú működését, mint 


Az Oracle Applications e-Start 


e-businessé alakítja vállalatát. 


Intel Developer Forum, 2000 őszén 


Új processzorok közelednek 


A sújtó képviselői közül néhányan 
csalódottan vették tudomásul, hogy 
a szokűsos, félévente rendezett IDF- 
€n (Intel Developer Forumon) nem 
jelentették be sem a Pentium 4-et, 
sem az Itaniumot, Az IDF hagyo- 
mányainak. megfelelően a szakmai 
fórumon az Intel — bár általában jó 
néhány bejelentést ís tesz a három- 
napos rendezvény alatt — nem ar 
talókolja" vagy hozza előre az új- 
donságokat egész egyszerűen azért, 
hogy emelje a konferencia marke- 
tingértékét 

Mindkét processzor készen van, a 
bejelentéssel gyakorlati okok miatt 
várnak még. A Pentium 4 — korábbi 
kódnevén Willamette — esetében a 
gyártási kapacitás korlátai a hívata- 
los bejelentést megakadályozó leg. 
nyomósabb ellenérvek. Emlékezte- 


tóül: a korábban bejelentett I és 113 
gigahertzes Pentium III processzo- 
ruk csak korlátozott számban áll- 
nak rendelkezésre a gyártókapacítás 
szűkös volta miatt. A konferencia 
alatt bejelentett PI Xconra nem 
vonatkozik a korlátozás, csakhogy 
erre, mivel elsősorban kiszolgálók- 
ban használják, sokkal kisebb a ke. 
reslet. Az Intel nyilván nem szeret. 
né az első Pentium 4 sorozatot ís ha- 
sonló módon, korlátozott elérhető; 
séggel bejelenteni, inkább vár még 
néhány hetet. Ráadásul a tavaszi 
IDF-en elhangzottak szerint a Pen. 
tium d.e eredetileg 1 gigahertzes 
órajellel indították. volna, csakhogy 
azóta az AMD Aihlonja is elérte az 
1 gigahertzet, és nem lenne szeren 
csés a Pentium d-et a versenytársé. 
acsonyabb órajellel indítani, A 
jelenlegi cél az 14 gigahertzen való 
bejelentés, a kitűzött időpont pedig 
a harmadik negyedév. 

A 64 bítes hanium induló órajele 
400 megahertz, ez nem okoz gyár. 
tási problémát, ím azonban semmi 
sem sürgeti az Intelt, Az AMD né. 
hány hete még csupán az alapelveit 
mutatta be saját 64 bítes architektú; 
rájának, vagyis az Manium jó ideig 
versenytárs nélkül áll majd az általa 
teremten 64 bites. x$6-kompatibilis 
tendszerek piacán. A halasztás cél, 
ja, hogy az Itanium bejelentésekor 
teljes platform álljon rendelkezésre, 
az alkalmazásokkal együtt. A kon. 
forenciát ezúttal ís kísérő Demo 
Showcase kiállítás. tanfum-stand. 
Jún már alkalmazások béta-verziőit 
Mutann be jó néhány partner, szem- 
ben a tavaszi IDF.kiállítással, ahol 
nyole nagy hardvergyártó Itantum 


kiszolgálóin még többnyire csupán 
az operációs rendszer futott 
Viszonylag kényelmes az Intel 
helyzete az olcsó processzorok pia: 
cán ís. Az AMD tervei szerint cb- 
ben az évben váltja le a K2 soroza: 
tot a Duronnal, amelyhez űj alaplap 
kell, ezért hiába olcsó a processzor, 
a váltás még így is viszonylag drá. 
A VIA Cyrix III processzorai ol- 


csóak ugyan, de mind órajelben, 
mind teljesítményben elmaradnak a 
Celeron mögött. 


A Celeron teljesítményének az 
egyik, talán a legnagyobb korlátja 
a memóriasín 66 megaherizes óraje. 
le. Az Intel szákembereitől szárma- 
26 információ alapján ez belátható 
időn belül nem változik. Az olcsó 
PC-k kategóriájának a ma Timna 
kódnevű processzor lesz majd az új 
motorja. A Timna a mostani Cele. 
ronhoz hasonlóan a PINT 128 kilo: 
bájtos, processzorsebességű másod. 
lagos gyorsítótárat tartalmazó mag- 
Jára épül, és tartalmaz egy grafikus 


vezérlőt. valamini egy memúriakeze 
lés ís. Egy — most ICH2-nek neve- 
zett — kiegészítő lapkával egy teljes 
PC felépíthető belőle. olyan imerfé- 
szekkel, mint a 100 megabitfmásod- / 
perc sebességű IDE por vagy s] 
10/100 megabit/másodperc szbessé- ) 
6 Ethernet port. A két lapka közöt- ! 
ti sínt az Intel szabadalommal védte 
le, Az Imel szerint a RDRAM (kam 
bus DRAM) lesz a jövő általánosan 
használt mernóriája, ezért a Tirné- ) 
nak 400 megahertzes RDRAM-in 
terfésze van. Addig azonban, amág 
az RDRAM áras nem csökken olyan 
mértékben. hogy az olcsó gépekben 
ís alkalmazni lehessen. egy úgyne 
vezett Memory Protocol Translator 
(MPT) segítségével a hagyományos 
100 megáherizes SDRAM ís hasz. 
nálható a Timnához. 


A gratikus vezérlő analóg és digi- 
tális kimenetel is rendelkezik. Az 
analóg interfészt egy 24 bites, 230 
megahenzes digjtáln—analóg kon 
vener (RAMDAC) szolgálja ki. ez 
maximum ) 601200 képpont fet 
bontású. 85 bertz képíriszétésű, kép- 
Pontonként 16 bnes megjelenítés 
támogat 

A memóriavezérlő és a grafikus 
vezérlő megrálása egy lapkán olyan 
sebességet és fonikciókat tesz lehe 
tóvé, amelyekhez az alaplapon AGP. 
) sín és képernyózdápter kellene. Sai 

nos az új arcmtektúra értelemsze 
) rűen a kibkiosztás változásával 
) így a Timnához szintén új ala; 
] kell majd. A megjelenés 
! induló órajel-frekvenci 

közölték 
! Csérián Sándor 


AZ IDEÁLIS munkaTÁRS 


A világ napról napra változik. Az információ korának kihívásaira választ adni egyedül 
már nem lehet. A sikeres csapatmunkához megfelelő társakra van szükség. 

Milyen a megfelelő munkatárs? Fiendelkezzen szakmai háttérrel, legyen sokoldalú, 
hatékony és kitartó, tudjon alkalmazkodni, ha kell nyugodtan rábízhassuk magunkat. 
Léteznek ilyen TÁRSAK: 
LIFEBOOK (Notébook) és SCENIC (PC) intel Pentium" III processzorral, 
PRIMERGY (Server) inter Pentiur" III Xeon processzorral. 

Fujítsu Siemens Computers 
www fujítsu-slemens.hu . fujtsu-siemens into g siemens. hu. Tel: 471 


zi 


PRIMERGY 


s 
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0 
FUJITSU (COMPUTERS j 


IEMENS ! 


IDC-konferencia Prágában 


Az ígéret földje — 5. rész 


z IDC-konferencia előadásait ismertető cikksorozatunk utolsó darabjában 
ismét az elemzőké a szó. Terítékre kerül a közép-kelet-európai régió és pia- 
cának egésze, valamint a nagyvállalati szoftverpiac külön is. 


díti a 3 százalékot, [A teljes kelet-európai informati, 
ovéniában pedig mes 1] kai piac tavaly 9.66 milliárd dollár 
A többi ország volt, ez a világpiacnak alig 1.1 szá- 
vesebb, Romániában és Ukrajnában / zaléka. Összehasonlításképpen: a 
nyugat-európai piac 256.6 milliárd 


urópai ig 
n Frantzen a ka 
aszában is be 
nak 


z 1 százalékot sem éri el. A 


bruttó hazai össztermék igen eltéró ) doltár volt, a globális piac 30,2 szá. 
zintje miatt persze nem ennyire ró- ka. A kelet-európai tortából 24, 
kép: míg Nyugat-Európában ) illetve 25 százalékot hasított ki ma: 


jutó informatikai kiadá. 


gának a két legnagyobb állam, 
Oroszország, illetve Lengyelország; 
és Magyarország lélek. 
obb arányban 
) részesedik a 
ábrán). Ezek u 


an elérik az 550 dollán, 


en a három éllovas eseté. 


Csehorszi 
számához képest n 
(16 és 12 százak 
piacból (lásd a 2 


ben is 150 dollár körül v 
maradnak (lásd az 1. 


alatt 


! nem meglepő, hogy a 2004-ig szóló 
előrejelzés Romániában és Bulgá- 
] ciában mutatja az informatikai 
) kiadásokban a legmagasabb éves 
! fejlődést (13-14 százalék között), fi 
bár Magyarország esetében ís 12 

nol az IDC 
] -chnológiákat tekintve 


még mindíg az ej 
technológiák túlsúlya 
ázalék). Ugyanakkor 


felhasználós 
jellemző (44 
szolgálta 


eszik ki, ezután jönnek a kész 
packaged) szoftverek 12.7 száza. 
kal, a többfelhasználós (hálózati 
ák 11.5 százalék: 


INFORMATIKAI KIADÁSOK 
KÖZÉP-KELET-EURÓPÁBAN, 1999 


l 


al, végül az adatkommunikáció 7.8 
százalékkal. 2004-ig az arányok lé. 
nyegesen nem módosulnak: az egy 
felhasználós . technológiák . aránya 
40.1 százalékra csökken, a szolgál 
tatások részesedése viszont 27.9 szá: 
zalékra nő majd. A dobozolt szoft- 
verek aránya gyakorlatilag nemi vál- 
tozik (13.4 százalék), mint ahoj 
többfelhasználós technológiáké sem 


(118 százalék), Az infrastruktúrák 
kiépülésével valamelyest visszaesik 
az adatkommunikáció részesedése 
ís (6.8 százalék). 

A személyi számítógépek, eladá- 
sai az 1998-as visszaeséstől elt 
kintve töretlen fejlődést mutat 
(ásd a 3. ábrár). A számítások 


(Folytatás a 25. oldalan) 


-ADÁSOK KÖZÉP- ÉS KELET-EURÓPÁBAN, 
1993-2004 


Forrás" IDEI 


MEGHÍVÓ 


"Az információs társadalom európai és hazai jogi szabályozása" 
című országos, szakmai konferenciára. 


A konferencia rendezője: Európai Jogakadémia Informatikai és Jogi Oktatási Tagozata 


A konferencia helye: SZÁMALK Rt., OKK 1139 Budapest, Frangepán u. 56., IV. emeleti Gábor Dénes Terem 


A konferencia időpontja: 2000. szeptember 26., kedd 9 -16 óra. 


mánybíztos (Miniszterelnöki Hivatal), 


jog igazgató (SZÁMALK ft. 
JORACLE Hungáry KÍt 


ikértő (Adat 


édelmi Biztos Hivatala) 


akedetem 


: Uniós jogi szabályozása és hazal jogszabálytervezete. 
" A személyi adatvédelem, 


jó (Miniszterelnöki Hivatal informatikai Kormánybiztosság) 
erzői jogi szakértő (ARTISJUS Magyar Szerzői jogvédő Iroda Egyesület) 
sszdalom EL-konform jogi környezetének megteremtését célzó kormányzati stratégia. 


"máció jogi védelme és a fogyasztóvédelem szabályozása és összevetése hazat és Európai Üniös vonatkozásban. 
1 N haz És európai szezől jog speciális rendelkezései az informatikával kapcsolatban. (szoftver, intemeg, adatbázis stb. használati jog) 


Részvételi díj: 18000 Ft/fő, mely tartalmazza a napi teljes ellátás és a kiadványok költségét. 


Jelentkezési határidő: 2000. szeptember 22. 


Jelentkezés és további információ: 237-7251, fax: 237-7212, e-mail; szentesdősokk szamalk hu 


mon 


HIRDETÉS 
Borlama ! KSE eesa teat tő tr MTA 


VISUAL BASIC ARCCAL A MULTIPLATFORMOS FEJLESZTÉS FELÉ! ev; 
VSZ? T Tel.: 269-2233, 269-2797 382-0313, 382-0314 
HASZSÁRÓK ÚJ DELPHI CSOMAG! Bp 1055. Honvéd u, 40. Fsz.8, F:.269-3058. Bp 1119. Etele út 10, Fsz.1, F-.204-9252 


FIGYELEM!  Legegyszerűbben a Línuxhoz a Delphin keresztül juthatunk ett f [.Rbseres szaz t$ i 


most minden Delpii § Pro ás Delphi 5 Enterprise 
hez lügyenesen kínálja a következőket: 


Az Taprise/Morti 


High-productívity 

dovolopment 

Tor the internet 
sast úm 


2 SUSK Linux 64 CD - Az Európában legnépszerűbb Linux dísztribóció 


indows és a Linux egyidejű 
a gépen 


eVMwere 20CD - VI 


fözpontunkban belndítottuk 
InterBase SOL tanfolyamainkat 


Öktatótermánk teljes programja web oldalunkon megtalálható, Boca mar APT ÁL Gara OB, 


En. Bővebb információt áz alábbi web, email, telefon és fsz círoen kaphat szzzálg [6] 


Borland Borland Magyarország, 1143 Budapest, Hungária krt. 79-81, tel 252-8145 
infogosupport.hu — WWWVW.SUPPORT.HU 


MAYArOTSZÁS Fax: 363-0098, internet: httpi//www.borland.hu, e-mail: infogybortand.hu E-ma 


LEMEZEK, 
KIADVÁNYOK 


KÉSZÍTÉSE, GYÁRTÁSA 


MPEG-2 ENKÓDOLÁS 


FELIRAT KÉSZÍTÉS 
MENÜ TERVEZÉS 
DVD-ROM 
DVD-VIDEO 
ENHANCED-DVD 


nyképe jövedelmet kínálunk 


TERMINÁLEMULÁCIÓ 
AL 


Szolgáltatásaink: 

Macen és PC-n készült PostScript munkák 
levilágítása (Scitex Dolev 250), 

szkennelés (Crosfield Magnascan 280 
dobszkenner) , 

kromalinkészítés (DuPont Eurosprint). 

nyomdai fényképezés (Klimsch Autocompact) 


Továbbá vállalunk 
teljes nyomdai kivitelezést ís! 


Érdeklődő neve 


Cég neve. 


AS/400 és NT $ Teletonszáma IDG Magyarországi ; 
WALL környezetekben! i Lapkiadó Kft. j 


Kérjük BOFÍtÓkbAn visszakütdor Cím: 1012 Budapest, 

Márvány utca 17. i 
Postacím: 1537 Budapest, 
Postafiók 386 ! 


Kodak ds SZÁMI 


A HIVATALOS 
MAGYARORSZÁGI 
KODAK 
DISZTRIBUTOR 


1. KATTINTÁS 

A KODAK DC215 
DIGITÁLIS 
FÉNYKÉPEZŐ- 
GÉPEN. 


2 TEGYEBEA 
MEMÓRIAKÁRTYÁT 
A PM100 


DIGITÁLTECHNIKA KI NYOMTATÓBA, 


hagy és kisteretkedelem 


3. NYOMJA MEG A 
ai " PRINT GOMBOT! 


DC215:PM100 CSOMAG 137.920 HELYETT 
DC215 FÉNYKÉPEZŐGÉP 99.920 HELYETT 


HESTEZZEZNS 


A Magyar Szabadalmi Hivatal 
elektronikus kindói osztályára 2 Szerviz kechnikus Elvi ik HT kategóriás 
INTRANETFEJLESZTÉSI ÉS és 
MENEDZSELÉSI MUNKÁKRA - 
keres fiatal munkatársat 


datmi Hivatal 
kiadói osztals 
1054 Badapest, Garfbaldi u. 


út: kisspézhpa ho 


Nugalmas 


vatir 
4 
Minden Ötfice 2000 magya! Tisztes 8. 
gyarban (ETŐ Etot 86 


154000. 
Mindia Otticg 2000 magyar, UPG, 
gyarban (STO Ptof $8€) 93 600.- 
um édíton €nglisb 
éProma 17100- 
magya" VUPCD 45900. 
304 2000 €ny/is0 (0 45 900.- 
ZO00€ngíisA CD 152300. 
DOOEagíish CD 61500.- 
Désgind CVUB CD REtresh 166 900/- 
000 szívat magyar CUPCOS CI! 149900. 
ton Aatívírus 2000 magyar 12500. 
v.2000 /8000- 
2/3900. 


5PAI 


SZOFTVER és HARD 


VER 


derssat Vt 0 108000- 
Aosoni52 220000 3 
ade 34000- 


5580 417500 


AcerPower Se 
(Celeton533. 64M8. IOG8. 481€0, [ni]. 145 500 
AcerPower 50 
(PIII7OOE. 648. 1068. 481C0. Línur). 23. 
Merox DocuPrint45le 134900 
CompagArmada €500 
(BIII/ő50 6448 IZG OVD Wir) 780000. 
Portocom 340 "Freestar" (Celaron500. 6448. 668. 
S6k modem /0/100 ethernet. CD. I3.3IFT) 397000. 
Portocom 340 Freestar"(Celtron500. 64MS. 668. 
56 modem JO/(O0 ethernet, CD, JA 3TFT 436000 


ee, [/ E Z E m 


SPRINT! Megjegyzés. 
Áralat tájttoztató jeltegáet és nen tartalmazzák a E59-os átátt 
Atciés trévezmányelat ort vonhatók ésstt 


Üzleteink 
1068 Budapest. Felssrdósot u 7. Tel.(I] 342-4707, (1) 342-6724 
1087 Budapest Berzsenyi 0.32. Tel: (ID 210-4835. (I 210.4836 
8000 Székesfehérvár, Petőfi u. L Tel: (22) 502-BBO 

6722 Szeged. Bartók tér [3 Tel : (62) 55-22-33 


92 eme számítástechnikai kellék 


nagykereskedés viszonteladóknak 
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Alkciós árak (amig a készlet tort) Operációs rendszerek Moltímédia CD ajánlatunkból 
döbanDsiga 1.5 Special. . . 149900. 300 Apart ne. [kj VAltantts 2.7 192.77 862, 
mély zyss Up. 458 50 97800. Aztec úrkl 
CorwORAW f a Pitrt Offeg a Gát. AS 000, Naval háziza rindszárek Moni . Black Moon Cívonictes fak) 
magyar evélaszta BB BOO. . Windows Mibeniuzm /Up, , 629907 600... Cametardi isa Cngjar 238 
issőzan 80 Duteni 900... Window 2000 Pal Aljagy 95 900445 900, Con McRae ely /Drtver 5 992./7 192. 


M5 Offes 2000 Pro magya . . . 182 990. 


FT TROJAN 068... TATA, 
Purttan Mage 44 nm. ász Köigea toy? 219274 382 
ToszáD pal 48 Kiánetll) . 28100, 5682 [Akció]... 2981. 
Adatbáris-kezelők MS Age ol Empires II: Ag ol 
pot tte JBAZ 40 96300 15 Figat Smulator 2000 Pro, , 21.892. 
Vasa FGL JUD, 162100-AA2 A00 etési zi 
b. dent tettetett 07 Banner enarat 30 Ágazat jel), H 182 
TrtoCAD Prot. £.0 Comp. Upgrade 43 400. Pharsoh Poguns 2 
tatai PoYS ennek ae To észsrél 3500. PfftgalPonla 30 taj 472 
nee een; EZT VER ZO0 anduáí Ung ti 404 00400. Aztán 3 IK az 
1 mra s 1AncáT a veje EZZEL ÁTTA 
te Meg 70 Mogmé " ahöáá Zzszen eza talál 4 ALATA, 


lesz Európa . 3 34.74 902. 


Cszgán Viant Fortae 1 


Segedpragramok, konmunikát 


sze jizetsáátttasttne tt ZEVEZTKRBR 7.4. 
nep Ca Ket E eget... 91100, Melzgzeáa Sos meet egakét 
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Média, internet, kiábrándulás 


Visszavonulni vagy belebukni? 


Az elmúlt három évben a médilaipar gyárosai egy csomó pénzt és reményt fektettek 
az internetbe. Erőfeszítéseik mindazonáltal nem megtérülést, hanem inkább kiábrán- 
dulást eredményeztek. Aki az ágazatban talpon akar maradni, vagy időérzékeny, 
adatokkal tell hír- és sportoldalakat, vagy pedig rafinált pornográf helyeket üzemeltet 
— érez együtt az új média nehézségeítől szenvedőkkel Mártonffy Attila. 


avaly a médiavílág irigységének 
tárgya volt az NBC intemet- 
stratégiája. Az amerikai televí- 
ziós hálózat idejekorán és nem kis 
tőkét kezdett befektetni a hálóba, 
miközben az intemetes cégek rész- 
vényei az egekig szárnyaltak No- 
vemberre megérett a helyzet, hogy 
a médiabírodalom összefogja befek- 
tetéseit, és NBC Intemet néven tőzs- 
dére vigye a vállalkozást 
ht aztán nagyjából véget is ért 
mindaz, ami addig ünneplésre adha- 
tött okot. Az év elején a részvény- 
árak 89 százalékkal zuhantak, s a 
múlt hónapban az NBC Internet kö- 
zölte, minden ötödik alkalmazottjár 
elbocsátja. A cég á második ne- 
gyedévben 152 millió dollárt vesz- 
ten, miközben forgalma alig érte el 
4.31 millió dollárt. A csökkenő hír- 
detési bevételek arra kényszerítették 
a cégvezetést, hogy bizonytalan idő- 
re halassza az eredetileg 2002-re 
tervezett időpontot, amikor ís egyen- 
Súlyba kerül a vállalati mérleg. 


Kudarc és 
kábelbarátságítalanság) 


A legutóbbi időkig úgy tekintettek 
az inemetre mint a 21. század mé- 
diabizniszének kulcsára. Nem cso- 
da, hiszen az íntemet révén elvileg 
költséget lehet csökkenteni: a ter- 
méket, azaz a műsort — ellentétben 
más kiskereskedelmi árucikkekkel 
— óróton közvetlenül a felhasználó. 
hóz lehet junatni, s nincs szükség 
gyirakra és dísztribúciós hálózatok. 
ra. Joggal remélhették azt is, hogy a 
net növeli a bevételt ís: megelőző. 
leg érintetlen piacokat lehet elérni, s 
az adatgyűjtés értékesebbé teszi a 
hírdetést. Végül pedig úgy gondol 
ták, a világháló növeli az újonnan 
belépő cégek üzleti esélyeit 

Az internet azonban nem váltotta 
be ezeket a reményeket — mutat rá a 
The Economist az NBC és más szó- 
rakoztatóipari csoport tapasztalatai 
alapján. . Mind ez idáig a digitális 
szórakoztatás nem más, mint kudar- 
cok halmaza" — mondja az America 
Online egyik magas rangú vezetője; 
nyilatkozata azért ís furcsa, mert a 
világ legnagyobb intemetes cége ja- 
nuárban vásárolta meg a világ leg. 
nagyobb szórakoztatóipani kongio- 
merátumának tartott Tíme Warner 
Magyarázhatja a helyzetet, hogy az 
AOL nem azért vette meg a War 
her, hogy Tíme Wamer-tartalmat 
szolgáltasson az intemeten, hanem 
azért, hogy keresztpromócióval ke- 
lendőbbek legyenek a két vállalat 
termékel, A milliárdokra rúgó be- 
fektetések pedig arra utalnak, hogy 
a szórakoztatóipar császára elég 
nagyra értékelték cégük és az inter- 
not kapcsolatát; mi hát a kiábrándu. 
lás oka? 

A probléma első része a szállítás- 
ban rejlik. A világháló tmeglehető- 
sen jó eszköz a zene és szöveg 10. 
vábbításában, ám nem mondható el 
Ugyanez a videók esetében, ame- 


lyek pedig a szórakoztatóipar ter- 
melésének döntő részét teszik ki, A 
filmek terítése ugyánis nem műkö- 
dik keskenysávú összeköttetéssel, a 
szélessávú hálózatok kiépítése pe. 
ig lassabban halad a vármál. 


A Broadband Intelligence nevű 
szakmai hírlevél szerint a tavalyi 
év végén az Egyesült Államokban 
mindössze 1.5 millió háztartás — az 
összes háztartás 1.5 százaléka — ren. 
delkezett szélessávú internet-össze. 
köttetéssel. A sávszélesség hiánya 
lényegében arra vezethető vissza, 
hogy a kábeltársaságok nemigen 
Sieinek a bővítéssel, még jelenleg 
is a kábeles" ügyfeleknek csupán 
harmada fér hozzá meglehetős sáv 
szélességhez. Ezen tűlmenően fel- 
lép még a ,22-es csapdája" -effek- 
tus: mivel nincs tartalom, az embe. 
rek nem tőrik magukat szélessávú 
összeköttetés után, s viszont, sáv. 
szélesseg nélkül nincs piaca a tarta- 
lomnak sem. Lényegében ez az 
egyik oka, hogy miért csupán hat 
százalékuk él a különféle tartalmi 
ajánlatokkal azoknak, akik pedig 
rendelkeznek szélessávú kábelhoz- 
záféréssel 


De ki cipel monitort 
a táskájában? 


A könyvek szempontjából a kérdés 
tőlmotat a bizonytalan keresleten. 
Amikor Stephen King, a horror 
nugymestere idén márciusban feltet- 
te egyik regényét az intemetre, az 
Első 24 óra alatt mintegy 400 ezren 
töltörték le e hátborzongászati cse- 
megét. Úgy tűnik, végre felnőtt az 
elektronikus könyvkiadás, Rossz- 
májú megjegyzések szerint azonban 
a csaknem félmillió ember a hozzá- 
férés újdonsága miatt töltötte le a 
regényt, s döntő többségük még csak 
el sem olvasta. A fogyasztóknak 
tetszhet az intemetről. ingyenesen 
letölthető könyvek ötlete, számító- 
gépen olvasni azonban már kevésbé 
szeretnek, s még kevesebben akar- 
Ják kinyomtatni és reklámszatyor- 
ban magukkal cipelni a több száz 
oldalra rágó elektronikus kiadványt. 
Elenyésző azon fogyasztók száma 
ís, akik megvásárolták azt az első 


generációs szerkentyűt, amely net- 
ről letöltött könyveket tárol. Még 
az ősszel kijön azonban ezen eszkö- 
75k második generációja, amely az 
Adobe és a Microsoft jóvoltából 
könnyebben olvashatóvá teszi az 
e-könyveket, v a piac talán fel ís 
lendül karácsonyra. Vagy nem. 

Az utolsó jelentős nehézség 
4 pénzcsinálással kapcsolatos. 
Zenét például könnyű az im- 
terneten szállítani, s ez nem 
megy nagyon a minőség rová- 
sára sem. Az igény áriási, gon 
doljunk csak a Napster elsöp- 
rő sikerére — ugyanakkor a le- 
mezkiadók még mindig nem 
találták meg a módját, hogyan 
ís kellene fizető vendégeket 
fogni. A zene-, a fogyasztói 


azon rágódik már egy ideje. 
hogy a szerzői jogok védelmé- 
ben ki kellene találni valami: 
lyen szabványos másolásvédelmi 
rendszert. Ennek eredményeképpen 
kevés olyan zene található a neten, 
amelyért a fogyasztók hajlandóak 
lennének fizetni 

Más üzletág számára ís gondot je. 
lent azonban, hogy a tartalom fe 
jében fizetésre bírja az embereket 
Számos újság online kiadása és más 
hírszolgáltató. webhely kezdetben 
előfizetési díjat szedett, de sokan 
felhagytak e modell követésével, rá- 
jöttek ugyanis, hogy tűl sok a ha- 
sonló, de ingyenes szolgáltatás. Meg- 
lehet, hogy az új indulású, ingyen 
szolgáltató cégek pénzének fogyá 
sával megváltozik a díjazási straté. 
gia is, ám amint pénzi próbálnak 
meg kéri a tartalomért, nem biztos, 
hogy a fogyasztók hajlandók fizetni. 

A médiaipar másik bevételi forrá 
Sának számító tűrdetések is kiábrán- 
dító képet mutatnak. Az íntemetes 
reklámra költött összegek globáli 
san ugyan gyors ütemben nőnek. 
ám ez annak köszönhető, hogy a 
honlapok száma ís rakétasebesség. 
gel nő. Egyedileg azonban annál na. 
gyobb a gond. Piaci elemzők szerint 
az úgynevezett átkattintások aránya 
a három évvel ezelőtti 1 százalékról 
mára 0.4 százalékra csökkent, azaz 
egyre kevesebb webszörföző veszi 
magának a fáradtságot, hogy böngé 
szés közben rákattintson egy hirde. 
tésre. Ugyanakkor mérséklődtek a 
hirdetési tarifák is, bár nem ilyen 
mértékben. 


A meztelen igazság 


Néhány médiatermék mindazonáltal 
jól megvan az intemeten, ezek ki. 
Vétel nélkül időérzékeny, adatokkal 
alaposan kitömött, vagy éppen ..kü- 
lönleges" tartalmak, A hírszolgálta- 
tás például virágkorát éli az inter. 
neten: a washingtoni Pew Resesch 
Centre feltnérése szerint jelenleg az 
amerikaiak 15 százaléka naponta 
keresi fel kedvenc intemeres hírfor. 
rását, míg két évvel ezelőtt ez az 
arány csak 6 százalékos volt To- 


elektronikai és a szoftveripar / 


vábbá ma az amerikaiak harmada 
egyszer egy héten olvas online hire 
ket, 1998-ban a kutatók mindössze 
) 20 százalékról tudósíthartak. Az ada. 
toktól hemzsegő Wall Street Journal 
az egyetlen újság, amely sikerre vit. 
1e az előfizetői modellt, s az ilyen 
renászerrel működő. ugyancsak idő- 
) és adatérzékeny online sportmaga 
zinak sem teljesítenek rosszul. És 
persze ítt van a pornográfia, amely a 
cenzúra damokleszi kardja alatt ál 
landóan az új disziribúciós tecb. 
nológiák élvonalában van. 
Mindazonáltal szárntalan új, az 
interneten általános szórakozást ki 
náló médíatársaság számára nehe. 
zült meg az élet az utóbbi időben 
ezek többsége rövidfilmeket sugá- 
roz. A jelenlegi hírdetési tarifák 
mellett egy 10 ezer dolláros rövid 
film csak abban az esetben lesz 
muliszaldós produkció, ha legalább 
) 100 ezren akarják megnézni. Eny 
) nyien pedig kevés rövidfilmet akar. 
) nak megtekinteni. 
] Néhány, általános szórakoztatást 
nyújtó webhelyet már eltemetnek 
Ú 2 verseny gyilkos hullámai Nem 
) régiben húzta le például a redi 

a Digital Entertainment Network 

amely 60 millió dollárt költött kül. 
) detése . megvalósítására, miszerint 
melegebb éghajlatra akarja küldeni 
a mafla képcsőves zombi tévékei 
Mások viszont stratégiát váltottak 
Az Ifilm arra törekszik, bogy rövid. 
filmierakatból filmipan portállá vál: 
jon. Máshol a nagy nevek sem se; 
tenek: a Szeven $pielbere stúdiója. a 
) Dream Works által támogatott Pop 

com idén tavaszra tervezett induló 
sa még mindíg várat magára, pedig 
Í nem kisebb személy invesztált bele 

50 miltió dollárt, mint a Microsoft. 
vezér Bill Gates egykori üzlettársa. 
Paul Alten. 

Jó hír viszont a szórakoztatóipar 
és a hírgyártás nagy öregjei" — a 
! Disney, a Time Warner, a News Cor 
poration, a Vizcom stb. — számára, 


hogy nem szorongatja őket web. 
őrületben fogant verseny. A rossz 
hír viszont az. hogy az ő intemetes 
üzletáguk sem néz ki sokkal egész 
ségesebben, tnint a kezdő online cé. 
gek. A Disney még csak elvan az 
ESPN-com nevű sporthonlappal, ám 
a többi intemetes próhálkozást tö- 
mórítő Go Network már nem mű. 
ködik. Ez utóbbi — tőzsdei cél 
— első negyedévében mintegy 250 
millió dollárt vesztett, pedig anya 
cége összességében nem kevesebb 
mint 2.5 milliárd dollárt költött rá 
A vállalkozás már a portállá válás 
kísérletét ís feladta. 

Mindezek fényében a médiacégek 
két, nem különösebben vonzó vá- 
lasztás előtt állnak. Egyrészt még 
időben visszavonulhatnak, elveszít 
ve az elsőként belevágók előnyét s 
másokra hagyva az intemet SZÓra 
koztató méódiumrná tételét, másrészt 
Pedig továbbra is dollármilliárdokat 
önthemek egy nagyon érdekes, árm- 
e feneketlen katlanba. x 
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Informatikai szakemberek munkaerő-piaci helyzete 
A 


100 főnél röbb embert foglal; 
koztató és 300 millió forintnál 
nagyobb éves árbevételű közép- 
vállalkozások átlagosan 75 
mítógépes munkaállomást üze 
meltetnek 
tele közvélemény-kutatásból 
amelyet idén tavasszal a Periszkóp 
Módia Pizc-, Vélemény és Média: 
ró Kft. végzett a Camation Cor: 


— ez derül ki abból a! 


túrája, mint a felmérés szerinti ,Át 
lagos" vállalatban: a mezőgazdasági 
) cégek u nekik dolgozó informatikai 
szakembereknek csak alig valami. 
vel több mint egynegyedét foglal 
koztatják teljes állásban 
vizsgált cégek döntő többsége 
) CaO százalék) ugyanazokkal az in 
formatikai munkatársakkal zárta a 
tavalyi évet, akikkel elkezdte, a töb 


IKES 


Nagyjából egyenlő arányban vól 
tak azok a cégek, amelyek költenek 
számítástechnikai szakemberek t0- 
vábbképzésére (48 százalék), és 
azok, amelyek — megkérdezett mun- 
katársuk. szerint — nem (52 száza 
Akik költenek erre a célm, 
azok átlagosan nagyjából 1 millió 
forintot adnak ki rá egy évben, A 
továbbképzésre áldozó cégek ügy 


féloldali alkalmazások, hálózati tech 
nológiák, kiszolgálóoldali alkalmai 
zások szakterületén képeztetik to- 
vább munkatársaikat 
A megkérdezett informatikai ve: 
zetők egytizede nem tudta megmon. 
duni, hogy cége eleget tesz-e az 
1996/LXXVII, a szakképzési hoz. 
zájárulásról és a szakképzés fejlesz- 
tésének támogatásáról szóló törvény 
ásainak; további 9 százalékuk 
nem volt hajlandó válaszolni erre a 
kérdésre. A megkérdezettek kéthar- 
! mada viszont azt válaszolta, hogy 
semmilyen szervezetnek nem fizet 
ÚT támogatást, s csak 16 százalékuk 
) adott pozitív választ a szakképzé- 
Ú (si támogatásra vonatkozó kérdésre. 
] Az utóbbiak általában a környeze- 
letve jöttek ) rükben működő szakiskolákat, szak. 
1 dolgozók (7, 
A munkaerő 


bi cég egy részéhez csak jöttek. egy 


sulting megbízásából. 


A SZÁMÍTÓGÉPES MUNKAÁLLOMÁSOK ARÁNYA 


nak 
zalék; 


mnáztumokat 


6 mutató 
jelenti, 


irányát 


dálkodó szerve 
nél 1999-ben vál 
ku 
ából ugyanany 


csapata, 


nan, mint ahány 
ott 
több 


tette a ) A válaszadók 


nt 100 


mint. 300 


zda. 


csupán öt százaléka számolt be. A 
cégek 90 százaléka ebben az évben 
r nem szándékozik több infor. 
matikust alkalmazni, létszámemelé 
si tervekről a megkérdezett vezetők 


évben nagyobbrészt vagy teljesen 
sikerül majd betöltenie a most még 
üres pozíciókat. Az állást kínájó 
vállalkozások leggyakrabban hírde 
tés útján (59 százalék), illetve alka. 


INFORMATIKÁRA KIADOTT ÖSSZEG 
A BEVÉTEL SZÁZALÉKÁBAN 


d sé 


mindössze hat százaléka számolt 
be; elbocsátási szándékról is csupán 
egy-két vezető. Az idén a vállala: 
toknak a 8 százaléka kínál állást in- 
förmatikai . szakembereknek; 


státusa ván, vagy azért, mert a meg 
levők mellé további informatikuso- 
kat szeretne felvenni. Ezeknek a cé- 


AZ INFORMATIKAI TERÜLETEN DOLGOZÓ 
MUNKATÁRSAK ARÁNYA A VIZSGÁLT MINTÁBAN 


pontjában a 


a - 4 százalékuk ennél nagyobb há- ! dúlko zetek elsöprő többsé. 
4 f Tázaléknál keveseb- ) gében (95 százalék) nem volt üres 
a b ázalékuk 10 százaléknál ) informatikusi státus; betöltetlen mun: 


geknek az informatikai vezetői de- 
rűlátóan ítélik meg a pozíciók betöl. 
tésének lehetőségeit. M 
dik állást kínáló válaszadó (55 szá: 
zalék) úgy gondolja, hogy ebben az 


mazottaik személyes kapcsolatai ré. 
vén (56 százalék) keresik az új 
munkatársakat. 

Határozott és alapjában. jó vé 
leményük van az informatikusok 
szakmai felkészültségéről a vállala. 
tok informatikai vezetőinek. Véle- 
kedésük kiforrottságát jelzi, hogy a 
megkérdezetteknek mindössze két 
százaléka nem tudott vagy pedig 
kart állást foglalni ebben a 


A válaszadóknak csak 1 százalé. 
ka adott rossz osztályzatot (egyest 
vagy kettest) az informatikusok fel 
ére; további 14 százálé 
kuk. átlagosnak, kétötödük-kétörb 
dük pedig jónak (40 százalék), illetve 
kiválónak (45 százalék) minősítette 
az. informatikusok. szaktudását, A 
Pályakezdő informatikai munkatár. 
sak bruttó havi átlagfizetése 87000 
forint. A kezdő informatikusok egy- 
örödének (18 százalék) jövedelme 
lényegesen elmarad ettől. az érték: 
től: legfeljebb 50000 forint. A 2-5 
Éves szakmai tapasztalatot Szer 
zett informatikusok átlagjövedelme 

127000 forint — nagyjából 50 szí; 
ékkal haladja meg pályakezdő 
társnik bérét 


A Visa e-kereskedelmi víziója 


a at. , Már ma is az internetes vásárlások a Visa leggyorsabban növekvő üzletága, s az előrejelzések megerősítik azt a 
A 2. ! széles körben elterjedt nézetet, amely szerint ez a tendencia a jövőben is folytatódni fog — többek között ez áll a 
a xai , Nemzetközi bankkártyatársaság beszámolójában. Ebben egyébként a Visa arról is szólt, hogy hogyan szándékozik 
k £ problém bevezetni ügyfeleinek és partnerkereskedőinek előbb a mobil kereskedelmet, majd az univerzális kereskedelmet. 


a Föld 


gyon gyorsan terjed, és csupán idő 
kérdése, mikor csatlakozik Magyar: 


Visa várakozásai szerint öt év múl 
va a Visa-Jogóval ellátoti műanyag 


a földrajzi és fizikai határok —, tér 
és időbeli korlátok nélkül lehet majd 


y iro pessége által ) nését a társaság úgy fogta fel, hogy [ más néven chipkártyák -, ezek ) tranzakciók helyszíne lehet, A Visa 
mer 5. munkat sztási cikkekre fordított ) a 19 millió kereskedő mellett továb- ugyanis egyetlen műanyag lapon ) víziója szerint az me-kereskedelem 
talmaz. A megké fek eg mek közel 8 százaléka ( bí 400 millió potenciális tranzakciós ) röbbféle funkciót (terheléses, illetve ! kialakulása az univerzális kereske: 
nél több, de 10 főnél ) kapcsolódot, Visa-kártyákhoz; 100 ) helyszínhez jurott — a világon ennyi ) hitelkártyát, elektronikus pénztár: ! delem — az u-keréskedelem — körát 

ce áee ezett ) gzázalákkal több, mint 1994-ben. A ( számítógépről érhető el, ugyanás az ) cát, biztonságos intemetes vásárlási ) vetíti előre. Bzen a piacon már nem 
Százalék 4 a beall e eg ] ímtemet, Az exkereskedelem azon: ( jellemzőket), emelt színtű bíztonsá: ( lesznek mega kereskedelem hagyó: 

nd jából 23 milkázál tanyakkeióből van nemm ől még ezen a szinten; na- ( got és migalmasságot kínálnak. A ( mányos korlátni — a nemzeti valuták, 


származik. Ennek az össz 


rallékát kü 


ele e eg intemeten ) osszág is a nemzetközi trendhez ( kártyák 20 százaléka már intelligens ) tranzakciókat, lebonyolítani. Addig 
ek eréok de azt jen ) Hazánkban és a többi keletkö- [ kártya lesz; x ríz éven belül az lesz ) azonban még nagyon sok munkára 
malllánl dot e ina ] 7ép-curópai országban — ahol még ( valamennyi. A Visa International az ) van szükség. Az ez irányú kutatást 

d dollár é vásárolnak ( gyerekcipőben jár az elektronikus ! elektronikus kereskedelem feltéte. ! munkában a Visa magyar tagbank- 


a világhálón. A Visa várakozási 


szerint az elektronikus 


kereskedelem — az online vásárlás ( leinek megteremtésén túl elkezdte ) jai ís fontos szerepet töltenek be. § 


kereskedel. 


akkor fog elterjedni, ha köztüdörná- 


A mezőgazdosági vállalatok körében 
tészen más sz informatikai szak. 
emberek fogtalkoztatásának  atruk; 


mi tranzakciók aránya öt éven belül 
több lesz 10 százaléknál. jj 
Raztu Obreje. a Visz Magyarorszá 
felelős menedzsere szerint az 
ironikus kereskedelem megjele 


Súvá válik sz új módszer kínálta 
biztonság és választék. 

Az e-kereskedelem további len. 
dületes fejlődésében fontos szerepet 
játszanak az intelligens kártyák 


eeze— u Ó————]rya$mwbmÚoőöőöoööö 


bevezetni a mobil kereskedelmet. 


sok szemináriumon, stratégiai meg; 


Obreja szerint a mobil kereskede- 
lem jóvoltából a korábban említett 
400 millió PC mellett a nemzetkő- ( előbb élvezhessék az új technoló: 
zi piac közel 1 milliárd vezeték nél- ) giák adta könnyebbségeket 

kül eszköze ís hamarosan kártyás MA. 


azt 


beszélésen vesznek részt, hogy 9 
magyar kártyatulajdonosok ix. mb 


vizi 


IDC-konferencia Prágában SAPt 


úk. Nem meglepő. hog 


magasan vezet (közel S 


Oracle következik 7.2 százalékkal 


Az ígéret földje — 5. rész s 


40 Folytatás a 20. oldalról majd meg a Windows NT 398 szá- [ nésének kösztinhetően. A szegmens ) cégek mellett jlesztők asználatával é bb aparár 
zalókos részesedését, Némiképp visz- ) túlayomó részét az informatikai ) komoly pozíciót tudtak kivívni ma ma indv alkalmazás 

ránt az. 1993. és 2004 közötti idő- ( szacsik a NetWare is (6.5 százalék- ! rendszerek forráskihelyezése adja ) guknak; Magyarorsz Mez gy felkap 4 

zákban az átlagos éves fejlődés az ( ru), de a legnagyobb csökkenést a ( majd. sokkal kisebb szerepe lesz uz ) trendet és a Mi Flek A a 

eladott PC-k szi n 15 százalék ] többi operációs rendszernek kell el. ) alkalmazások, illetve a teljes üzleú ( nikát emlíete az IDC szakér kus kerek furi 


volt, illetve lesz, míg az értékben 11 ) virelnie (együttes részesedésük 134 ) folyamatok kihelyezésének 
alék. A kiszolgálókon fu zágalékra csik vissza Az integrált vállalati szoftverek 

, Unix vezet a Windowa NT előtt ) informatikai pisc egyik legfonto- ) piacáról beszélt előadásában / 

(77 százalék, a 28,1-del szemben), ] abb, legértékese szegmense, a ! Lalchandani vezető elemző. A tav 


9 százalékot mondhat a mi tatási ípar ís (lásd a 4. ábrá). ) lyi adatok szerint a térség országai 
a NetWare, míg a fennmarac Ennek összforgalma az 19 3 ] ban 1999-ben 189 millió daltárt köl 
ázalék az egyéb operációs rend- ) milliárd dollárhoz képest 2008-ra fitverekre, ez a szál 
szerek. Az IDC előrejelzése szerint duplázódik, elt 44 1 tőbb a c 
négy év alatt nagymértékben módo- ( mil llárt. A fejlettebb négy leg b pia 
ul a kép, A Unix továbbra ís őrizni ) gokban teret nyer a forráskihelyezé Csehország, OI 
zető helyét, de 403) (outsourcing) ix, részben a már err aron bben a sot 
vázalékos részaránya alig haladja ! szakosodott külföl k megjele- ! rendberd, Az IDC szerint háror 
ka van a jelentősnek mondható nö 


felhasználók a millenniuc 
lentenek felnövekvő / L g [9 
helyi . középvállalatok (kül k k is mes 

zal — 1. EZ 39 cigye nag b rét szei ma regvás E c K 

1000 . fizethető 6G-k 

500 Öt nagy közép-európai piacon (Ma: 1 k 4 

JNS7 NETOSE LENNETEK E ZNÁTTSEZ TNS E SZNKST ( Lengyel és Oroszországban) a; a 1 
ől keze! yes termékek piaci részesedését i. Sch 
! 
I 


Ha a végén sem csattan 


Előzetes 


ír az $.2-esről), a hurmadik arról, 
hogy az ember ne (mindig) hallgas: 


E havi Naplónkból kiderül, bagyan ) son a hardvergyártókra, s ha meg; 


készül a publicisztika: ha a szer 
ihieten percben éri az íráskényszer 
akkor kitalál valami remek slussz; 
poént. azután eléje bi 


ahhoz méltó címet, mi 


avak viszonylag magasan ívelő 
kötni ezt a két 
az olvasónak le 


tánc 


djára) át 
tillegnie a műben tátongó gondolati 
A slusszpoén ki; 


mélységek felett 


mban — hívja 


Sépgrafika, csillagcsomag, 
dájtbravúr 


) kötetből me. 


4) állja, ne dobja ki pentiumos PC-jét, 


mert talán nem is olyan drágán (a 
rezhető ismeretek; 
kel felfegyverkezve) fel ís javíthatja 


Karcsú, lapos és keskeny 


) Cikkünk tárgya nem fenőacél, nem 


nben alulmaradt 
az IBM Net 
Vista S40 Legacy.Free nevű ele. 
elyként hasz. 


gáns, hálózati muni 
nálható PC-je. Ez az új generációs 
p egyebek közöti az int 
k; azt adja 


csú ügyfél egyszerűségével és meg 
bízhatóságával —, amit egy hagyo: 
mányos PC; elképzelhető, h. 

ele kijelölt irányban fejlődnek n 
tovább a hálózati munkahelyek 


Mindenki másképp csinálja 


A nyár végén jó néhány nem infor 
mációti tudatta a vi. 


ír. Cikkünk 
zámol be. hogy vajon mú vitte 

ú erre a hagyománytisztelő BBC-t 
rt akar a British Telecom táv 
közlési konglomerátumból média: 
kon: átalakulni, miért ajak. 


Nem a mennyiség, 
a minőség... 
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VPN-1 FESZES 


FT 1016 Budapest, Hegyalja út 5. Telefon: 488 7700 Fax: 488 7709 
— web: httpjfwww.Zf.hu/ . e-maitrinfogy2Ehu 


sebességtszín5s OKitechnológia 


OKI SYSTÍMS [MAGYARORSZÁGI KFT. 


okitinyomtata com. Honlap: www.okihu.hu 


18 FENNT EJT. 96 4. 707410 
1.061 432 VET SZIVAMET ETT. 96 1 362 AK 


TÓVÁNAK UÍVNÁGÍTÓLGYSÉGÉSE AB PEN ÉLETTARTAM GARANCIÁT VÁLLAL 


COMPUTERWORLD 


j. 


SZÁMÍTÁST. 


KoYT 


si 
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NEMZETKÖZI INFORMATIKAI HETILAP 


: 
N: ány napja kez 
N: ia Sydneyb 

nk róla tévéből, rádióból, 

újságokból, a webről, az jórészt 

IBM információs rendszereiből ered, 
Az alapadatok az intranet alapú in 
formációforrásban és kornmuniká. 
ciós eszközben, az INFO-ban táro- 
lódnak. ebből kapja az adatokat a 
játékok. webhelye  (wwwolympics 
com) és a CIS, a tudósítóknak szánt 
információs rendszer. 

Az IBM és a sydneyi játékokat 
szervező bizottság partneri kapcso. 
lépett, hogy a 2000. évi nyári 
olimpiai játékok ott legyenek a vi 
lág sportrajongóinak keze ügyében. 
Elég egy wibböngésző és hozzáfé 
rés az intemethez, hogy láthassuk a 
csapatok felsorakozását, az olimpiai 
helyszíneket, és hogy hozzájutha: 
sunk az eredményekhez. 


Webeseknek 


A játékok hivatalos webhelyére vár. 
hatóan minden eddiginél több adat. 
kérés érkezik majd, a több rízmillió- 

I nyi látogató több mint egymilliárd ) 

Í oldalt néz meg majd. 

Ezen a hivatalos webhelyen ka- 

I pott helyet többek között a sport- / 
ágak szabályainak leírása, a nyári 

olimpiai játékok története. Minden 

érdeklődő. az IBM eredményfel- / 
dolgozó rendszerének köszönhetően / 
valós időben juthat hozzá az ered. / 
ményekhez. 
az oldalnak a valós időben mi 


Hasznos szolgáltatása 


! 36 aszrali, eredményjelző tábla: az 
IBM-nek ezzel a kizárólagos, letölt 
hető appletjével a hivatalos web. 
ő helyet felkeresők számítógépükről 
élőben követhetik nyomon számos ! 
ll verseny eredményét, Ugyanitt ralál- ! 
ható a versenyen indulók listája és 
2 elnyert érmek táblázata. Mindezt 
fényképek az olimpiai küzdelmek 
ról, állóképek a versenyek helyszí 
néről, valamint videorészletek az elő- ( 
kok emlékezetes eseményei ] 
ről teszik látványossá. 


Háromdimenziós körutak ís indul; 
nak a játékok hivatalos webhelyéről ( 
a különböző színhelyekre (VRML 
alkalmazásokkal), interaktív. infor- ] 
mációközlő rendszeren keresztül le 
hot tájékozódni utazásról, elszállá- ! 

drolásról, a forgalmi helyzetről és 

I rdőjárásról. 


) vevő országról. 


A hivatalos webhely folyamato: 


1 san frissített ercáményekkel szolgál 


az egyes sportágakról, a több. mint 
10300 résztveváról és a 200 részt 
Az eredv 
IBM eredmény nyilv 
szeréből kerülnek fel a webre. 


nyek az 
manó rend. 
És 
aki letölti a számítógépére az IBM 
Recal-time Desktop Scarecboardjaít, 
egy képzeletbeli első sorból nézheű 
10 sportág versenyeit 

A játékok idejének roppant háló: 
zati forgalma és az információszük. 
kus természete nagy 


séglet din; 


teljesítményű, megbízható számító. 
TVEZÉSTE 1 

ú megoldást 
lehető 


gépes technológiai 
maszkodó technológi 
követel. Az alkalmazások 

legjobb minőségben való me; 
sére és a gyors információközlésre a 
szervezőbízottság és az IBM meg: 
tervezte az eddig megépített infor- 
mációs rendszerek egyik legfejlet: 
tebb példányát. E rendszer néhány 
összetevője: 

6 Négy imtemetkiszolgáló-együttes 
szolgál a webhely roppant nagy for 


galmának elosztására 
$ Az imternetkiszolgáló-együttesek 
a naganói téli olimpián csúcsot dön: 
tő nagy kapacitású IBM RS/6000 
SP szuperszámítógépeire 
kodnak. 

$ Különleges tervezésű gyorstár 
technológia segíti a gyakran felkere 


támasz 


1t weboldalak összekapcsolt nagy 
sebességű gyorstárakban való táro. 


lását, Ezzel a módszerrel a népszerű 


weboldalakat közvetlenül a számí 
tógépek memóriájából lehet elkül, 
deni a végfelhasználókhoz, nem kell 
tehát őket újra meg újra kikeresni és 
darbázisból 

6 Két rendszer gyűjt és felügyeli a 
pill et: a DB2 
UDB jtik 
eredményeket, a Lotus Domino pe 
díg kezeli a gazdag szövéi 
multimédiás. állományokat. 
információ azután átkerül a Net.Da 
tába; az összekapcsolja a szükséges 
továbbá. folyama 
tosan változó dinamikus weboldala 
kar hoz létre 

4 Az IBM a SurfAid Analytics 
adatbányászati szoftverével elemzi a 
webhelyen ide-oda közlekedő sport. 
rajongók . kattántásáramalt". A Surf. 
Aid sokféle információval szolgál 
arról, hogy kik látogatják a webhe. 
lyet, hogyan használják a weboldi- 
lakat, mire van szükségük és mit 
tartanak fontosnak; ezeknek az ada. 
tóknak a bírtokában az IBM és a 
szervezőbizottság tovább. finomít. 
hatja a webbelyet 

6 A legújabb szoftvernemzedék: 
az AIX — az IBM Unix operációs 
rendszere; az IBM DB2 — a világon 
a legnépszerűbb ipari szükségletek. 
hez mért relációs adatbázis-kezelő 
programja; a Tivoli TM 10 — igen 
tág határok között méretezhető há 


visszanyemi az 


nyi eredménye 


datbázísok Össz az 


komponenseket. 


a Lotus 
lamint a 


lóratfelügyeleti rendszer: 
Domino webkiszolgáló, 

csopontmunka-területet me 
azon mindmáig vezető Lot 


Notes 


ügyfélszoftver 


j Sportközvetítői 
! információs rendszer 


Az IBM kommentátori informá 
rendszere (Communicator Informa 
tion. System — CIS) valós időben 
! kap eredményekről szóló informá. 
ciókat az  eredmény-nyilv 


ntartó 


rendszerből, és olyan formában mu. 
tulja be őket a tévé- és rádiókom 
mentátoroknak, hogy azok közvet 
lenül sokféle részletről számolhas. 
] sanak be közönségüknek 

(A kommentátorok a közvetítőfül 
) kékben felállított érintőképernyős 
munkaállomásokon át kapcsolód 
hatnak a CIS-hez. Bármikor közvet. 
lenül lekérhetik a napi eseménytáb. 

i, az eredr és az éremtáb. 
tázatot 
JA felhasználó megszabhatja, hogy 
! egy bizonyos országról kapjon ada 
tokat, és az abból az országból való 
versenyzők a könnyebbség kedvéért 
automatikusan kicmelődnek a kép. 
ernyőjén 

A CIS-képernyő hasonlít a ripor 
teri jegyzetfüzethez: táblázatos ré. 
szeit harnar ki lehet tölteni, és ezzel 
könnyen át lehet lépni egyik sza. 
kaszból egy másikba. A sydneyi já 
tékökon a CIS több mint 1000 mun. 
ksállomást táplál adatokkal a verve. 
nyek színhelyén a nemzetközi köz 
vetítőközpontban, 

A CIS színrendszerének testre 
szabásával a sportkommentátorok a 
maguk környezetéhez szabhatják a 
megjelenítést. Ha például túl erősen 
tűzne a nap, akkor a tudósító fekete 
alapon zöld betűkkel (s nem fehér 
alapon feketékkel) jelenítheti meg 
ar információkat 


ító és ) táshaz; 


venenyfordulókban hány 


cbből 3 tudósító nyor 
megállapíthatja, hogy orsz 
senyzőjének hány pc 
reznie ahhoz 


tot kell sze 


bogy továbba: 
ersenyben. 
Az 


énmtőképernyős mus 


mások mind 08/2 Warp-pi: 
működő IBM PC-k, A 

finity kiszalgálókon futó - a he 
színi eredményeket regisztráló - al 
] kalmazásoktól és egy $/390 Parallel 


Sysplex kiszolj fut 


központ: 


eredmény-nyilvántartó . rendszertől 


kapja az adatokat Az S; 


90-esben 


hi szintű processzora 
] működik — ezt a világ számos nagy 
) társasága és intézménye használja 


ígen megbízható (igen rövid kicsé 
idővel dolgozó) és nagyon sok tran. 
akciót feldolgozó rendsz 

A CIS az IBM üzenetkezelő köz 
tesszoftverét, az MOSe: 
ja jóvoltából a különb 
Operációs rendszereken futó alkal 
információt cserélhetnek 


erekben 


annak 


mazások 
egymás 


INFO - intranet alapon 


Az INFO látja el információval a já 
tékokon részt vevő médjaképviselő. 
ket, az olimpiai versenyeken való 
részvételre jogot szerzett sp 
kat, az edzőket, önkénteseket, tudó. 
sítókat, a nemzetközi sportszövetsé 
gek tagjait, a Nemzetközi Olimpiai 
Bizottság tagjait és a sydneyi szer 
vezőbizottság tagjait, összesen 260 / 
ezer embert 
Ez az információs rendszer átfogó ) 
ndatokkal szolgál a sydneyi játékok / 
valamennyi vonatkozásáról, egye. 
bek között a sportesemények ered- / 
ményeíről, a sportágakban koráb. 
ban elért eredményekről, életrajzok 
ról, hírekről, időjárásról, tényekről / 


És számokról, eseménynaptárakról 


A CIS azonnal megmutatja, hogy ! és közlekedésről 
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ÖTKARIKÁS TECHNOLÓGIA 


Az INFO a nagzadú téli játék 
16 tendszer kibóvtt . 1 
formációk h 
jkra lehe 
Az INFO a 4 
ez INFO 


kát — például a versenyzők életk 
ráról, magasságáról és testsúlyáról 
felhívják a rendszer működtető) 
nek figyelmét a valószínűtlenül ki 


Az INFO-n belül a nem 


természetű adatok (életrajni 
stb.) a Lotus Notes és a Visu 
for Java révén jutnak bele a rend 


szetbe. Az INFO és a 200€ 
tékok webhelye közödő csatolófelú 
leten át az adi 
a Lotus Domino webkiszolgáló szol 
gáltatásaival — kijutnak a webre. 

Az adatokat az INFO-munikaáli, 
másakról és -kioszkokról lehet le 
ek a munkaállomások és 
Kioszkok Netscape Communicator 
webböngészőt . furtatnak Windows 
NT operációs rendszeren. 
ken a munkaállomásokon működő 


k — replikációval c 


kérni 


elektronikus levelezési 
Lotus Notes elekíronikus levelező 
ügyfelére épülnek. A bejegyzett fel. 
használók azonosítása a meghatal 
mazási rendszerből az MOScrics 
szoftveren át érkező információkra 
támaszkodik. 


funkciók a 


Összeállította: 
Seres lvái 


Az e-business megváltoztatja áz üzleti életet. ! 


Az e-business nem csupán az intemeten keresztüli 
értékesítést jelenti (hár kétségkívül ez ís fontos 
részét képezi), hanem a már meglévő rendszerek 
intemetre történő kiterjesztését - az ügyfelekkel, 
partnerekkel folytatott hatékonyabb munkát. 
Függetlenül attól, hogy milyen 
€-business-tevékenységre specializálódik, egy 
megbízható. skálázható szoftverplatformra 
feltétlenül szüksége lesz. 


Az 1OSoft At. által kínált IBM WebSphere az az új, 
Univerzális intemetes szoftverplatform, amely 
egyformán támogatja az induló webhelyeket 

és a hatalmas .síte-monstrumokat", Teljes körű 
összeköttetést biztosít. Segítségével minden Ön 
által létrehozott ínternet-, extranet- 

és intranetalkalmazás zökkenőmentesen 

és gyorsan futtatható, 


A WebSphere bevezetéséhez az IBM ajánlott 
fejlesztőpartnere az IOSoft Rt. 


Részletes információért érdeklődjön az IBM-nél 
2.06 40 200 156, illetve az JOSoft Rt.-nél 

a 236 6400 telefonszámon, vagy látogasson el 

az ibm.com/hu vagy a www.igsoft.hu weboldalra. 


Business 
Partner 


dit megvásárolta egyik legnagyobb A 
Plattármokon futó alkalmazási 


2000. jantsár: Az IBM MOSeri 


2000. augusztus: Újabb c 
alkalmazások ő: 


grator segítsége 
atot hoztak létr 


űködésr 


Az e-business megváltoztatja az üzleti életet. 


Egy nagyvállalat informatikai rendszerének 
összehangolása karmesteri képességeket 
kíván. Bemutatjuk az ezredforduló talán I 
legkiválótb digitális dírigensét, az IBM MOSerijes 
Integratort. Segítségével vállalata nemcsak 

az e-businessben rejlő lehetőségeket 
használhatja ki, hanem a különböző szoftverek 
összekapcsolásával könnyedén 

és költséghatékonyan végezheti üzleti 
tevékenységeit. Az üzenetbróker szoftver több 
különböző platformon futtatható, ezáltal 
elérhetővé és értelmezhetővé válnak cége 
adatai, sőt a korábbi rendszereken tárolt 
adataihoz is kényelmesen hozzáférhet 


Ismerje meg az IBM MOSertes Integrator 
kivételes funkcióit és szolgáltatásait! Használja 
az MOSefes-környezet biztonságának 

és hatékonyságának növeléséhez az IBM egyik 
legnagyobb MOSeries-partnere, a HCandia 
által kínált termékeket. 


Részletes információért hívja az IBM-et 
2.06-40-200-156-os, vagy a T-Logle Kft.-t 

a 424.0920-as telefonszámon, vagy látogasson 
el az Ibmcom/hu, illetve a www.t-logle.hu 


MÉG NAGANÓBAN KEZDŐDÖTT 


(utornetes gazdaság fejlődé. 
ével a termékek online el- 
Asz már nem elegendő 
a puszta jelenlét a weben. Ahhoz, 
hogy egy cég versenyben maradhas- 
son a gyorsan változó globális pis- 
con, intelligensen kell reagálnia az 
új körülményekre, s egyúttal csök- 
kentenie kell e-businessmegoldásai 
kialakításának összetettségét. Ezt se- 
gíti elő az IBM WebSpherc nevű 
szoftverplatformja, 

A WebSpherc története egészen az 
1998-ás naganói télf olimpiáig nyúlik 
visszat, Ismeretes, hogy az ötkarikás 
játékok teljes back end rendszerét 
az. IBM szállította, Ezen hozzáfér- 
hető volt minden adat, s mérték az 
eredményeket is. Mindehhez. olyan 
websíte-ot kellett készíteni, amely 
imikusan és gyorsan mutatja az 
információkat, a lehető legszélesebb 
kört elérve. Erre a feladatra készült 
a teljes egészében a Java-tochnaló- 
giára épülő WebSphere Application 
Server, amelyből az oli után 
vált termék. 

A WebSphere lényegében egy há- 
rom részre bontható termékcsalád — 
kezdte a szerteágazó familia bemu- 
tatását Pál Ferenc, a WebSphere 
szoftverplatform technikai tanács- 
adója, Az alapok lényeges eleme a 
WebSphere Application Server, en- 
nek három változata van. A. Stan- 
dard Edition a statikus oldalakból 
álló webhelyeket alakítja dinamikus 
tartalomforrásokká servletek, Java: 
Server Pages-komponensek és az 
XML-technológia segítségével. Az 
Advanced Edítion üzleti logika ké- 
ére és bevezetésére szolgál az 
Enterprise JavaBeans (EJB) techno- 
lógiával. Az Enterprise Edition a 
igyteljesítményű e-businesssalkal- 
mazások vállalati rendszerekkel való 
integrálását oldja meg az EJB-tech- 
nológia és a Common Object Regvest 
Brokér Arohítecture (CORBA) se- 
ítségével, 

A WebSphere. szoftverplatform 
következő. szintjét az úgynevezett 
kiterjesztések foglalják el, Itt szere- 
Pelnek például az olyan alkalmazás- 
fejlesztő eszközök, mint a Visual 
Age for Java az üzleti alkalmazás 
logikájának fejlesztésére, a. Web- 
Sphere Studió a website felépítésé. 
nek tervezésére, Ezen a színten ta 
lálhatók különféle WebSphere-ki- 
cgészítések ix, például a WebSpbere 
Personalízation . Server, amellyel 
személyre. szabott oldalakat lehet 
kialakítani, azaz ha valaki belép egy 
website-ra, felismeri az illetőt, s a 
megfelelő adatokat, oldalakat hozza 
elő; a WebSphere. Portal Server, 
amellyel a manapság oly népszerű 
kereskedelmi portálokat lehet kiala- 
kítani. Ide tartoznak még olyan 
technológiák, mint a WebSphere 
Volce Server hangfelismerő és -fel- 
olvasó szoftver. Ennek révén azok 
ís tudnak. webes alkalmazással ín- 
teraktívan kommunikálni, akik nem 
rendelkeznek PC-vel, A megoldás 
nem hasonlít a call centerhez, ahol 
különféle gombokat kell nyomogat- 
ni; ítt a telefonáló elmondja a kíván- 
JÁGÁL, a rendszer megéri s felolvas- 
ba vedécz weboldal tartalmát, illet. 

Hat. Sajnos, I egyelő- 
röogiba tínos, magyarul egyel 


Te 


Szférák a weben 


Ezen a szinten foglal helyet még a 
WebSphere Fveryplace Suite. Ez a 
szoftver elérést biztosít különféle, 
limitált megjelenítőképességű mo- 
bileszközök — PDA-k, waptelofonok 

számára, azaz ezeken is megtekint 
hetők a weboldalak, illetve az asztali 
PC-re írt webes és vállalati alkalma; 
zások. A kiegészítők kategóriájában 
van egy e-busíness- és a webes és az 
alkalmazásokra vonatkozó felügye. 
leti csoport ia, Ide tartozik a Web- 
Sphere Síte Analyzer, melynek se. 
gítségével átfogó, méretezhető még- 
oldással elemezhetők a látogatók 
használati szokásai és a vásárlók vi 
selkedése, mérhető a hatékonyság, a 
linkek működése stb. Méretezhető- 
ség- és teljesítménynövelő program 
az ugyancsak e kategóriába tartozó 
WebSphere Edge Server, ez terhe- 
léselosztással, gyorsítótárazással és 
szúrési szolgáltatással növeli a web- 
helyek rendelkezésre állását. 


A műsodik szintre épül rá s 
harmadik, a komplett megoldások 
szintje. Ezek közöm fontos elem a 
WebSphere Commerce Suite: segít 
ségével u webhelyeknek a kritikus 
üzleti rendszerekket (például kész 
letnyilvántartásal, megrendelés- és 
szállírásfeldolgozással) való integ; 
rációja révén kisebb tranzakciókölt 
ségű, dinamúkus elektronikus áru- 
házak készíthetők. Említésre méltó 
még a Lotus Domino csapártmun- 
kaszoftver, A Lotus Domino együtt- 
működési és a WebSphiere alkalma- 
záskiszolgálási szolgáltatásainak az 
ötvözésével új kapcsolatok építhe 
tők ki, a meglévők pedig elmélyít- 
hetők. A két termékkel együtt lekér- 
dezés- és tranzakcióintenzív alkal- 
mazásokra épülő, a termékek és a 
szolgáhatások értékesítéséhez szlik- 
séges e-business építhető ki. Továb- 
bí komponens a WebSphere B2B 
Integratór, amely szorosabb üzleti 


ZERÁUK KVA 


jelent meg, és ennek remél- 

hetően több kedvező hatása 
is lesz: az árak csökkennek, a ter: 
mékek mindenhol ugyanannyiba ke- 
rülnek, csökken a színfalak mö. 
ött előre eldöntött ügyletek esélye. 
Mindez a májusban beindult, a be- 
szerzési folyamatot lerővidító GPP. 
elektronikus pinc érdemeként fogal- 
mazódik meg. 

A Global Group. Purchase Pro- 
gram (GGPP) néven elindított válla- 
latközi kereskedelmi rendszer ma. 
gyarországi forgalmazója, a GPP 
Hungary Kft. ez év májusában elin- 
dított kereskedelmi portálján gyor- 
san és olcsón találkozhat a nagyi 
reskedelmi termékek kereslete és kí- 
nálata. .A rendszerrel a kereskedő 
cégek tetemes költségeket takarít- 
hatnak meg beszerzéseik során 
ismertette Burián Zoltán, a kereske- 
delmi rendszer technikái karbantar- 
tását és üzemeltetését végző Haítec 
Magyarország Kft. üzletfejlesztési 
igazgatója, majd hozzátette; a leg- 
borúlátóbb becslések szerint ís jó- 
vőre a portál 20. milliárd forintos 
forgalmat fog lebonyolítani, jalen- 
leg 32-en vannak a regisztrált ügy 
felek, A koncentrált íntetnetes piac 
több szempontból is költségkímélő 
megoldás; megszűnteti a telefonos 
vagy faxos ajánlatkérést, csökkenti 
a keresési költségeket, rövidíti és 
automatizálja a beszerzési folyami 
tot, és — bármilyen szomorú is — 
munkahelyeket ís feleslegessé tehet. 
Amellett, hogy csökkenti az értőke- 
sítési területen dolgozók arányát, az 
elektronikus piac előnyeként üdvö- 
zölhetjük azt is, hogy segítségével 
a beszerzőknek nehezebb lesz saját 
zsebre dolgozniuk. 

Szembon a hagyományos árverési 
logikával, az inverz aukciós rend- 
szerben a vásárlók díkrálnak: a ke- 
resett termékekből és szolgáltatá- 
sokból beszerzési listát készítenek. 
és ennek egyes tételeit — vagy akár a 


H azánkban új kereskedési módi 


teljes listát — közzéteszik a portálon. 
Az eladók a rendszeren megjele- 
nő nyitott igényekre licitálhamak, s 
ennek eredményeként az eladási ár 


Mohai Gábor, az IBM Magyaror. 
szúg értékesítési igazgatója 


csökken, A vásárló az aukciós eljárás 
végén közvetlenül azzal az ajánlatot 
tevő céggel veszi fel a kapcsolatot, 
amelyik a legkedvezőbb árut, szál. 
Iítási. időt vagy egyéb szempon- 
tok szerint kiválasztott feltételeket 
nyújtja. (A vásárló. természetesen 
tetszőlegesen ís kíválaszthat ujánlat- 
tevőt) Mivel a rendszer fizetési 
szolgáltatási nem nyújt, a tényleges 
ügyletkötés már az árverési rend- 
szeren kívül történék. 

Az árverési folyamat indításakor 
a vevő a keresett terméket pontos 
leírással látja el, majd — ha igényei 
szerint — elhelyezheti a rendszer ál- 
tul felkínált kategóriák valamelyi. 
kében, meghatározhatja a vásárolt 
mennyiséget, az árverés időtarta- 


L nyitóárhoz hasonló 
elv alapján — az akruális árujánlatnál 
magasabb nem adható meg. A vá- 


sárló színtén folyamatosan figyelheti 


kapcsolatok létrehozásában és a vá. 


sárlók felé megnyilvánuló rezkció- ) 
idő csökkentésében játszik szerepet. ) 


Segítségével integrálhatók a vállala 
ton belüli műveletek, s ezek gyorsan 


üsszekapcsolhatók a beszállítók, az ! 


üzleti parmerek és a vásárlók folya 
matajval, 

Mindezekre a szoftvereszközökre 
lehet építeni a saját, illetve egy har. 
madik, webfejlesztó cég alkalmazá 
sat: a megoldások kialakításába be 
lehet vonni továbbá az IBM üzlet 
partnereit. 

Az optimális egyúttműködés ér: 
dekében a WebSphere szoítver tá. 
mogat minden főbb hardvert és apc 
rációs rendszert, közrük az OS/2-4. 
05/390-et, az IBM AIX-ot és AS/ 
400-at, a Sun Solarist, a HPJUX -et. 
a Microsoft NT-t és 2000-et, a No- 
vell NerWare-t, illetve a Linuxot, 
továbbá készen áll a Tivoli haszná: 

latára is. Az IBM egyébként nagy 


Pál Ferenc, a Webőpbere szoftver 
platform techaikzi tamáoszódja 


súlyt fektet a Wehőphere folyama 
tos fejlesztésére; a napokban jelenik 
meg az Applcztjan Server éz be 

zá kapcsolódó több term 
3.5-ös verziója, az év végére pedig a 


WehőSpherc-rel kapcsolaton manks 
lunokra, s erre több mint ! 
dollárt áldoz 


mulhárd 


Mártonffy Arrála 


KÖZVETÍTŐT! 


az árverési eljárást, és bármikor el 
fogadhat egy már megjelent ajánla 
tot, vagy indokolt csetben akár töről- 
heti ís az aukciót A rendszer nem 
emel belépési korlátokat a szereplők 
elé a vásárlók számára az árverés 
ingyenes, az eladóknak pedig csak a 
megkötött üzletek után fizetnek ju 
talékot. A rendszer használata nem 
igényel többet egy böngészőnél. 

Nem elhanyagolható kérdés a biz. 
tonság sem. Balogh Anila, a GPP 
Hungary ügyvezető igazgató 
mondta, hogy a portál használatá. 
hoz a belépőknek regisztráltatniuk 
kell magukat, és ez sokkal többet je. 
lent az intemeten megszokott cím és 
név megadásánál: a GPP csak akkor 
ad kereskedelmi jogosultságot a be- 
lépőknek, ha a cég más — lapunknak 
meg nem nevezett információs — 
forrásból is meggyőződik az adatok 
valódiságáról és a belépő hítelessé- 
géről. A tranzakciókat jelszó és az 
nosító védi, az ügyfelek azonosítá- 
sához intelligens kártya. illetve ujj- 
lenyomat-olvasó ís használható. 

Az eseti beszerzésekhez képest a 
GPP komolyabb érdeklődést vár a 
nagyobb cégektől: a hangsúlyos 
szerepet játszó, legtöbbször multi- 
nacionális cégek ugyanis erőtelje 
sen érdekeltek beszerzéseik ració- 
nalizálásában, és erre a GPP által 
ajánlott rendszer lehetőséget kínál 
Továbbá a nagyobb cégeknek min- 
den eszközük megvan ahhoz, hogy 
beszállítóikat az online csatomákra 
tereljék. Ezzel több legyet ütnek 
egy csapásra; a beszerzési folyamat 
olcsóbbá és automatizálttá válik, és 
— a webes felület nyitottságának kö- 
szönhetően — több ajánlat közül is 
"válogathatnak. A GPP a gyü 
"mukciós területen kívül rendelkezik 
Zár területekkel is, ezek egy-egy 
Dagyobb volumennel bíró vállalat 


ki. Ma egy építőipazi 
kapcsolatban. de te 


Í a gép- és szerelőips 


] dv. 


amilyen egyszerű 
Techn 
lyes beruházás 
Piaci folyamatos 
mek számos fela 
És emellett nagy lán 


pi 2. e 
legfeljebb évi 6 perces nem terve 
zen Icállásra készítették fel. A rend 


szer az IBM megoldására épü 
szaftvereit tekintve a Haitec kivite. 


szinte teljes skáláját, Apache 
kiszolgálót, valamint Visual 
mékeket választottak. 

Mohai Gábor. az IBM Magy 
ság értékesítési igazg 
a GPP elektronikus piaca három 
vállalat együttműködésének 
ményeként jött létre. A GPP egy 
sült államokbeli anyavállalatárak 
IGGPP) tulajdonosa, az Intemet 
Business Intemational Corp. és az 
amerikai IBM közötti kapcsolatot 
kihasználva együtt kerestek lehető. 
séget elsősorban kis- és középválla 
latokat célző kereskedelmi portálok 
kialakítására a közép-kelet-e 
térségben. Előzetes becsléscik sze 
rint Magyarországon volt érdemes 
az első portált kialakítani, és a ki. 
Vitelezéssel a Haítec Kft.-t bízták 
meg. Terveik szerint a rendszert 10- 
vábbviszik Csehország és Lengyel 
ország felé is — ugyanezzel az együtt 
működési szisztémával: a GGPP 
helyi leányvállalata üzemelteti az 
IBM-termékekkel megvalósított por- 
tált, a kivitelezőt az IBM helyi vál. 
Talata keresi, és marketingtámoga- 
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ondolatolvasó 


1998: 10 000 szórólapot terjesztett barkácsáruházáról 
Kevés visszajelzést kapott 


1999: Bevezetett egy IBM üzleti intelligencia-megoldást, amelynek 
segítsügével meghatározta, kik a legfontosabb ügyfelei. 


2000. január: Már csak a 700 legjelentősebb vásárlónak küldött. 
levelet, mégis 5096-kal növekedett a. profitja. 


Az e-business megváltoztatja az üzleti életet. 


Az üzleti adatok 8096-a soha nem kerül elemzésre. Így je- 
lentős mennyiségű értékes információ elvész — vásárlói 
szokások, vevői preferenciák. 

Szeretné jobban megismerni ügyfeleit? 


Az IBM üzleti intelligencia-megoldások, mint az IBM Visual 
Warehouse, az ÍBM DB2 Olap Server vagy az IBM 
Intelligent Miner, segítik az ügyfelekről meglévő adatok 
rendszerezését, analizálását. Így olyan értékes informá- 
ciókhoz juttatják Önt, amelyeknek birtokában valós 
vásárlói igényeken alapuló üzleti döntéseket hozhat, és 
fellendítheti az értékesítést. 


Szeretné megtudni, mit tehet az Ön cégéért az IBM? 
Hívja a 06 40 200 156-os kék számot, vagy látogasson el 
az ibm.com/bi honlapra. 


gyzet véde M "all 


kitaposásában a Novotradc R(- 

nek: az 1988-ban alapított cég 
az első olyan részvénytársaság volt 
a második világháború után, ume- 
lyet még a régi, 1878-as társasági 
törvény szerint hoztak létre. A ki 
lencvenes évek előjére szercágazó 
holdinggá alakult, s ennek mij strar 
tégiája már az elektronikus kereske- 
delem felé mutat, E atratógia jegyé- 
ben hozta létre a Novotrade az IBM 
Magyarországi Kíl. technológiai se- 
gítségével és a Magyar Posta logisz- 
tikai részvételével az elsó magyar 
elektronikus  vállalatközi könyvke 
reskedelmi rendszert, 

Nem véletlen, hogy a Novotrade 
választása a. könyvkereskedelemre 
esett — mondja Knovíts Jenő elnöki 
tanácsadó,  projektvezető: a rész- 
vénytársaságnak évtizedes tapaszta- 
lata van a könyviparban, érdekelt a 
Kkönyvkiadásban és a nagykereske- 
delemben, is, Bennfentes helyzete 
folytán a Novotrade ismerte az ípar- 
ág sok nyűgét és baját, és amikor 
tervezni kezdték az elektronikus 
könyvkereskedelmi rendszert, továb- 
bi információgyűjtésbe is kezdtek. 
Több nehézséggel is küszködnek a 
piaci szereplők. Az egyik a bizomá- 
nyosi rendszerű értékesítés tűlságosan 
nagy szerepe: a kiskereskedő csak 
akkor fizet, amikor ténylegesen el- 
adta a könyvet, így gyakorlatilag a 
kiadók finanszírozzák a teljes ellá- 
tási láncot. Ezzel szemben viszont 
semmilyen érdemi információhoz 
nem jutnak a piacról: nemhogy az 
igényekről nem értesülnek, de jó- 
formán azt sem tudják, küpható-e 
még egysegy könyvük a kiskereske- 
delemben. A kereskedők is infor- 
mációhiányban szenvednek, hiszen 
nem értesülnek az újdonságokról, és 
a beszerzés is nehézkes számukra, 
különösen vidéken. 

Ezen az áldatlan helyzeten akart 
változtatni a cég. Elhatározta, hogy 
olyan elektronikus piácot hoz Jét- 
re, amely versenysemleges módon 
kínál információkat, pénzügyi biz- 
tonsággal kiegészített értékesítési 
És vásárlási lehetőséget, valamint a 
mindezek mögött álló szervezési és 
logisztikai hátteret az iparág összes 
szereplője. számára. A Novotrade, 
hogy a részrehajlásnak még a lát- 
szatát ís elkerülje, kész megválnú 
könyvipari érdekeltségeitől is. A 
holdinghoz a jövőben . egyetlen 
olyan vállalkozás sem fog tartozni. 
Amelyik felkelthetné annak gyanú. 
ját. bogy monopolszerepre törnénk" 
7 hangsúlyozta Kunovits Jenő. 

A Navotrade. nem volt. könnyű 
helyzetben, mert hasonló kezdemé- 
nyezés még nem volt Magyarorszá- 
£0n — kapcsolódott be a beszélge- 
tésbe Suhajda Attila, az IBM Ma- 
gyurországi Kít. munkatársa, pro. 
jektvezető, Ekkora méretű, ilyon 
széles kört átfogó B2B elektronikus 
kereskedelmi rendszer egyetlen ipar- 
Ágban sem született még itthon. Ab- 
ban ís egyedülálló ez a vállalko- 
7ás, hogy a hasonló nyugat-európai 
És plánc amerikai megoldásokkal 
Szemben nem előzte meg egyfajta 
organikus fejlődés, A nyugati cégek 
többsége. rondszerint fokozatosan 
merül el az elektronikus keronke- 
elem világában: kezdték még haj. 

az EDI-vel, aztán jött az 
Miermetes jelenlét, először csak sta- 
"ikus infomációval, majd egyre több 


w tapasztalata a. járatlan utak 


s 


dinamikus tartalommal, míg végül 
megjelentek és beépültek a tranzak- 
ciós lehetőségek ís. A Sunbooks és 
a rendszerhez. csatlakozó magyar 
cégek többsége nem járta végig ezi 
az utat; mondhatni egyből fejest 
ugrottak a mélyvízbe, tette hozzá 
Suhajda, 

Hosszú ideig érlelődött az üzleti 
koncepció is, hiszen olyan vállalko- 
zást, olyan üzleti folyama 
tokat készültek létrehozni, § 
amelyek korábban nem lé- 
teztek, Ezért informatikai 
céget is csak akkor vontak 
be a munkába, amikor a 
folyamatok . definiálásban 
eljutottak egy olyan színt- 
re, ahol ennek a lépésnek 
már volt értelme, Teljes 
körű . informatikai rend. 
szerre írtak ki tendert: a 
leendő szállítónak kellet 
biztosítania a hardvert, a 
szoftvert, a fejlesztéseket 
és a későbbi szolgáltatá- 
sokat egyaránt. A tender 
egyszerre volt részletes és 
nagyvonálú: pontosan leír- 
ta a támogatni kívánt üzleti folya- 
atokat, részletesen definiálta azo- 
kat a felületeket, amelyeken keresz- 
túl a rendszer a külvilághoz kapcso- 
lódik. A hardverplatform, a szoft 
verelemek tekintetében ugyanakkor 
semmilyen különleges megkötése 
nem volt a Novotrade-nek, hacsak 
azt nem tekintjük annak, hogy min- 
denképpen világszínvonalú, a világ- 
ban több helyen sikeresen működő 
megoldást akartak. 

Az IBM azért lett a tender győz- 
tese, mert az általa ajánlott architek- 
túra mindenben megfelelt a mi üz- 
leti koncepciónknak és folyamatter- 
vünknek — magyarázza döntésüket 
Kunovíts Jenő —, másrészt olyan ki- 
próbált üzleti megoldásokat javasol- 
tak, amelyek már sok helyen bízo- 
nyitottak", A nagyvilágban már sok 
hasonló jellegű és nagyságrendű 
rendszer telepített az IBM, ráadásul 
az ár, a határidő és a megfelelő 


KÖNYVSIKER 


szakmai háttér tekintetében ís meg 
felelt az ajánlata. 

A közös munka az üzleti folya 
matok továbbgondolásával és infor- 
matikat leképezésük előkészítésével 
kezdődött — folytatta Suhajda Attila, 
Kiderült, hogy egyes, a Novotrude 
által tervezett folyamatokra mégr 
sem, másokra pcdig másképp lesz 


szükség, Mindez abból adódott. ! 


Kunovíts Jenő elnöki tanácsadó, projektvezető és Suhaj- 
da Attila, az IBM Magyarországi KfL munkatársa 


hogy nem volt előzmény, egy mű- 
ködő cég, amelynek tapasztalataira 
támaszkodni lehetett volna, ezén a 
tervezési fázis az átlagosnál több 
időt vett igénybe. A rendszer meg- 
valósításához alkalmazott eszköz, a 
NerCommerce (újabb nevén Web- 
Sphere) számos előre definiált üz- 
leti folyamatot tartalmaz, de ezeket 
a Sunbooks speciális igényeinek 
megfelelően — meglehetősen. sok 
munkával — át kellet szabni. Ké- 
sőbb kiderült, hogy érdemes volt 
ennyíre alaposnak lenni a tervezési 
fázisban, mert amikor a tényleges 
implementációra került sor, a fej- 
lesztők rekordidő — négy hónap — 
alatt készítették el az alkalmazást. 

A teljes rendszer IBM-hardverek. 
re és -szoftverekre épül, kivéve az 
SBS integrált vállalatirányítási rend- 
szert, amelyet a Schwar System 
kódjának továbbfejlesztésével és in- 
tegrációjával készített el a Magic 


Onya Kft. A hardverplatformot nagy 
teljesítményű, erősen méretezhető 
RS/6400 kiszolgálók adják. 

Maga az elektronikus kerexkedel- 
mi rendszer a szintén rugalmasan 
bővíthető IBM WebSphere — ezt 
érik el az iniemeten kercszmül a 
kiadók és a kereskedők -, alarta egy 
Lotus Dornino Go webkiszolyáló 
működik; az adatbázis-kezelő DB2. 
Igen fontos eleme a rendszemek az 
MOScrics üzénettovábbító szoftver, 
amely egyrészt a WebSphere és az 
SBS DB2 adatbázisai közötti kom- 
munikációt bizrosítja, mis- 
részt a feladatot 
látja el a Posta Oracie ala. 
pú WBS logisztikai rend- 
szere felé is. 

Természetesen az IBM 
különös gondot fordított a 
biztonságra. Többszörés vé. 
dőgátrendszer védi a Sun 
books renászerét az ille- 
féktelen behatolóktól. A 
felhasználók csak a Web- 
Sphere felülettel találkoz- 
nak, a védógátak pedig 
úgy vannak beállítva, hogy 
csupán a minimális kom. 
munikációt engedélyezzék, 
belülről pedig egyáltalán 
nem lehet imtemetezni, t0- 
vább csökkentve a támadási felü. 
letet. Mindenki saját felhasználói 
azonosítót és jelszót kap; ez utóbbit 
az első bejelentkezés után kötelező 
megváltoztatnia. Arra ís gondot ket. 
lett fordítani, hogy a felhasználók 
csak a saját adataikat láthassák a 
rendszeret: szaki sem tud a többiek 
adataihoz hozzáférni. További biz- 
tonsági intézkedésként a teljes adat- 
forgalmat, minden mozgó adatot tt. 
kosítanak a forrás és a cél között 
Az összes tranzakciót naplózzák, a 
történések. nyomon követhetők és 
visszakeresbetők, hiszen a tranzak 
cióknak ítt jogi következményei 
vannak. 

Suhajda Attila kiemelte, hogy az 
IBM a Sunbooks projektben kizáró- 
lag magyar fejlesztőkkel dolgozott, 
és hazai fejlesztésű, a jogszabályi 
változásokat azonnal követő pénz- 
gyi rendszert integrált az alkalma- 
zásba, így minden komponensnek — 


a handveretemektől sz. sikalmazott 
szoftverekág — tuztoátbztó a helyi 
támogatása. 

Számos előnnyel jár a rendszer 
használata mind a kiadók, mind a 
kereskedők számára. A kiadók meg- 
szabaduíhatnak a logisztika meg 
annyi költséges  felndatától: ha 
könyveiket a Posta központi rak- 
tárába szálítják. tovább már nincs 
fondjuk a megrendetészk teljesíté 
sével. mert a csomagokat 2 Posta 
bárhova el mudja jurtztmi Ugyanez 
az clóny a vevőt oldalon is jelentke 
21: a könyvek. amelyeket korábbas 
esetleg tucatnyi különböző bely 
kellett beszerezm, most egyetlen 
helyről, az imezneten keresztál. éj 
jel-nappal  megrendeihetők, és ar 
áru másnap már meg is érkezik 
Külön költség nélkül 

Mindehhez járul a már említen 
pénzügyi biztonság. A Sunboaks 
külön szerződik a kereskedőkkel és 
4 kiadókkal, és a kettő közötti pénz 
mozgás független egymástól Vagy 
ús ha kiment egy megrendelés, a 
kiadó akkor is az előre megállapított 
időben megkapja a pénzét, ha az 
adot kereskedővel a Sunbaoks eset 
leg csak hetek múlya számol el, E. 
zel komoly pénzek szabadulhatnak 
fel a kiadói oldalon, és ezeket új 
könyvek megjelentetésére lehet far 
dítani. A kereskedők egyaránt fizet 
hetnek átutalással és postai utánvét 
tel. Az elektronikus fizetésre egy 
előre nincs lehetőség. de az elnöki 
tanácsadó  szenmt már dolgozrak 
ennek kiépítésén: folynak az előké- 
szító tárgyalások 

Eddig több mint kétszáz kiadó és 
mintegy háromszáz kiskereskedel 

mi egység — köztük az összes ma- 
) gyarosszági típermarketlánc — csat 
lakozott a rendszerhez. A forgalom 
attól is függ. hogy a kiadók milyen 
gyonan töltik fel könyveik adatat 
val a rendszert. Kunovits Jenő min 
dencsetre arra számít, hogy ez év 
végéig a Súnbooks elektronikus 
rendszere 2-2.5 milliárd forintos 
forgalmat bonyolít le, és ez nem is 
olyan kevés. hiszen 1999-ben a 
könyvpiac összforgalma 33 milliárd 
forint körül alakult 


Sch. A. 


SZEMÉLYRE SZABOTT AJÁNLATOK 


mmár több mini két éve tevé. 
kenykedik a hazai piacon a Bri- 
coStore, a francia tulajdonú bar- 
kácsáruház-lánc. Négy . áruházban 
Évente több százezer vevől szolgál 
tak ki, és több milljárd forintos for- 
almat bonyolítanak le. Ennek során 
már összegyűlt annyi adat — mint- 
egy másfélmillió tranzakcióról — 
amennyit a cég érdemesnek és al. 
kalmasnak ítélt arra, hogy fejlett 
módszerekkel elemezze a működés 
további javításának elősegítésére, 
Már 1998 elejétől van törzsvás 
sárlói programja a BricoStóre-nak 
a vásárló, kérésére, kap egy kártyát, 
ezzel átlagosan 2-5 százalék közötti 
kedvezmény jár. Semmit mást nem 
kell tennic a kedvezmény igénybe- 
vételéért, mint egy olyan kis kérdő- 
ívor kitölteni, amelyben néhány im- 
formációt ad magáról — mondta He- 
rendi Miklás informatikai igazgató. 
Ennek az akciónak köszönhetően 
ix összegyűlt annyi adat, amennyit 
már mindenképpen érdemes volt 
fejlett informatikai eszközök segít 
ségével elemezni. Tulajdonképpen 


éppen az volt a probléma, hogy túl 
sok volt a nyers adat. A legelső pil- 
lanartól működött a törzsvásárlói 
rendszer, ezért minden tranzakció. 
ről — azaz vásárlásról — megvolt 
minden. adat: mely nupon, mely 
percben, melyik boltban, mit és mi- 
lyen összeállításban vett a vásárló, 
hogyan fizetett, esetleg milyen hi. 
telkonstrukciót vett igénybe, sőt har 
törzsvásárlói kártyáját használta, ezt 
az egészet egy történelmi szálra" is 
fel lehetett főzni, 

Van egy érdekes paradoxon a 
kereskedelem fejlődésében: minden 
azt a célt szolgálja, hogy a vevőt 
a lehető. legjobban szolgálják ki. 
ám eközben személytelenné válik a 
kapcsolat, és mind kevesebbet tud. 
nak a megnyerni kívánt vásárlókról. 
A hípermarketeknek a világon min- 
denütt az a stratégiájuk, hogy va- 
amennyit visszahozzanak a szemé- 
lyes kiszolgálásból: ehhez azonban 
tudni kell, hogy mi tetszik a vevő- 
nek és mi nem, mit szeretne és mit 
nem, Amennyiben személyre sza. 


bon szolgáltatásokat akamuk neki 


kínálni, akkor érteni kell, hogy mit 
"miért tesz, erre viszont csak a tevé. 
kenység alapos elemzése után lehet 
következtetni. 

Ilyen előzmények után, januárban 
vágott bele a BricoStore üzletüntel: 
ligencin-rendszerének . megvalósítá- 
súba. A legfontosabb célkitűzés az 
ügyfelek jobb megismerése volt: a 
vevőket viselkedésük. vásárlási szo- 
kásaik alapján akarták kategorizál- 
ni, jellemző ügyfélcsoportokat meg. 
huározni, hogy a korábban ís alkal - 
mazott legfontosabb napi gazdasági 
mutátószámokat ilyen bontásban ís 
megvizsgálhassák. A murikához az 
IBM eszközeit választotta a cég. 
részben azért, mert az adatok is egy 
AS/A00 rendszeren voltak, részben 
Pedig azért, mert meggyőződtek a 
rendelkezésre álló TRM.szoftverek 
előnyeiről. 

Első lépésként egy  adortárház 
kiépítésébe fogtak bele: erre min- 
denképpen szükség volt, hogy ne 


a nyers adatokon kelljen a további 
elemzéseket elvégezni, Emiatt volt 
magy jelentőségű az az adatmodell], 


amelyet az IBM Makoro iparágspe 
cifikus megoldása nyújtott. A Ma. 
kor legfontosabb előnye abban állt. 
hogy sok száz bevezetés tapasztala 
tát sűrítve lerővidítette az adattárház 
kiépítéséhez szükséges időt: olyan 
kündolási alapot kínált. amire aztán 
már fel lehetett fűzni a BricoStore 
követelményeit Sokat segített ab 
ban ís. hogy milyen részletezettség- 
gel érdemes felvenni a tinzakciós 
adatokat az adattrárházba. Jó példa 
erre a fizetési módnak a kérdése, 
említette Herendi Miklós: a könyve- 
lés miatt ennek minden apró részle- 
te rögzítve ván, így nagyon ritkán, 
de akár az is előfordulhat, hogy agy 
tranzakció esetében 3-4 fizetési mód 
ís szerepel. Egyértelmű. hogy egy 
lekérdezési céllal összeállított adat. 

tárházban ennyi részletre semmi 
szükség nincs, sőt zavaró lenne; épp 
elég annyit tudni, hogy mi volt a 
legjelentősebb Szetési mód. Ugyan- 
ennek az ellenkezője is előfordult 
voltak olyan területek, ahol az adat 

modell azt javasolta, hogy valami- 
ről érdemes többletinformációt sze- 


nezni, mert előbb vagy utóbb úgy- 
ís lesz rá igény. Végső soron a 
Mukoro adatmodelljét 90-OS szára 
lékban átvette a BricoStorw; olyas; 
miket tagytak ki belőle, mint a fő- 
osztály. és osztályszíntű lekérdezés, 
mert ez az áruházlánc gyakoclatá- 
ban nem értelmezhető. 

Ezzel párhuzamosan megkezdő- 
dött egy adatbányászati munka is. 
Az adattárház adatmodelljébe előbb- 
utóbb be kellett építeni az ügyfélka 

-góniákat, ezt viszont csak úgy le- 
het, ha a meglévő adatok alapján fol- 
állítanak ilyeneket. Erre szolgált ez 
az adutbányászati tevékenység, amo- 
lyet szintén IBM-eszközökkel vé: 
geztek. Májusra ki ís alakult az ügy 
télszegmentáció. és ennek eredmé- 
nyei bekerültek az adattárházba ís. 

Három szinten, három módszerrel 
lehet elemezni az adattárházban 
meglévő adatokat. Az egyik az űz. 
leti elemzőké, a marketingeseké és 
mindazoké, akik részletes informá 
ciókra kíváncsiak. Az IBM által 
ajánlom Business Objocts szoftver 
segítségével a teljes adattárházban 
lehet lekérdezéseket  végrehajtaní; 
czek lehetnek ismétlődő, eltárolt le- 
kén lyen értelemben jelen. 
téskészítő szoftverként ís viselkedik 


a Business Öbjecb), de bármikor 
készíthetők új szempontok alapján 
ad hoc lekérdezések. I persze nem 
árt az óvatosság és a felkészültség, 


Molnár Attila, az IBM Magyaror- 
szág üzletűintelligencia-szakértője 


figyelmezteten Molnár Arríla, az 
IBM Magyarország üzletüntellígen: 
cia-szakértője, hiszen ha szerencsét- 
lenül választják össze a lekérdezési 
kritériumokat, akkor az soha az 
) életben le nem fut. A lekérdezések 
] eredménye már sokféle formában 
feldolgozható; a Business Objecis 


INTERNETKÁVÉZÓ ÉS 


vratórő tervei vannak a Fo- 

tex-csoporthoz tanozó FO. 

TEXNet Kft-nek az intemet 

tel kapcsolatban kisebbfajta inter: 

netes forradalmat akamak előkészi: 

teni. Ebben aktívan támogatja őket 
az IBM Magyarországi Kft. is. 

Több pillére is van a FOTEXNet 
stravégiájának, tudnik meg Acsády 
Pérerről. aki a cégnél a szolgálta- 
tásfejlesztésért fe zt létre 
akarmak hozni egy akkora webes 
áruházat, amekkora nemcsak Ma- 
9 on, hanem az egész kö. 
-carópai térségben is párját rít 

vetően a Fotet-csoport- 


reskedeimi táncok 
ékát szeretnék ilyen mó- 
0 is kínálni: helyet kapnak benne 
ták. a videokazetták. 
ek, a számítástechni 


aCD-kak 


5. valamint ajánuék-. virág 
küldő szolgáltatás. Május 
25. óta próbalizemben működik az 
után nyínak benne 


ban ugyancsak köezneit 
a kereskedelmi 
portálnak, amelyik az áruház előte 
réber" helyezkedik majd el. és há. 
rem nagyobb területre lehet majd 
osztani. tette hozzá Porkcláb Pérer. 
Egyrészt terveznek móduszotgálta 
tást, ahol a nagy online éx papír ala. 
Pú sajtótermétekből  szemelgetné- 
nek, de csak porzálként, azaz szját 
tartalom nélkül. Másrészt kínálná 
nak minden olyan ingyenes szolgál- 
tazást, amelyek nélkül egyre nehe 
zebb elképzelni a portálokar: ingye- 
nes e-mail, webiaptárotás és így to. 
vább. Végúl a harmadik terület még 
újnak mondhasá: 30-25. többnyire 
logikai játékot akarnak elérhetővé 
tenni a weben keresztűl, hogy a fel; 
használók akár a mesterséges intel. 
Nigencia, akár egymás ellen próbára 
tegyék tudásukat Ez a funkció ek- 


tóber-november tájékán válik majd 
elérhetővé. 
Mindez eredetileg sokkal kiscbb 
( léptékben. indult, mondia Acsády 
) Péter. 1999 augusztusában még csak 
arról volt szó, bogy a hangleme- 
ket, kazettákat értékesítő Fotex 
Records online boltját valósítják 
meg. Már be is szerezték az elektro: 
nikus kereskedelmi szoftvert — az 
Erba 96 Kf. által fejlesztett és a sz- 
ját igényeik szerint átalakított Store. 
Wizard programot -, és folyt az áru 
feltöltése, amikor a cég vezetése 
merész koncepcióváltással úgy dön. 
tön, hogy átfogó kereskedelmi por 
tált kell kiépíteni 
A fent említet terveket viszont 
nem lehet megvalósítani komoly 
technológiai partner és az általa bíz. 
tosított teljes körű megoldás nélkül. 
Két dolog ís az IBM Magyaror- 
szági Kft. felé indította a FOTEX- 
Netet. Már a kezdeti áruházat is 
IBM-banivereken kezüték kiépíteni, 
egyűttműködve s Laurel Kft-vel, az 
IBM űzteti partnerével. A folyama: 
tsa bővülő áruház közel tucatnyi 
Netfiníty kiszolgálón fut, és Porko- 
láb Péter szerint eddig semilyen 
zondjuk nem akadt a biztonsággal 
és a megbízhatósággal, A folya- 
atos. működés egy elektronikus 
kereskedelmi rendszernél legalább 
olyan fontos, mint az intemetkap- 
csolat — mondta —, és a Netfinityk 
addig a legteljesebb mértékben be 
váltották a hozzájuk fűzött remé- 
nyeket." A másik tényező az volt, 
bogy a koncepcióváltás után a két 
vállalat a legmagasabb színten vette 
fel a kapcsolatot: találkozott egy 
mással Várszegi Gábor, a Fotex 
igazgatóságának elnőke én Herbert 
Gerber, az IBM Magyarország ve- 
zérigazgatója. Kiderült, hogy mind- 
két cég lát fantáziát az együttműkö. 
déshete az IBM számos területen 


Hosszú távú együttműködésben 
fondotkodik a két cég. de a közös 


ura ís képes, hogy mindennap auto- 
matikusan lefuttasson egy jelentést, 
és annak eredményét publikálja a 
vállalati intraneten. 

A második szint az OLAP-elem- 
zéseké. Abban különbözik az elő- 
zőtől, hogy nem két, hanem három 
vagy több dimenzióban ís elemez- 
hetővé teszi az adatokat, bonyotul- 
tabb vizsgálatokra adva módot, Az 
IBM DB2 OLAP Server , adatkocká- 
kat" állít elő, és ezek nagyon gyorsan 
elérhetővé tesznek egy aggregált, li- 
mitált adatkört. Az adatkockák élei 
a fontosabb gazdasági kategóriákat 
jelentik: megvannak közöttük a ré- 
giek — mint a termékcsoportok, for- 
gálom, átlagos kosár, vevőszám —, 
És ezekhez csatlakozott újként az 
ügyfélcsoport, A sokdimenziós koc- 
kában könnyen meghatározható 
€gy-egy érték, hiszen a kategóriák 
metszéspontjában ott van a keresett 
adat, Ezt a fajta elemzési lehető- 
séget eddig is használták a Brico- 
Storc-ban, most viszont már ügyfél- 
csopartonként is tudják vizsgálni a 
forgalom megoszlását. 

Végül a harmadik szint már ismét 
adatbányászat; erre az IBM Intel- 
igent Miner for Data szoftverét al- 


kalmazzák. In a feladat további ösz- 


szefüggések keresése az adattómeg- 
ben: azt vizsgálják, hogy bizonyos 
előfordulások véletlen művel-e, vagy 
van mögöttük valami okszerű kapc 
csolat. Ezt lehetne a tranzakciós 
rendszeren ís végezni (mint ahogy 
az adattárház kezdeti feltöltésekor ís 
tették), ám nem érdemes: az adat 
tárházban már benne van mindaz a 
lényeges adat, amelyek között értel- 
me van további összefüggések ke- 
resésének; a tisztogatott, szűrt ada- 
toknak köszönhetően. a. munka. ís 
gyorsabb így. Az Intelligent Miner 
használata már komoly statisztikai 
képzettséget tételez fel — noha keze- 
lése egyszerű -, ezért a BricoStorc 
nem ís saját munkatársait ülteti oda 
mellé, hanem az IBM munkatársait 
bízza meg ezzel a feladattal, A gond 
nem is elsősorban az összefüggések 
felderítésével, hanem azok értelme- 
zésével van, mondta Herendi Mik- 
lós, és egyből hozott ís rá egy pél- 
dát Tegyük fel, hogy kiderül: egy 
bizonyos árut a vásárlások 1 száza- 
lékánál vesznek a vevők; ez már 
eléggé nagy szám ahhoz, hogy szig- 
nifikáns. lehessen. Az is kiderül, 
hogy ennek az árucikknek a vásárlá- 
sa 50 százalékban maga után vonta 
égy másik áruféleség vásárlását is. 


A köznapi bölcsesség azt mondatná, 
hogy azért veszik B-t ír, mert meg; 
vették az A-t. Az Intelligent Miner 
viszont a bonyolult algoritmusaival 
kí tudja mutatni, hogy ítt csak véle 
len egybeesésről van szó, ami azén 
fordulhat elő, mert mindkettőt na. 
gyon gyakran veszik, vagy tényleg 
van valami ok-okozati összefüggés, 
Nem éppen a barkácstermékek kö. 
réből vetr példával illusztrálva: tejet 
nem feltétlenül azért vesznek u bolt. 
ban, mert kenyeret ís vettek, banem 
mert mindkettő alapvető élelmiszen 
típlít viszont feltehetően azért vásá- 
tolnak, mert vesznek csavart íg, 

A tranzakciós adatok mellett tér. 
informatikai információkat is ele. 
meznek az adattárházban: az Arc. 
View segítségével olyan kérdésekre 
kapnak választ, hogy milyen mesz- 
sziről hajlandók utazni u vásárlók, 
másképp költenek-e azok, akik kö. 
zelről jönnek, és másképp-e azok, 
akik messzíről érkeznek, és így to- 
vább. Az ingyenes katalógusok ter- 
jesztését ís a térinformatikai adatok 
figyelembevételével végzik; komoly 
költségtől kíméli meg a céget, ha ki; 
derül, mely lakókörzetekbe felesle- 
ges eljuttatni a szóróanyagot, 

Sch. A. 


E-KERESKEDELEM — MÁSKÉPPEN 


munkát kis lépésekkel akarták el- 
kezdeni. Még a webes áruháztól tel- 
jesen függetlenül három  intemet- 
kávézó kialakítását tűzték ki maguk 
elé első célként. Fz az első megmé- 
rettetés az IBM számára, mondta 
Pálfi Sarolta, az IBM szolgálta- 
tásértékesítési képviselője: a Fotex 
ezen a projekten teszteli, hogy az 
IBM milyen gyorsan, milyen mun- 
kamódszerekkel dolgozik, egyálta- 
lán, mennyire képes átültetni a gya- 


törekszik, és jól szeretné pozicio- 
nálni magát a konkurenciához ké- 
Pest, akkor ennél jóval tőbbre van 
szükség. Az IBM arra vállalkozott, 
hogy kidolgozza az intemétkávézó 
működési kereteit, a koncepciót, és 
részt vállal a működés elindításá- 
ban. Saját nemzetközi tapasztalatai 
ra is támaszkodhatott: Svájcban a 
helyi IBM-leányvállalat már kiépí- 
tett és beindított egy hasonló ínter- 
netkávézót. Azt mintaként felhasz- 


Pálfi Sarolta, Acsády Péter és Porkoláb Péter 


kortátba mindazt. amit az elektron 

kus kereskedelemről évek óta hír 

det. A FOTEXNet Kft. tevékenysé. 

étől egyébként nem idegen az 
intemetkávéző működtetése, tette 
hozzá Porkoláb Péter: számos olyan 
dologgal akarnak foglalkozni, ame- 
lyek közvetlenül nem kapcsolódnak 
az. elektronikus kereskedelemhez, 
de valamilyen szinten népszerűsítik 
az új médiát, segítik annak hazaú el- 
terjesztését. Tőrólmetszett internet 

szolgáltatóként (ISP) És intemetes 
médiaügynökségként ís meg akar- 
nak jelenni a piacon; ebbe a vong- 
latba illeszkedik az internetes kávé- 
ház is, amit jól tudnak majd haszno- 
sítani saját oldalaik. szolgáltatásaik 
bépszerűsítésére is. 

Egyszerűnek tűnhet egy internet- 
kávéző kialakítása kell néhány gép, 
intermetkapcsolat, és már csak a 
vendégeket kell várni. Pálfi Sarolta 
viszont úgy véli. bogy ha a POTEX- 


Net igazán népszerű szolgáltatásra 


nálva a magyar IBM itthon ís ha- 
sonló köncepciót valósíthatott meg; 
összeválogatták azokat a szoftvere- 
ket — köztük akár freeware-eket ís -, 
amelyeket érdemes a felhasználók 
rendelkezésére bocsátani. és ame- 
lyek elég vonzerőt jelentenek ahhoz. 
Dbogy becsábítsák az ügyfeleket. Vá- 
laszt kaphattak olyan kérdésekre ix. 
hogy mire kell feltétlenül figyelni a 
biztonsági rendszer kialakításánál, 
milyen apróbb fejlesztéseket érde. 
"mes megvalósítani. 

Számunkra óriási jelentőséggel 
bírt. hogy mögöttünk egy világcég 
Ált. mérhetetlen nemzetközi tapasz. 
talattal, amit bármikor igénybe ve- 
hetrűnk — emelte ki az együttműkö. 
dés egyik fontos aspektusát Acsády 
Péter. — Korántsem mindegy. hogy 
nem kellett még egyszer feltalál- 
nunk a meleg vizet." Az IBM arra ís 
figyelt, hogy az internetkávézók be- 


képernyővel ellátott IntelliStation 
munkaállomások kerülnek a pár hó- 
napon belül Budapest három pont 
ján is megjelenő kávézőkba. ,Ar- 
ra törekedtünk, hogy a technológia 
szele egyből megcsapja a belépő- 
ker" — fogalmazott Pálfi Sarolta. 

Lassan lezárul az intemetkávézók 
kialakítása, és sor kerülhet az együtt 
működés bővítésére, kiterjesztésére 
új területekre. Elsősorban az elekt- 
ronikus piac (e-marketplace) az, ahol 
a FOTEXNet számít az IBM segít- 
ségére. Az c-piacnak óriási fontos- 
sága van a FOTEXNet terveiben, a 
jelenleg használt StoreWizard azon 
ban nem ilyen feladatokra készült 
A jelenlegi funkcionalítást tökélete: 
sen biztosítja a szoftver, mondta 
Porkoláb Péter, de az új koncepció 
tükrében már kezdenek mutatkozni 
a szoftver korlátai. A jelenlegi 400- 
450 ezer árucikkel már amúgy is a 
legnagyobb StoreWizard alapú rend- 
szert üzemeltetik, garanciát pedig 
1 millió rekordig vállal a fejlesztő a 
termékre, Ezért akarnak már most 
elgondolkodni olyan megoldásokon. 
amelyek túlmutatnak a jelenlegi ké 
reteken. Itt kap lehetőséget az IBM; 
hogy bemutassa, milyen megoldásai 
Vannak az elektronikus kiskereske- 
delemre, és azon belül ís az elektro 
nákus piacokra. 

Az IBM a WebShpere Commerce 
Suite-ot szeretné megmutatni a FO- 
TEXNetnek, ezt teljes e-piaci köt 
nyezetbe lehet ágyazni. A tapaszta 
latok azt mutatják, hogy munka- és 
időigényes feladat felmérni, mekko- 
ra teljesítményű hardverre és szoft 
verre van szliksége egy adott cégnek 
az elektronikus kereskedelemhez; il 
külön szerencse — mondta az IBM 
munkatársa —, hogy a FOTEXNet 
már elérte azt a fejlettségi színtet. 
ahol már nagyjából meg tudja be 
cxülni a várható igényeket, A por 
tos helyzetfelmérésig azonban nem 
lehet tudni, hogy milyen IBM-esz" 
közöket fognak kínálni a Fotexnek- 


Schopp Attila 


SOK ADATOT TÁROLNI — VISZONYLAG OLCSÓN 


z IBM bv egyike a SAN 
(St ren Network) piacát 
uraló nagy gyártónak. 


és a VIJÁRPI 


Klein Jánost, az IBM Magyarország 
né kés kérdeztük. 


átszövi az informatika, úgy növek- 
szik a tárolt adatok mennyisége és 
fontossága ís, Ez a folyamat nem 
tegnap kezdődött, már az ügyvitel 
elektronizálása, majd a komplex ERP 
rendszerek bevezetése is egy-két év 
alatt megduplázta a cégeknél tárolt 
adatok mennyiségét. Ezt a folyamáa- 
tol megelőzte a PC-korszak, amikor 
a klasszikus nagygépes rendszere- 
ket felváltotta vagy legalábbis a hár- 
térbe szorította az ügyfél-kiszolgáló 
archítektűra, Az egyre növekvő adat- 
mennyiséget ennek megfelelően ál- 
ulában több. kiszolgálón elosztva 
tárolták/tárolják, . körülöttük . infor- 
mitikai szigetek" jöttek létre a vál; 
talaton belül. Rásdásul az elosztott 
rendszerek — vitathatatlan előgnyeik 
mellett — egy újabb problémát ís 
magukkal hoztak: a heterogenitást 
Az utóbti egy-két évben ez a 
nuktúra több oldalról is egyre tart- 
hatatlanabbá vált. Egyrészt több te- 
rületen vált szükségessé az infor- 


kort kornmunikáció dígítális útra te. 
Telése. (elektronikus levelezés, fel- 
jegyzések stb.) -, és főként az elekt- 
Tonikus kereskedelem megjelenése 
felgyorsította a tárolt adatmennyi- 
ség növekedését. Sok cégnél a dup- 
lázódáshoz már nem kell egy 

Az elektronikus üzletekkel 
ben alapkövetelmény, hogy éjjel- 
nappal nyitva tartsanak, költségeik 
podig akkor csökkenthetőek a leg- 
jobban, ha az így érkező megrende- 
lések bevezetése a vállalati informa- 
tikai rendszerbe (könyvelés, gyártás, 
raktár, logisztika stb.) nem, vagy csak 
minimális emberi beavatkozást igé- 
nyel, Ebből következik, hogy nerm- 
csak a webkiszolgálóknak, hanem 
az adattárolóknak is a nap 24 órájá- 
ban rendelkezésre kell állniuk. 

Egy másik szorító tendencia a 
kommunikáció felgyorsulásához kap- 
csolódik, amely lerövidíti az üzlet 

idejét. A piac, a vervenytár- 
sak vagy éppen a partnerek válto 
zásaira nem hónapokon; hanem he- 
teken vagy éppen napokon belül 
kell reagálni, a rendelkezésre álló 
információ alapján válaszlépéseket 
kell tenni. Az egymástól független 
— csak a helyi hálózattal Össze. 
kapcsolt — kiszolgálókon tárolt ín. 
formációkra támaszkodva ez egyre 
nehezebb, Ezek a szigetek az ügy- 
fél-kiszolgáló . archátektúra . termé. 
szetes vevolúciójával" jönnek létre, 


amelyet minden szigeten külön-kü- 
menteti állo- 


központosít 

lidálása, egy SAN rendszer üzembe 
állításával. A SAN nem olcsó. de 

felsorolt problémák mindegyikére 
megoldást jelent. Redundáns, hiba 
tűrő felépítése révén biztosítja a 
7224 órás rendelkezésre állást. A 
központosított mentés és menedzs- 


matika alkalmazása a cégen belül 
például a korábban papíron folyta- 


OLIMPIA, ! 


2 IBM Magyarországi Kft. — 
voli üzletág — munkatársát, 
Kungler Zoltánt a Tivoli rend- 
szerfelügyeleti . szoftverrenászerrel 
kipcsolatos újabb fejleményekről 
kérdeztük: újabb nagy rendszerbeve- 
7etésekről, valamint stratégiai, tech- 
nlógin, fejlesztési és üzleti válto- 
zásokról, 
Kungler Zoltán válaszában őt na- 
yobb témakörről beszélt: 
$ a Tivoli rendszerének alkalma- 
ásáról a syáney-i olimpián: 
$ a Tivoli az intelligens eszközök 
(TDA.k, kéziszámítógépek, majd 
€gy későbbi szakaszban a vásárlási 
Pontok, azaz POS-ek) felügyeletére 
és a WAP-os eszközök távíelügye- 
letére is kiterjeszti rendszerének ha- 
tkörét; 
$ a partnerkapcsolatok a Ciscóval 
és a Compagkal kötött. stratégizú 
"Szövetségekkel gazdagodtak; 
$ újabb modulok jelemek meg; a 
tároláskezelés éx szaftvertelepítés: 
Mk lsz új árazási modell alaki- 


A Tivoli rendszere több mint hét- 
"zer végpontot, 540 kiszolgálót, 84$ 
aktív hálózati eszközt fog távolról 
felügyelni, s ezzel segíti az olimpiai 


de egyre több gyakorlati problémát 
ús okoznak. Ilyen például a mentés, 


NTELLIGEN 


16 kódok telepítésében, színkronízá- 
lásában. Az elosztott monitorozó 
modul felügyelet alatt tartja a ki- 
Szolgálókat és folyamatosan a háló- 
zatot is, A központi eseményvezér- 
lés közpomilag kezeli majd a ki. 


ment révén csökkenti a költségeket. 
Mosulszerű. felépítésének köszön. 


telepítő modul, s azzal ezekre a hor- 
ozható eszközökre PC-ről, unixos 
gépekről (linuxosakról ís) központi- 
lag lehet mikrokódokat, alkalmazá- 
Sokat eljuttatni. Ez igen jól jöhet az 
olyan cégeknek, amelyek sok ügy- 


szolgálók. alkalmazások és hálózati 
eszközök riasztásait, és értesítést 
küld az érintett szakembereknek, 


d 11. 


Kungler Zaltán 


Ha a Tivoli jól végzi a dolgát 
Sydney-ben, akkor a nagyközönség 
talán. tudomást sem szerez a je- 
lenlétéről. A rendszeradminiszíráto- 
roknak azonban nagy könnyebbség 
lesz, mert az esetleges hibákról, rúl- 
terhelésről előre vagy legkésőbb a 
hitra megtörténtének pillanatában ér- 


texítést 


A Tivoli alkalmas a PDA-kban 
használatos szoítverek összehango- 


nőköt foglalkoztatnak, x az ügynö- 
köknek naponta kell az eladással 
kapcsolatos táblázatokat frissíteniük 
És karbantartaniuk. A. felügyelen- 
dő inteligens berendezések körébe 
egyre inkább beleértendők az Erics- 
son, a Nokia és a Motorola által is 
felkarolt WAP-os eszközök. A Ti- 
oli e-üzlet alapú új megoldása, a 
Policy Director már nemcsak a ve- 
zetékes, hanem a WAP-os eszközök 


ságát — ís felügyelheti. 

A Compag és a Tivoli ez év máju- 
sában bejelentette, hogy szövetség- 
re lép: a Compag az ügyfeleinek 
kínált NonStop Infrastructure Man- 
agement Solutions elektronikus üz- 
leti (távfelügyeleti. erőforrás-kihe- 
lyező, karbantartó stb.) megoldását 
a Tivoli rendszerére támaszkodva 
fogja működteti; a Tivoli piatform- 
ját választotta tehát a bonyolult 
hálózatok, összetett infrastruktúrák 
egységes kezelésére. Ehhez több 
mint 300 konzulránst képez ki, 202 

vezeti be ezt a megal- 
ást, s közel 40 ezer szakembert ta- 
nít meg a Tivoli telepítésére, az ez. 
ps kapcsolatos projektek vezetésére 

"a szolgáltatásadásra. 


lügyeleti eszközöket, 
szoftvereket fejleszt, készít, vagyis 


betően a vevő igényeinek megfelelő 
rendszer alakítható ki. amely ké- 


ról a kiszolgálók és a SAN közöm 
kommumikációs csatornákra kerül 
át. így a helyi hálózat válaszsdeje je- 
demtósen 


neúzsmentbe. A SAN lényegében a 
háromrétegű (! üzleti 


A jelenlegi előrejelzések a SAN-ab- 
kalmazások négy fő mozgatórugójá- 
nak (EPR, elektronikus kereskede- 
lem. úzleti dönt kiszol- 
gáló konszolidáció) növekedését 
feltételezik. Ezek együttes batása- 
ként 2002-te az 1998-as 125 mil. 
Miárd dollárról várhatóan 665. mil- 
liárdra nő ez a piac. 

A hazai tapasztalatok — mondta el 
Klein János - természetesen külön 
böznek a viágpiactól. Az elektroni- 
kus kereskedelem és vele az adat- 
mennyiség növekedése még nem 
igazán jellemző, A magyar vállal 
kozásokat inkább a költségrakaré 


kosság szorítja rá a központosított, 


ezeket a rendszereket azonnal be le- 

het illeszteni a Tivoli keretrendsze. 
rébe; a Cisco Works 2000 felügye- 
leti csomagba már bele is kerültek 
ilyen megoldások. A Cisco straté 
ai platformnak tekinti a Tivoli ke 
retrenászerét, és a Tivoli ís fejleszt 
olyan megoldásokat, amelyek jóval 
mélyebbre tekintenek, mint a szoká- 
505 leltárak: nemcsak a hardvert és a 
szoftvert térképezik fel, hanem az 
asztali gépeken kívüli aktív eszkö- 
zöket is — útválasztókat, hálózati 
eszközöket, A Tívoli Manager for 
Network Hardver szoftver 4-5-féle 
hálózatieszköz-gyártó berendezéseit 
kezeli: például tartalmaz egy . Cisco- 
árvilágítór" (Cisco Scanncr), és igen 
szorosan. együttműködik a Cisco 
Works 2000 megfelelő moduljaival, 
divolis" formátumban tárolja a 
Cisco hálózati eszközeiről megsze- 
rezhető valamennyi információt (a 
bővítőréseket, beállításokat ís). 

A Tivoli Storuge Manager táro- 
láskezelő megoldás az elosztott kör- 
nyezetben való adatmentésre szol 
Al; ebből egy új változat került for. 
galomba. a 4.1-es (az előzőnek 3.7 
Volt a verziószáma), Ebben műsza- 
Kilag az a legfőbb újdonság. hogy a 
Storage 


Jománykiszolgálók 
(különféle állománymegosztási el- 
Járásokkal) - közvetlen, ígen gyors 


Optikai csatomákon (azaz LAN-os 
adatforgalom nélkül: nem a napi 
feladatokat végző adathálózaton át) 
menti el a kiszolgálákról a szűksé- 
£es információkat. 

Febeuár 15-től a Tivoli új alapok. 


Ta helyezte árazási modelljét ez 


4c bírja el egy ilyen. komplesi SAN 
rendszernek az áráz. Ezért elsénon. 
ban az olcsóbb mentési reseiszerek 2 
kelcnúéck A remászeres mentés lés. 
érdeke egy vállataszsak. sk szektor. 
ban a töevény ís közesezővé teszi. A 
mesés közponiosítása köötségmeg 
takazítással jár. de önmagában nem 
har lényeges veneryelőnyt. bar az 
ús előforduh már, hogy a menésme 
nedzszzert 


igénye szimén az etszabadiki köle- 
ségek miatt merül fel. az új válla. 
kozások — hu van rá pész — mát ele- 
ve el akarják kerülni a létrejöttüket 

AZ TBM vezcső szerepet tölt be 22 
adattároló technotógak fejkesztésé- 
ben, izborzsónumaiban alzokutaú 
sokkal ís fogjalkoznzk. it Éejkesz 
tették ki például a GMR (Gszat 
Magnetokcsustn) író-olvasó feje 
ket, amelyekkel a tmerevlemez-ks 
pacitás a korábbi eszközmérrsek 
Emellett 10 gigabájt fölé nőt, A cég- 
mek komoly iapzsztatata van a magy 
méretű rendszerek menedzsmentje 
ben is. A Szascape névre hallgató. 
moduirendszerű SAN eszközei a 
szabványos fetülettk révén együtt 


működnek más gyártók SAN termé. 
( kivel ús. 
Csarian Sandor 


S ESZKÖZÖK, ÚJ ÁRRENDSZER... 


kezdetben csak néhány központ 
modulra volt érvényes de később 
kiterjedt más modulokra :s (például 
] az imént említett új tárolási modul 
( 52 A koráb Iiocncpolitáka azt ven 
tekintetbe (ahogyan sok más gyártót 
43), bogy ez vagy az a modal, funk. 
ciomalítás milyen gépen működik 
Az új modell énék alapú (pontrend- 
szeres): egy-egy felügyeleti megol 
dús ára znól függ. hogy az a fci 
dat min hajtódik végre". Például 
ha szoftvert szeretnénk szétosztani. 
mondjuk, kétszáz gépen, akkor az új 
ticencpolítika szerint az ebben sze. 
replő 200 gép urán kell fizetni, s 
mindegy. hogy ezek a gépek sunos 
gépek-c vagy nagygépek. Compag 
vagy IBM asztali gépek. s zz is. 
hogy Windows NT volt-e eunck a 
felügyeleti megoldásnak a keszölgs 
lója. Az szm befolyásolja az árat, 
hogy ez a szoftverszétosztás WAN. 
08 kapcsolaton folyik-e, védőgáton 
át, tehát az sem, hogy ebben a kom. 
munikációban hány gép vett részt 
ez Összhangban van a Tívolinak az 
zal a törekvésével, hogy platform- 
függetlenné tegye a szoftvereit. Ha 
a környezet idővel megváltozik (pél- 
dául több gépre kell szoftver telepí- 
teni), akkor a korábbi 200 gépnek 
megfelelő ponténék levonható az új 
környezetnek megfelelő pontérték- 
ből. és a felhasználónak csak a kettő 
közötti különbséget kell kifizetnie 


HIRDETÉS 


NetVista — új generáció az IBM-től MENNEK 


Aa emberek tökéletesen műktedő és közvetlóa koznmunikációs kapcsolátokra vágynak a hálózatok 
világában in am természetes, Az IBM exért 20 évvel am követően, hogy bejelettette az első PC, 


újrafogalmazta a személyi számítógépet. 


A Párizsban bemutatott termékcsatád méltó a Kék Óriás hagyományaihoz - éppen azért, mert 
az új gépeket megalkotóik mom nevezik C-nek. Ehelyett a személyű számítástechnilsai eszközök új 
Kategóriájáról beszélnek, arvely az Internet elárósére alkalmas készülékekkel, a hálózati számírágó- 
pekkel és az erőteljes vállalati munkaállomásokkal egyaránt rökonságot tartva a PC evolúciójának 
vldiginet magasabb lépcsűfokát képviseli. Más szóval az IRM március 13-án bejelentette a NetViste 
asztali számítógépeket, amát a termékosztály legfontosabb, cseményének tart azóta, hogy 1981-ben 
bematatta a PC-t 


Valóban; a Nedvista 
vár első pillantásra meg- 
grózi szomlélőjét afelől, 
hogy semmi sem hozható 
vele összefüggésbe. ami 
szokványos Tekintetet 
vúnzó külalakját annak 
a Richard Sappernek kő 
szóahuti akinek egy másik 
formaterve — melyet szin- 
tén az IBM-nek készített 
- a Modem Művészetek 
Músroumának állandó gyűj- 
teményót gazdagítja. Az 
alkotás címe: ThinkPad, 


vészet találkozása - ebben. 
a szellemben fogant a szin 
— tén fekete NetVüzta letisz 

talt esztétikája és ergonó- 

tasájár ön. Az IBM ezt a szemléletmódot az Edge of the Network rövidítésével EON-nak nyvezd 
A álása pert a jelenti, hogy az IBM PC 
nálata került mint invékenység és tapasztalat, az élményy állítva a g 
xi re. Legary-Frew laternet Appitance és Zero 


aratégiájának homlokterébe a számítógép hasz- 
helyébe, A NelVista-osaládi 
print Thin Clfent — ályan 
ul háttárba 


amely nem csupán átviti értelemben " 


A Nalvista X40 AlkioOme 667 MHz-es Iotel Pentium IT pruccsszorával, 64-től 512 MB.íg 
bővtb múcságával és 20 GB-as merexlemezével erőteljes kiépítésű rendszernek számít — mégis 
75 száralékkal kevevebb helyet fogta el az íróasztalon. miat a hagyományos PC-k otthon vagy az iro- 
ában. A básmulatra czéltő 1 126 541 em-es arányokba fonnázoti gépet tulajdonképpen nemis Tátjuk, 

los TFT LEX 


DVD. valaszint 2 fi 


épernyő Lihazataként azis 


" rejve marad a stemünk előt. A CD- vagy 
ozlajtó használaton kívül egy mozdulattal elrejthető, a billentyi 
nazában fugt 


a beépített hangszórókat 
v nzazorukat 


ló muanútor lapja mög csúsztatható, így a NetV 
tagjának a nevére utaljunk — egy talapalatnyi helyet sém foglal el, A másik 
2 fiziezi vabóját is ugyanez az átgondolt, egyszerre funkráomális és elegéne hely- 
Esesékben a zép sz Xtébez hasal, képernyőtől különálló. karcsú vékony: 
zta költözött. A Neisza 540 és S40p Legsey-Ftce típosánál azonban ez csák látszat: teljös 
ázsós házzórők meg 2 elére állott dabozban, 866 MHa-es Intel Pentiur III pro. 
emalített 512 MR-eyi memóriával, 20 GB-os meresletmezzel 


rom Net Vstgens 


karszakásak azülöttévé, Mindegyik mentelt beépített 10/100-as Ethernét hálészató csatla- 


teresonal évét USB porttat rendelkezők — a saros és párhuzamos port a múltó. A külöaböző kül 


e. 
varrom rmetlalsztathztók menet kévbeny ahogy az adott feladat éppen megkívánja, de 
mönébhelyeiert is tartalmaznak. A NetVista baltáláera felhasználóját, miközben a háló. 
"ató kommanikársó megbázhatóságára az IBM 256 bitrs títkosító tnctimalágját alkalmazó exkkuzív hig. 
termági ehtipje végyás. oan szoftvercsomag egészíti ki, amelyben a Mirrmenlt öperációs rend; 
err ös a Lotus irodai alkalmazásai mellett vérssírtó, disgnosztísáló és enérgisgazdálkodó szoftverek 
he özlálhazók. A NeéVinta letermet Appálance bnépített szélov sévű interortrsatlakozást kapott, a Zero 
Főotpcint Thin Cent pedig az erőlserísek gazdaságon kiaknázását segiti a vállalsú hálásztban. 


a gépek belső 


5 hátárztok a Világháló én a matálkomumnikáció korálszó sokan kehették már a személyi 
emázmáságép batátbíróz. Az TRM a NetVüsta bejelentésével bebizonyítana, hogy a PC-ben sem holmi 
mulazeté alkot, hanem útjára inditotta azt a fülyinaman mégőjuló smehnokágtát, amely az infor 
zártán társadakas esaberéhet ímtsár elválaszthatátlanul hozzátartnaik. 


Papírra fektetett e-üzlet ME 


 pepírmenteráráda emztségye zz dj gardtanág beköszöntével sem vált valósággó az üzleti életben, 
amiből zacmiban nem következik, hugy továbbra ís Papírhegyeket kellene gyártanunk az irodában. 
az BM Inloprjan mpszztztóő a pagéralagyi, dolosmvetunsyk előállításának és terjesztésének vagy 
pen tirütásátak éj és ésszerű meguiktásatt nyújtják a szómítágép-hálárítok világában. 


Me édimánem at irdsnmádbsó. a testreszabott tárta Helytől és időtől föggetben; folytassa 
Ér meghtrhotó rendatkezéne állását ús jeletati Az TBVE Web -kész nyomtatási irelkmmolágiája pantosan 


az e-üdöt ezon elvárásainak tész eleget. mivel a felhasználót agyatlon lépésben hoznásogíti az elek, 
vnikus dokumentumok eléréséhez, nyomtatásához és szétküldéséhez A munka hitákouyságá, 
fokozó képességek gozdag tárházát alkotja, belőértve az Internetről és a helyben található mered. 
merekról történő közvetlen nyomtatást, az Iotoruet Printing Protocol (IPI) támogatását, a ny 

felügyeletét saját belső honlapján kersztül, valamint a nyomtató ás a nyomtatás állaputáról szál; 
tájókoztatást eloktrunikus üsenetek formájában e 


IBM Infoprint 21 


Az IBM Infoprint 21 lérernyomtátójának Web. 
kész szolgáltatássít használva a. munki 
tagjai szabványos böngészőprograman keresetül. 
URL címeket adhatanak meg a nyomtató kelő 
honlapján, amelyekén azután a gép könnyen elér, 
hető, ós egyszerűen kinyomtathatja azokat. 


kell Tetöltenis 
vagy megnyítnia az esetleg tarjodélmés fájlokat, mij. 
vel az Infoprint 21 automatikusan Kikeres ér 
Kinyomtatja a megadott webolmen vagy meghujtón 

ató PDF, PostScript és PCI. formátumú 
dokutnentumokat, 


Valódi 1200-x 1200 dpi-s felbontás mellett percenként 24 foketé:fehér oldal kinyomtatásár 
képes és kategóriájában elsőként tartalmazza azt a kontrollert, amelyot az IBM a Web-kész ardhi: 
tektűra támogatására fejlesztett ki. Az Infopcint 21 teljesítményének szinten tartásáról egy 100 Milr-es 
TM KuswerPC RISC processzor és 256 MIig bővíbotő memória gomdoskódik; Utóbbi alapkiápí. 
tésben 32 MB, amihez ax IBM további 32-t ajándékoz szeptember végéig tartó bevezető akciója 
keretében, 


Az Infoprint 21 támogatja az IPP szabványt, így felhasználója áz Interneten keresztül nyomtatást 
kezdeményezhet a világ bármely pontján, ahol hasonló IPP-képes nyomtató üzemel Vonzó alterna- 
tívája lehet ez példán a szerződések faxolásának, mivel megtakarítható vele a drága távolsági hívások 
költségv. és egyúttal elegánsabb az elektronikus levelekhez csatolt mellékleteknél; Ezt a nyomatküldési 
szabványt a Pránter Working Croup fejlesztett ki, amelynek az IBM is tagja, és azt immár a Microsoft 
Windows 2000 is alapszolgáltatás szintjén támogatja. 


A nyomtató említett beleő weboldalt és az IBM Network Printer . Manager (NPM) szoftverét híva 
sezívézül a rendszergazdák távolról ís könnyen beállíthatják, konfigurálhatják és felügyethetik 
az Infoprim 21-et. A nyomtató szoftvermegoldásai a felhasználók munkáját teszik hatékonyabbá. 
sz elektroníküs levélben vagy rövid üzenetben küldöt riasztások, a rendelkezésre állás folytonosságát 
szolgálják — ami gazdaságosabbá teszi az Infoprint 21 használatát. 


IBM Infoprint Color 8 


Az üzleti életben azanban sok esetben 
többet kell nyújtani, mint ami fokotán-foháren 
készült dokumentumokkal lehetséges, A színes 
Nyomatok áttekinthetőbbé és szemléletesebbő 
teszík a tartalmat. ús az őket előállító vállalat 
Jodtáráját ís hívebben tükrözik. 


Az IBM Infoprint Color 8 színes lésornyotntar 
tójának sebessége lépést tart az e-űzlet diktálta 
tempával, A munkacsopartok percenként B oldalt 
nyoratathatnak vele 600 a. 600 dpi felbontásban. 
Er a teljesítmény egyrészt a gép 200 MHz-es MIPS 5000 processzorának és 144 MB-ig bővíthető 
"memóriójának, másrészt a rövid, egyenes útnak kószónhető, amelyen a papír osgpán egyezer halad 
égig a nyomat elkészülte során. Az agy lépésben történő nyormtatásnak köszönhetően a nyomathor 
dorrók széles skálája használható a különböző vastagságú papíroktál kezdve a címkéten és félikkon 
át a kártyákóg. 


Az knfopránt Color B a Heidelberg színfelügyelő extközeít tartalmazza, amelyek segítmégével a fel 
használók színhű, éles és élénk képeket, tiszta szöveget vihetnek papárra, 


ázoaban prózaibb okok ís megravarhotják. 


Ezért az Iafopcint Color B az NPM megfelelő moduljával szüntelenül figyrlj magát, és az etre 
köjelült alkalmazottaknak az Infoprin 21-hez hasonló módon üzen, ha kifogyott a papír vagy a tonét: 
kornolyabb gond esetén pedig a hiba lelrását mellékelve riasztja a ren 


Nighanem feledegee külön kinmefni, hogy az Infoprint nyomtatók minden (ő hálózati környe 
erte de at támogatnak, és a valódi Adabe PostScript révén a legkülönfélébb 
alkalmazásokból Képesek nyomtatni. Mindezt az a szervizszolgáltatás és erákértői támagatás tes 
teljes, amelyet az IBM az év minden napján 24 órában nyújt nyomtatóihor - az e-üslet elvárásainak 


A szuperszámítógépek bajnoka NN 


Ar TTSMI július vágán mutatta be az ASCI 
4 világ loggyarsabb szuporrzámi: 
tógápének - kereskedelmi forgalomban 
kapható változatát Ar. új RSZÓO00 SP 
fendszar a teljenítmény javításálbaz réralagaú 
mikroprocrsszorokat. szíbírium kapcsolási 
tadhnülágjót és fejlett szaltvert husznál, 
így páratlan feldulgozási szbmsságrt, kízet 
héretezhetúséget és nagyszámító- 
vdárhatónágot kínál az edm 
neszavállaláti 
igényesebb ak 
alkalmazásokat ís képvszk legyenek fut- 
tatai, Az IBM ax amerikai Energlaügyi 
Minisztérjuranak (DOKI a mólt hónapban 
szállította le az elő ASCIAhite rendszert, agy RS/6000 SP ezüperszámítágépet. A DOF nukleáris 
lotok szírmulálására létrehozott gépa az eddigi leggyorsabb szuperszámítógép. Az ASCI White 


ló számítárt képes elvi 
gy átlagos személyi számítágép, Területe 
er 106 tonna, így szállításához 28 kambonra van szükség, 


regni másodpermenkér 
két kosár: 


mindezerszet gyarabb, mi 


Linux for S/390: 
A szerverkonszolidáció új dimenziója KENE 


Az IBM, korábban mogha 
12. §/390 platform Li 
különböző funkciójú Linux szérvereik összefogására -— akár több száz Linux operációs rendezet 
egyetlen 5/390 hardveren történő futtatávára - költséghatékony módon, 

Az IBM 5/390 Integrated Facility forLánax (IFLJ bardverelem az új 5/G6 generációjú gépekbei 
ővé teszi olyan 5/390 processzorok hozzáadását a rendszerhez, amiket kizárólag a Lime használ. 


rozott Linux atratógáájának megi 
támogatását. A bejelentés lehetőséget biztosít az $/390-es ügyfel 


lelően, augusztus 2 án bej 


lel 
A Línuxshasználatra dedikált processzorok árazása bevezető jellegél 
a későbbiek során ís összhangban marad miás Linuxot futtató platformok áraival 

Az IBM S/390 V 
száz Linux rendszer létrehozására, futtatására, menedzselésére; akár egy logikai partíción (L 


adódóan alacsony. ma 


tal Image Facálty for Lánux (VIF) szoftverelem használatával mód nyílik több 
AR) 
ey előnye, hogy a rendelkezésre álló erőlúrrá. 
sokat (processzor, memória, lemezkapacitás) kifinomult rendszermenedesmenteszközökkel képes 
megosztani a Lánux rendszarok közt. 


belül, akár közvetlet 


Üzletmenet-helyreállítás az ÍBM-nél BENNE 


A informatikai rendszerek íntegráltsági fokának növekedésével együtt drasztikusan növekszik 
4 folyamatos rendelkezésre állás iránti igény ís. A számítástechnikai eszközök javítása és karbantartása 
virágzó üzletág, de mi történik akkor, hi gú berendezés javíthatatlan kárt 
A számít teljes megsemmisülése vagy egyéb, a rendszert ideiglenesen 
Hunználhatadanná tevő váratlan események viszonylag ritkán 


sk elő, de akkor nagyon komoly, 


Állalat ürletmenetére; ezért az ílyen esetekre való felkészülés illetve 
előrés szerepe egyre növekszik. 

Az IBM Magyarország 1995 óta nyújt üzletmenet-helyreállítási szolgáltatásokat, amelyek célja 
katásztrófahelyzetekre való felkészülés. Modem háttérgéppark irodai infrastrukti 
"zakombergárda vegíű a felkészülést, illotve áll rendelkezésre katasztrófa esetén, 2000. áprili 
újabb jelentős lépést ügyfeleink bírtonságának növelése érdekében. EKi 
Magyarországon az IBM a Moll AS/400 bi p-bietusítási srolgáltotását. 

Egy gépkocsiba szerelt AS/400 margó gépteremként olyan vállalatok részére ís elérhetővé te 
4 BCRS szolgáltatást, amelyek földrajzi elhelyerkedésők, illetve az adatátviteli utak hiánya mi 
a budapesti központot nem tudják igénybe ventű, A gépkocsíta épített Mobil ASZ400 az ügyfél vala- 
melyik épségben levő telephelyére megy, és ett az előretesen kiépított cxatlakozásokkal a helyi háló. 
"atot összekötik a moggó gépteremmel. Amíg az IBM szakembereinek segítségével helyreállítják 
a meghibásodott rendszert, a Mobil AS/400 látja el a sérült szerver funkcióit, 


a. és kép 


u jelentette be 


Solution Partnership Center BENNE 


A Budaposten második éve működő Solution Partnership Center 
(SPC) Netfinity ServerPraven megvalósítását már számos kíváló hazai 
és külföldi solítverfejlnertő cég vette igénybe. 

A Netfiníty ServerProven program keretében az IBM fejlesztőpant 
nerei — az aktív PartnerWorld for Developer tagsággal rendölkező 
fejlesztők — ingyenesen bovizsgálhatják üzleti megoldászikat a közpe vő IBM erervéreken, 
különböző aperációs rendszereken, mint Microsoft Window NT, Windows 2000, RedHat és SuSE 
Vinux, valamint az $CO Unixware. Netfinlty szerverek vásárlásakor, fejlesztésre vagy bemutatásra 
szolgáló gépek esetén a tesztelt programok fejlesztői jelentős, akár 3094 árkodvezményt ív kaphat 

4. kép piaci árából, A szeptemberben induló ClusterProven program atjabb lehetőséget ad a fej- 
kesztőkkel való együttműködésre. A ClustarPrive tetfinity szervereken érvé- 
Nyvsított, nagy rendelkezésre állást és megbízhatóságot adó magaldások gyors piacra korüilását 
A trvztolt megoldások bekerülnek az IBM világszerte elérhető on-line katalágusáha, a Global 
Solution Gyáde-ha, melyet havonta tább mint 15 millió megoldást kereső érdeklődő látogat meg. 


tem 
Netfini 
MÁKZETAT 


HIRDETÉS 


A Solution Patnership Ceserr idérazkan terhinákai rermánoritztasksat év murhahopakat nerrven 
ahol a fejlesztők elmélyülbetnek ar új IBM-irehnalágjákban. és kuazutálhatnak szakersűznkkel 
További információk: epe. udapratéspe áben.raen és hítp/ sms desránart sema em 


Elektronikus kereskedelmi megoldások 
az e-ware-tól BANNNNEEEEENEZE 


Az utábtó hónapokban megindult az Intemeten már jelenksű 
részéről az igény; hagy ne csak egyszerű 
változás intelligetm megoldásokkal lépjetek a áh áromág elé. Kézenb 
illetve forgalmazó vállalkozások a reprrzeutácsón fúl ertelkesáésze a hasznaljak az lnirrmeter 
leti információk közzététele mellett boltot nyiszanzk. 


megyelrszést tryvesó cégrk 


kar hanlappal hanem tanokmagantay folyamatoman 


hagy a termete 


Az internetes keredkede 
lható 


) jelenlegi magyarországi forgalma és piaci le 
a kír- és középvállalkozások számára költs 


ert tan teszik 


megüldás irozánó énik azt 


mutaják. hogy sok magyar vállalkozás saját önálló rendszert szeretne. lehetőle 
tási költségekkel. Eunak megfelelően az IBM Busáness Partner e-ware Kít. olyan megoldása kiván 
költ 


minél alamább balnyy 


összeállítani, amelynek iődulócsomagja nem haladja meg a félmillió fonut egyszeri bekerül 


séget, és biztosítja a cégek számára a működtetést minimális szakmai tudással és külső tanar 


Az exware szakembervi lát 
amely megfelel a magyar in 
álló on-line kereskedés 


bear névre keresztelt terméb 


hagtak egy olyan saját fejleszt 


metpiac igényvinek, és biztosítja a kis- és kövépvállalkozások a 
át. A rendszer bekerül 
ezáltal a kisebb forgalmú boltok ís 


ű és üzemeltetési kültségei al; 


ek lesznek profitot termelea 


Az e-bear termék rendelkezik mindazokkal a szolgákatásokkal. amit jelenleg 
üzemeltetésekor megkívánhatunk. 
egyszerre több kosár és 


boltozott 


ek rövidon: tőbbaszántű katakóguarendszer, korlátlan termékszám. 


ásártói Tísta, íntellés 


keresés, akciók és atkciók támor; 
josoportok, illetve ezek egymáshoz rendelész. különböső színtű kedvez 
Kkordátlan mennyiségű információs doboz a nyitó oldalon (pl. hírek. információk. akm 
küldés, statisztikák, hi 


ények megadása, 


lítások stbJ 
Ikártyás fizotén szabadon változtatható megjel 


Az c-ware fejlesztői vállalják egyedi igények hozzáillesztését is a megl 
igény esetén több boltbál álló áruház kialakítását. Mivel a rends SOL-alapokra épúl 
lehetőrég van meglévő kisebb rendszerekhez csatlakoztatni, kialakítva egy komplett elektronikus 
ületi rendszert A terméket az 0-ware az IRM-mel közösen csomagban árulja. melyben az IBM adja 
a működtetéshez szükséges hardver- és szoftvertermékeket. Az IBM Netfi 
megjelenűk Linux év Windows NT operációs rendszerekre. adatbáziamatorja az IBM díjnyertes DB2 
UDB terméke, míg a welikászolyálót az IBM WebSphere bírtosítja, A vevő a csomagban 
keket előtelepített formában kapja, égy csak a kiszolgáló Internetre csatlakoztatásáról kell ev 
kodnia, a a bölt feltltése után azonnal megnyithatja legújabb üzletét A két vég remény 
akövetkező negyedévben sikerül meghódítani a termékkel a magyar piarot. és továbblápai 
és közép-európai régió felő. Az e-warr nagyvállalatok részére ís kínál elek! 
megoldást az IBM WebSppl ermékét, A szoftverazotnag legfőbb erényei a skálár 
hatóság, rübusztüsság és megbízhatóság, Rendelkezik EDI-, SAP- és MOSeries-illosztövel. aminek 
segítségével összekötheti cégy meglévő kereskedelmi rendszerével A megbízható teljesí 
eléréséhez elsősorban IBM RS/6000 és AS/400 gépekre ajánljuk 


rendszerhez. vagy 


szabvány 


kelet. 
onikus kevvskedete 


A: 


Az 


TENDEREK ÉS PARTNEREK 


elmúlt év októberében Írta 
alá az IBM azt a 
amelynek értelmében 
ul a központosított közbeszer 
és hatálya alá eső intézményeknek 
alapú rendszereket szállítani. 
núlt ogy évben e terűleten el. 
akerekról Giesz Anmamária be; 
it lapunknak. 
A megkötött ke 
y 1.25 milliárd forintnyi árú rend. 
r szállít; A szállít 
vél köre dé 


cég jor 


ható számítógépektől eg 
kiszolg 
ermékportfólió 


a nagy kiépítés 


Nádor 
s; a Pr szionál 
végezte el, és 

dményeképpen az elő: 


il. Így annak elle. 
ni 2 érvényben van, fel 
A a kapcsola MKGI-ve 


E-BUSINESS-AKADÉMIA 


am a 
anfoly am 
Teket adap. 


és most egy új keretszerződésről 
tárgyalnak. Az IBM partnerei 

múlt időszakban egyenletesen telje- 
a velük szemben támasztott 


követelményeket. ezért a továbbiak: 
s számítanak munkájukra. A 
folytatásra várhatóan rövid időn be- 


ül sor kerül, azaz megjelenik a ten 
d ismét 


kiírás, és akkor lehet ma 
tot tenni, illetve az MKGI ak 


ú a piaci kurzusokra, Az 


xdémúa mellett, ugyan. 


k a keretében, a 


ikai Ki 
IBM 

génybe veszi az Informatikai 

ly módon, hogy olyanokat von be 


gy pedig a 


Klemenes Mihály, az IBM kiemelt 
penjektekert feletén margatója 


IBM 


ppen a áll. az 
akadémia projekt mó. 
lemenez Mihály szerint min 


áltasó ot akar lenni a; 


ek a környékén. 
források kikerül 


nek, illetve ahol magukat a techno. 
xi komponenseket oktatják Az 
IBM abban különbözik a többi cég 


tól, hogy sem annyira eszti meg 
oldást választott, mint inkább úgy 
Ötnitat: ázfogó programot tervez. 


kor tud majd dönteni a következő 
keretszerződés méretéről. 

A szállított rendszerek közül a du 
rabszámot tekintve mindenképpen a 
0 GL sorozat emelhotő ki, mert 
ennek tagjai lefedik az asztali szá: 


mitógépekkel  szerüben 
követelményeket, de a maguk kate: 
gónájában nagyon sikeresek voltak 
a Netfinity szerverek is. 

Ami pedig a vásárlói kör szerinti 
statisztikát illeti, elmondható, hogy 


a partnereknek elég jól sikerült 
den szegmenst lefedníiük. Kiemel 
kedően nagy sikerként egyrészt az 
APEH-et lehet említeni, amelynek a 
jádor Rendszerház szállíthatot nagy 
ünyiségben . Netfinity 
másrészt nem szabad elfeled; 


me 
ket. 
keznű az Írisz-Sulinet projekt során 
a Professzionál Kft. által szállított 
mintegy 100 informatikai laborató- 
riumról sem: minden labochoz egy ! 
Netfiníty szerver és hét 
mitógép tartozott, és a laborok része 
volt a belső hálózat kiépítéséhez, íl 
€ az intemnet-kapcsolat megte 
séhez szükséges. eszköz 
csatolókészlet ís. A közbeszerzés 
tekintetében különleges helyzetben / 


szervere: 


tali szá 


Az akadémis 


prc 


ra érvényes, 


VATOTS: 


okra is. 
zerződést 


alá, és tárgyalások folynak ! 
igyal és Romániával is 
am a közép-kelet-európai 


t öleli fel, és in Magyarország 


volt az első: gyakortatilag pilotpro- 


jektról van szó, tőlünk gyűrűzik to. 
vább a kezdeményezés. Klemencz 
Mihály fontosnak tartja, hogy ez 


egyszer Kelet-Európa és ezen belül 
15 Magyar 


rópa irányába, 
tabbra, 

09 Garcia, az e-business-aka 
irányítója Bé. 
6 felelős egyrészt azért 


rogram en 


gozik 
kidolgozzák a pénzügyi finan 


szírozás feltételeit, 


tásrészr pedig 
beindítsák magukat a 
ak 
programot. Egyben ő felel azért is. 


kurzusokat, illetve az 


hogy ellenőrizze, valóban a megál. 
lapodásnak megfelelően történik-e 
mindkét rződésben 
tak v 
Az ÍBM 
invesztál ebbe a ke 
ia. Klem 


oldalról a s 


erehajtása 


je összeget 


jeményezésbe 

Mihály. A 
zerződés volu. 
6en konzuli 
ítunk 


menén túlmei jót, ter 


mékeket bizt 
mértékben megnöveli a támogatás 
értékét. Ha ezeknek a szoftvereknek 
csak a narmál eladási á 


és ez nagy 


ít nézzük, 
olláros tétet, 
etemnek 
togatásról van szó 
abb. csomagok 
vetemhez 


akkor is tőbb, száz 


zer 
az IBM átad a Me; 
Folyamatos tá 
mindíg újabb 
Verülnek ki az 
A kiemelt projektek igazgatója / 
hozzátette: az IBM-nek hosszú távú 
stratégiai célja, hogy az e-businesy 
szel kapcsolatos ismeretek minél 
szélesebb kör birtokába kerüljenek 
Magyarországon és másutt 


Zimányi Katalin ! 


! szerek (ERP-k) dominálnak, s a pro- 


) zetője. 


vannak az önkormányzatok, amelyek 
szabadon dönthetnek . arról, hogy 
csutlakoznak-e a központasított köz; 
beszerzési rendszerhez. Vannak ölyar 
nok, amelyek már megtették ezt a 
lépést, és ők ís jelentkeznek a vevők 
között. 

Komoly gondot fordított az IBM 
a szállítom rendszerek szoftverel 
re is. Így a gépekhez az operációs 
rendszeren kívül névleges áron (egy 
forintért) szállították a Lotus Smart; 
Sultot, amely egy teljes erejű irodai 

kalmazáscsomag, valamint a Nor 
ton AntiVirus programját, ezzel is 
növelve a felhasználó biztonságát 

Az egész tárgyalási és szerző- 
déskötési folyamatban alapkóvetel- 
mény volt — de maga az IBM ís ko- 
moly energiát fordított arra -, hogy 
az általa ajánlott üzleti partnerek 
mindegyike rendelkezzen országos 
szervizhálózattal, azaz minősített 


szervizpartner. legyen, Ebből ere 
dően nem volt arra szükség, hogy 
külön szervizpartnert keressenek 
szerződés részeként, mert. mi 
szállító a rendszer teljes életciklus, 
ban kezeli az esetlegesen felmerjgi 
problémákat. 

Felkészültek arra is, hogy a köz, 
beszerzési rendszer intermetesítége 
setén. intemeten kereszrül tudják 
kezölni és követni az Összeg ég 
ményt. Ez u munka azért sem okoz 
hatott gondot az IBM-nek, mert az 
€-businoss mint fogalom erősen ké. 
tődik a céghez. 

Végül látni kell, hogy ez a tender! 
siker, azaz pontosabban a hozzá köv! 
tódő szállítások a partnerek számáni 
lehetőséget nyújtottak arra, hogy az 
intézmények. megismerjék az. IRM 
előnyeit, és utat nyissanak egyéb száj. 
lítások számára is. 


Révész Gábur 


IBM-SAP együttműködés 
IRÁNY A PIACTÉR! 


on a megoldan. 
istechnikai felada: 


M tok tekintetében még mindig 


az integrált vállalatirányítási rend- 


agyarorszáj 
dó számí 


jektek többsége SAP-orientáltsái 
mondja Ákos György, az IBM Ma- 
arországi Kít. információtechno- 
lógiai szolgáltatások divíziójának ve. 
Az SAP-rendszereket ered 
lyan nagyvállalatok számára 

ék, amilyenekből Magyaror. 

szágon csak kevés van az SAP 

azonban már kiterjesztette hatókó. 

rét a kis- és közepes vállalatokra is, 

5 ezt nem szabad figyelmen kívül 

hagynia az IBM-nek sem 

A magyar piacban óriási potenciál 
rejlik, mivel az SAP-t választó cé. 
geknél közel sincs az összes modul 
implementálva, így az BM-nek mint 
SAP-bevezetőnek lehet 
még dolga. 

A mai ERP azonban már nem ! 
azonos az évekkel ezelőtti rendsze 
rekkel, ma már int 
pezik komponensek, . mint 
az ellátásíláne-mencdzsmeni (SCM) ] 
és az ügyfélkapcsolatok kezelése 
(CRM). Megjelentek továbbá az ] 
ERP-közeli , szatellíttermékek", ilye 
nek például az elektronikus piacte 
rek 
tést támogató modulc 


tileg 
terve; 


igencsak 


práns részét ké. 


illetve a beszerzést és értékesf. 
Ide soroli 
tó a szerényebb méretű cégek szá 
készült modul is; ezt egyéb. 
a vállalatok nem feltétlenül 
uk üzemeltetni, hanem 
tik a tevékenységet egy 
adatkózpontba is 

Az ÍBM e modulok közül a leg. 
fontosabbnak az elektronikun piac 
teret — a marketplace-t — tekinti. Az 
IBM az SAP Magyarországgal kö. 
zösen próbálja meg pozicionálni, 
hogy e piactér milyen funkcionali 
tással bír a versen 
termékeihez viszonyi 


ként 


társak hasonló 
Az €-piac 
szonban nem egyetlen termék, ha. 
nem egy termékcsoport, amennyi. 
ben több kisebb, különböző felada. 
tokra készült szoftver , összehegesz. 
téséről", konzisztenssé tételéről van 
Az SAP Marketpiace teljes 
funkcionalitása csak később fog kr. 
bontakozni, a részfunkciók esetében 
igyanis meg kell vizsgálni, hogy a 
magyar piacoo mire van igény, illet. 
ve a már kész részfunkciókat milye. 


szó. 


nekkel kell később kiegészíteni, Az 


IBM Ákos György véleménye sze; 


rint ebből a szempontból előnyös 
helyzetben van, minthogy rendel 
kezésére állnak már kész, beilleszt; 
hető termékek. Ilyen például a kála. 
lógus, amely kulcsterméknek számít 
a Marketplace esetében, 


örgy, az IBM Magyarorszá 
ki KN. információtechnotógiai szok 
áltatások dívíziójánuk vezetője 


Az IBM és az SAP az e-pinc ki 
alakítására vonatkozó vizsgálódását 


során. hamaros 


mm — vélhetően at 
Pilotrendszeri hoz létre. s ezt 
részben technikailag, részben piaci 
(énékesítési), szempontból is tekt 
telni fogják. Ákos György úgy vélk 
hogy egy c-piactérrel - amelyet ne 
vezhetünk. akár mysap.hu-nak úi 
magyarul érdemes elindulni, lévén 
szó horizontális piactérről, és az 
ilyen esetekben elengedhetetlen 3 
helyi nyelvű támogatás. Nem várt 
1ó el ugyanis a program használót 
tól, hogy beszerzéseiket angol vagy 
német nyelven adják fel. 

Az új Marketplace azonban néni 
kizárólag az SAP R/J-as rendszetél 
már használó vagy a jövőben bé 
vezető vállalatok számára készül 
megfelelő, szabványos interfésszel 
hozzáilleszthető más nevesebb ERP. / 
rendszerekhez ís - tehár lényegében / 
rendszerintegrációs kérdésről vat] 
szó. Ákos György reméli, hogy 37 
elektronikus. piac vonatkozásába 
az IBM és az SAP közös strarégil 
fog kidolgozni 


Gxoxzel 


M.A 
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nyugdíjas 


17 évesen ő készítette az iskola weboldalát. 


21 évesen megalapította on-line brókercégét egy IBM szerverrel. 


23 évesen milliomos, akár nyugdíjba ís vonulhatna. 


Az e-business megváltoztatja az üzleti életet 


Ha Önnek saját 
áruházat ír: 
feltétlenül 
megbízhat 


eti partne 
elektroniku 


Ha szeretne többet m 

verekről, kérjük, hívja a 06 40 200 156 
kék számot, vi látoga: 
ibm.com/hu rers honlapra! 


Bő akci óhős 


19:00 Leadta a megrendelést a budapesti raktárba. 
19:20 Részvényeket vett a hongkongi tőzsdén. 
19:40 Egyeztetett a londoni szállítás ügyében. 


mazöin Awacsorát a szobájába kérte, miközben elkezdte nézni 
kedvenc akciófilmjét, IBM ThinkPadjének DVD-jén. 


pentium /// 


